
 

 

 
Конфиденциально  
 
Юридический адрес: : 123610 г. Москва, 
Краснопресненская набережная, д.12, ЦМТ 
Москвы - Центр международной торговли  
Тел.: 
8 (800) 777-01-50 
Сайт компании: www.prilan.ru 
E-mail: info@prilan.ru 

 
ОБЩЕСТВО С ОГРАНИЧЕННОЙ ОТВЕТСТВЕННОСТЬЮ 

«Прилан» 
 

 
ОТЧЕТ № ////// 2023 

Об оценочной рыночной стоимости исключительного права на 
объект интеллектуальной собственности: 

программа ЭВМ "Система анализа данных (сивдетельство о 
государственной регистрации программы для ЭВМ № ////////)" 

 
 

Дата оценки: 
Дата составления: 

 17 апреля 2023 года 
 20 апреля 2023 года 

ООО «Прилан» 
Зарегистрировано: 25 августа 2006 г. 
Свидетельство о регистрации: 77 000000000 выдано 25 августа 2006 г.   
ОГРН: 5060000000000 
 
Реквизиты: 
ИНН 7700000000 
КПП 770000000 
Счет получателя 0000000000 АО "БАНК" 
БИК 0440000000 
Корреспондентский счет 3010181010000000000 
Юридический адрес Юридический адрес 123610 г. Москва, Краснопресненская набережная, д.12 
 
 

Москва 2023 г. 



 

2 
 

 
ОГЛАВЛЕНИЕ: 

ЗАКЛЮЧЕНИЕ ОБ ОЦЕНКЕ РЫНОЧНОЙ СТОИМОСТИ ................................................................................................. 3 
ГЛАВА 1. ОСНОВНЫЕ ФАКТЫ И ВЫВОДЫ ............................................................................................................................. 5 
ГЛАВА 2. СВЕДЕНИЯ ОБ ОТЧЕТЕ ................................................................................................................................................ 7 

2.1. ЗАДАНИЕ НА ОЦЕНКУ ............................................................................................................................................. 7 
2.2. СВЕДЕНИЯ ОБ ОЦЕНЩИКЕ, РАБОТАЮЩЕМ НА ОСНОВАНИИ ТРУДОВОГО ДОГОВОРА ............................................ 9 
2.3. СВЕДЕНИЯ О ЗАКАЗЧИКЕ ОЦЕНКИ ....................................................................................................................... 10 
1.3. ДОПУЩЕНИЯ И ОГРАНИЧИТЕЛЬНЫЕ УСЛОВИЯ, ИСПОЛЬЗОВАННЫЕ ОЦЕНЩИКОМ ПРИ ПРОВЕДЕНИИ ОЦЕНКИ (В 
ТОМ ЧИСЛЕ СПЕЦИАЛЬНЫЕ) ............................................................................................................................................... 11 
2.4. ПРИМЕНЯЕМЫЕ СТАНДАРТЫ ОЦЕНОЧНОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ И МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ........................ 13 
2.5. ЗАЯВЛЕНИЕ О СООТВЕТСТВИИ ............................................................................................................................. 14 
2.6. ПЕРЕЧЕНЬ ДОКУМЕНТОВ, УСТАНАВЛИВАЮЩИХ КОЛИЧЕСТВЕННЫЕ И КАЧЕСТВЕННЫЕ ХАРАКТЕРИСТИКИ 
ОБЪЕКТА ОЦЕНКИ ............................................................................................................................................................... 15 
2.7. ВИД ОЦЕНИВАЕМОЙ СТОИМОСТИ, ОСНОВНЫЕ ТЕРМИНЫ И ПОНЯТИЯ ................................................................ 15 
2.8. СОДЕРЖАНИЕ И ОБЪЕМ РАБОТ, ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ДЛЯ ПРОВЕДЕНИЯ ОЦЕНКИ ................................................. 21 

ГЛАВА 3. СВЕДЕНИЯ ОБ ОБЪЕКТЕ ОЦЕНКИ. ...................................................................................................................... 23 
3.1. ИДЕНТИФИКАЦИЯ ОБЪЕКТА ОЦЕНКИ .................................................................................................................. 23 
3.2. ОПИСАНИЕ ОБЪЕКТА ОЦЕНКИ ............................................................................................................................. 23 
3.3. ОПИСАНИЕ ПРОДУКЦИИ (ТОВАРОВ, РАБОТ, УСЛУГ), КОТОРАЯ ВЫПУСКАЕТСЯ С ИСПОЛЬЗОВАНИЕМ ОИС, 
ПРАВА НА КОТОРЫЙ ОЦЕНИВАЮТСЯ ................................................................................................................................. 24 
3.4. ФИНАНСОВЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ С ИСПОЛЬЗОВАНИЕМ ОИС, ПРАВА НА КОТОРЫЙ ОЦЕНИВАЮТСЯ 
ЗА РЕПРЕЗЕНТАТИВНЫЙ ПЕРИОД ........................................................................................................................................ 25 
3.5. АНАЛИЗ АССОРТИМЕНТА ПРОДУКЦИИ (ТОВАРОВ, РАБОТ, УСЛУГ), КОТОРАЯ ВЫПУСКАЕТСЯ С 
ИСПОЛЬЗОВАНИЕМ ОИС, ПРАВА НА КОТОРЫЙ ОЦЕНИВАЮТСЯ. ....................................................................................... 31 
3.6. ПРОГНОЗЫ, БИЗНЕС-ПЛАНЫ РАЗВИТИЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ С ИСПОЛЬЗОВАНИЕМ ОИС, ПРАВА НА КОТОРЫЙ 
ОЦЕНИВАЮТСЯ. .................................................................................................................................................................. 31 
3.7. ОЦЕНИВАЕМЫЕ ПРАВА. ....................................................................................................................................... 31 
2.5. АНАЛИЗ ДОСТАТОЧНОСТИ И ДОСТОВЕРНОСТИ ИНФОРМАЦИИ, ИСПОЛЬЗУЕМОЙ В ОТЧЕТЕ ....................................... 33 

ГЛАВА 3. АНАЛИЗ РЫНКА ОБЪЕКТА ОЦЕНКИ, ВНЕШНИХ ФАКТОРОВ, ВЛИЯЮЩИХ НА СТОИМОСТЬ 
ОБЪЕКТА ОЦЕНКИ ........................................................................................................................................................................... 34 

3.1. АНАЛИЗ ВЛИЯНИЯ МАКРОЭКОНОМИЧЕСКИХ ФАКТОРОВ, В ТОМ ЧИСЛЕ ТЕНДЕНЦИЙ, НАМЕТИВШИХСЯ НА 
РЫНКЕ, В ПЕРИОД, ПРЕДШЕСТВУЮЩИЙ ДАТЕ ОЦЕНКИ ...................................................................................................... 34 
3.2. ОПРЕДЕЛЕНИЕ И АНАЛИЗ СЕГМЕНТА РЫНКА, К КОТОРОМУ ПРИНАДЛЕЖИТ ОЦЕНИВАЕМЫЙ ОБЪЕКТ. ............... 44 
3.3. АНАЛИЗ ТЕКУЩЕГО СОСТОЯНИЯ, ПЕРСПЕКТИВ И ТЕНДЕНЦИЙ РАЗВИТИЯ ОТРАСЛИ, К КОТОРОЙ ОТНОСИТСЯ 
ОИС 52 
3.4. АНАЛИЗ ОСНОВНЫХ ФАКТОРОВ, ВЛИЯЮЩИХ НА СПРОС, ПРЕДЛОЖЕНИЕ И ЦЕНЫ СОПОСТАВИМЫХ С ОБЪЕКТОМ 
ОЦЕНКИ ОБЪЕКТОВ. ............................................................................................................................................................ 54 
3.5. ОСНОВНЫЕ ВЫВОДЫ ОТНОСИТЕЛЬНО РЫНКА СОЗДАНИЯ И ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ОБЪЕКТА ОЦЕНКИ, А ТАКЖЕ 
РЫНКА ПРОДУКЦИИ (ТОВАРОВ, РАБОТ, УСЛУГ), ПРОИЗВОДИМОЙ И РЕАЛИЗУЕМОЙ С ИСПОЛЬЗОВАНИЕМ ОБЪЕКТА 
ОЦЕНКИ, НЕОБХОДИМЫЕ ДЛЯ ОЦЕНКИ ОБЪЕКТА. .............................................................................................................. 55 

ГЛАВА 4.  АНАЛИЗ НАИБОЛЕЕ ЭФФЕКТИВНОГО ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ................................................................... 56 
ГЛАВА 5. ПОРЯДОК ПРОВЕДЕНИЯ РАБОТ ПО ОЦЕНКЕ ................................................................................................ 57 

5.1. ПОДХОДЫ К ОЦЕНКЕ ................................................................................................................................................... 57 
5.2. ВЫБОР МЕТОДОЛОГИИ ОЦЕНКИ .................................................................................................................................. 71 

ГЛАВА 6. ОПРЕДЕЛЕНИЕ РЫНОЧНОЙ СТОИМОСТИ ..................................................................................................... 73 
6.1. ДОХОДНЫЙ ПОДХОД ................................................................................................................................................... 73 
6.2. ОЦЕНКА СТОИМОСТИ ОИС МЕТОДОМ «ОСВОБОЖДЕНИЯ ОТ РОЯЛТИ» ...................................................................... 75 

ГЛАВА 7. СОГЛАСОВАНИЕ РЕЗУЛЬТАТОВ ОЦЕНКИ И ИТОГОВОЕ ЗАКЛЮЧЕНИЕ ........................................ 87 
ГЛАВА 8. РЕЗУЛЬТАТЫ ОЦЕНКИ ............................................................................................................................................... 89 
ГЛАВА 9. ЗАЯВЛЕНИЕ О КАЧЕСТВЕ ......................................................................................................................................... 90 
ГЛАВА 10. СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННОЙ ЛИТЕРАТУРЫ ............................................................................................... 91 
ПРИЛОЖЕНИЯ .................................................................................................................................................................................... 92 
ПРИЛОЖЕНИЕ №1 ДОКУМЕНТЫ ОЦЕНЩИКА .................................................................................................................. 92 
 
 
 



 

3 
 

ЗАКЛЮЧЕНИЕ ОБ ОЦЕНКЕ РЫНОЧНОЙ СТОИМОСТИ 

 В соответствии с Договором № ///////// от 17.04.2023 г. на оказание услуг по оценке, 
специалисты компании ООО "Прилан" произвели оценку рыночной стоимости 
исключительного права на объект интеллектуальной собственности: программа для ЭВМ 
"Система анализа данных (свидетельство о государственной регистрации программы для ЭВМ 
№////////////////). 
 

По итогам проведенного анализа был подготовлен настоящий Отчет об оценке № 
///////////20/23. 

Оценка проведена по состоянию на 17 апреля 2023 года.  
Дата составления отчета – 20 апреля 2023 года. 
Оценка была произведена в соответствии с требованиями:  

• Федеральный стандарт оценки «Структура федеральных стандартов оценки 
и основные понятия, используемые в федеральных стандартах оценки (ФСО I)»; 

• Федеральный стандарт оценки «Виды стоимости (ФСО II)»; 
• Федеральный стандарт оценки «Процесс оценки (ФСО III)»; 
• Федеральный стандарт оценки «Задание на оценку (ФСО IV)»; 
• Федеральный стандарт оценки «Подходы и методы оценки (ФСО V)»; 
• Федеральный стандарт оценки «Отчет об оценке (ФСО VI)». 
• Федеральный стандарт оценки "Оценка интеллектуальной собственности и 

нематериальных активов (ФСО XI)".  
С последующими изменениями и дополнениями, в действующей редакции 
документов. 

Развернутый анализ и расчеты стоимости оцениваемого объекта представлены в 
настоящем отчете об оценке. Отдельные части оценки, приведенные в отчете, не могут 
трактоваться раздельно, а только в совокупности, принимая во внимание все содержащиеся там 
допущения и ограничения.  

 
По итогам проведенной оценки, Оценщик пришел к выводу, что рыночная 

стоимость исключительного права на объект интеллектуальной собственности: 
программа для ЭВМ "Система анализа данных (свидетельство о государственной 
регистрации программы для ЭВМ №/////////////////), по состоянию на 17 апреля 2023 года, 
составляет (НДС не облагается1):  

 
 28 989 000 (Двадцать восемь миллионов девятьсот восемьдесят девять 

тысяч) рублей. 
 

 
1 *В соответствии с федеральным законом от 19.07.2007 N 195-ФЗ ''О внесении изменений в 
отдельные законодательные акты Российской Федерации в части формирования благоприятных 
налоговых условий для финансирования инновационной деятельности'', с 1 января 2008 г. не 
подлежит налогообложению (освобождается от налогообложения) передача исключительных 
прав на изобретения, полезные модели, промышленные образцы, программы для электронных 
вычислительных машин, базы данных, топологии интегральных микросхем, секреты 
производства (ноу-хау), а также передача прав на использование указанных результатов 
интеллектуальной деятельности на основании лицензионного договора. 
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Выводы, содержащиеся в отчете, основаны на расчетах, заключениях и информации, 
полученной в результате исследования рынка, по итогам деловых встреч, в ходе которых нами 
была получена определенная информация. Источники информации и методика расчетов и 
заключений приведены в соответствующих разделах отчета. 

Оценщиком произведена оценка рыночной стоимости объекта оценки на дату оценки. 
Аудиторская и иная проверка предоставленной информации, использованной в настоящем 
отчете, не производилась. Оценщик полагается на достоверность информации, полученной в 
ходе деловых встреч и бесед с представителями компании. 

Если у Вас возникнут какие-либо вопросы по оценке или по нашим рассуждениям, 
пожалуйста, обращайтесь непосредственно к нам.  

 
Благодарим Вас за возможность оказать услуги для Вашей компании. 
 
 
 
 
 

С уважением, 
Генеральный директор ООО «Прилан»                       ______________ ///////////////// ///./// 
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Глава 1. Основные факты и выводы 
Основание для проведения оценщиком оценки объектов оценки 

   
 В соответствии с Договором № ///////////// от 17.04.2023 г. на оказание услуг по оценке, 
специалисты компании ООО "Прилан" произвели оценку рыночной стоимости 
исключительного права на объект интеллектуальной собственности: . 
 

    Общая информация 
Таблица 1 

 I. Исходные данные для расчета 
Общая информация, идентифицирующая объекты оценки 

Объект оценки Исключительное право на объект интеллектуальной собственности:  

программа для ЭВМ "Система анализа данных" (свидетельство о 
государственной регистрации программы для ЭВМ №///////////////////). 
Детальное описание объекта оценки представлено в разделе 2 настоящего 
Отчета. 

II. Сведения о правообладателе 
Правообладатель Общество с ограниченной ответственностью "/////////////////////////////" 

III. Сведения об авторах 

   Авторы Иванов Иван Иванович (RU), 
Петров Пётр Петрович (RU), 

III. Данные об отчете 
Дата проведения оценки 17.04.2023 г. 
Дата составления отчета 20.04.2023 г. 
Период определения стоимости 17.04.2023 -20.04.2023 г. 
Цель и задачи оценки Определение рыночной стоимости исключительного права. 
Назначение оценки Для принятия управленческих решений 
Вид оцениваемой стоимости Рыночная 
Основание для проведения оценки Договор № ////////////// от 17.04.2023 
Оцениваемые права Исключительное право 
Регистрационный номер отчета №////////////2023 

Стандарты оценки 
Применяемые стандарты 
оценочной деятельности 

 Федеральный стандарт оценки «Структура федеральных стандартов 
оценки и основные понятия, используемые в федеральных стандартах 
оценки (ФСО I)»; 

 Федеральный стандарт оценки «Виды стоимости (ФСО II)»; 
 Федеральный стандарт оценки «Процесс оценки (ФСО III)»; 
 Федеральный стандарт оценки «Задание на оценку (ФСО IV)»; 
 Федеральный стандарт оценки «Подходы и методы оценки (ФСО V)»; 

Федеральный стандарт оценки «Отчет об оценке (ФСО VI)». 
Федеральный стандарт оценки "Оценка интеллектуальной собственности 
и нематериальных активов (ФСО XI)".  
Стандарты и правила оценочной деятельности СРО «СФСО», согласно 
Уставу данной СРО, являются обязательными для ее членов. 

Результаты оценки, полученные при применении различных подходов к оценке (округленно) 
Доходный подход 28 989 000 рублей  
Затратный подход Не применялся 
Сравнительный подход Не применялся 

                  Итоговая величина рыночной стоимости объекта оценки (округленно) 
 

28 989 000 (Двадцать восемь миллионов девятьсот восемьдесят девять тысяч) рублей 
 

Ограничения и пределы применения полученной итоговой стоимости 
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Итоговая величина стоимости объекта оценки, указанная в отчете об оценке, может быть признана 
рекомендуемой для целей совершения сделки с объектами оценки, если с даты составления отчета об оценке до 
даты совершения сделки с объектом оценки или даты представления публичной оферты прошло не более 6 
месяцев. 
Ни Заказчик, ни Оценщик не могут использовать полученную итоговую стоимость иначе, чем это 
предусмотрено заданием на оценку настоящего отчета.  
Итоговая стоимость и отчет достоверны только для указанных в настоящем отчете целей, и лишь в полном 
объеме соответственно. Итоговая стоимость и отчет об оценке не могут быть использованы для иных целей. 
Результаты оценки не предназначены для их использования третьими лицами. Ни Исполнитель, ни оценщик не 
принимают на себя ответственности в случае использования результатов оценки третьими лицами. 
В соответствии с письмом Президиума Высшего арбитражного суда РФ от 30 мая 2005 г.; статьёй 12 
Федерального закона «Об оценочной деятельности» № 135-ФЗ, оценка, данная имуществу оценщиком, носит 
лишь рекомендательный характер, т.е. не является обязательной. Даже если предусмотрена обязательность 
привлечения независимого оценщика (обязательное проведение оценки) без установления обязательности 
определенной им величины стоимости объекта оценки, то оценка, данная имуществу оценщиком, носит лишь 
рекомендательный характер. Это означает, что решение о конечной цене сделки Заказчик всегда должен 
принимать самостоятельно или путем переговоров с контрагентом, используя настоящий отчет лишь как 
консультационную услугу. 
Итоговая стоимость в данном отчете отражает стоимость объекта оценки исключительно на дату оценки и с 
учетом Допущений, принятых при проведении оценки. Последующее изменение рыночной конъюнктуры 
может существенно повлиять на стоимость, определенную на дату оценки. 
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Глава 2. Сведения об Отчете 
2.1. Задание на оценку 

Таблица 2 
Основания для проведения 
оценки 

Договор № ////////////// от 17.04.2023 

Объект оценки Исключительное право на объект интеллектуальной собственности 
Состав объекта оценки Программа для ЭВМ "Система анализа данных" (свидетельство о 

государственной регистрации программы для ЭВМ №///////////////////). 
Режим предоставленной 
правовой охране 
результатам 
интеллектуальной 
деятельности и (или) 
приравненным к ним 
средствам 
индивидуализации 
юридических лиц, товаров, 
работ, услуг и предприятий, 
включая объем, сроки, 
территорию правовой 
охраны, наличие 
ограничений (обременений) 
в отношении 
исключительных прав на 
интеллектуальную 
собственность 

Авторские права на все виды программ для ЭВМ (в том числе на 
операционные системы и программные комплексы), которые могут быть 
выражены на любом языке и в любой форме, включая исходный текст и 
объектный код, охраняются так же, как авторские права на произведения 
литературы. ГК РФ Статья 1261. 
Территория правовой охраны - Российская Федерация. 
Ограничения (обременения) этих прав - отсутствуют. 
 

Объем прав на объект 
интеллектуальной 
собственности 

Исключительное право 

Права, учитываемые при 
оценке объекта оценки, 
ограничения (обременения) 
этих прав 

Исключительное право 
Обременений прав не обнаружено  

Правообладатель Общество с ограниченной ответственностью 
"/////////////////////////////" 

Цель оценки  Определение рыночной стоимости исключительного права для принятия 
управленческих решений 

Сведения о предполагаемых 
пользователях результата оценки 
и отчета об оценке (помимо 
заказчика оценки) 

 
Предполагаемые пользователи результата оценки и отчета 
об оценке, помимо заказчика, Оценщику не известны 

Соблюдение требований 
законодательства России: 

Оценка проводится в соответствии с Федеральным законом от 29 июля 
1998 г. N 135-ФЗ «Об оценочной деятельности в Российской 
Федерации» 

Вид стоимости (предпосылки 
стоимости) Рыночная стоимость объекта оценки в предпосылке о текущем 

использовании  

Описание имущественных 
прав, объем прав на 

Исключительное право — совокупность принадлежащих 
правообладателю (гражданину или юридическому лицу) 
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интеллектуальную 
собственность, подлежащих 
оценке 

прав на использование по своему усмотрению любым не 
противоречащим закону способом результата 
интеллектуальной деятельности или средства 
индивидуализации и на запрещение или разрешение такого 
использования другими лицами. 
Гражданин или юридическое лицо, обладающие 
исключительным правом на результат интеллектуальной 
деятельности или на средство индивидуализации 
(правообладатель), вправе использовать такой результат или 
такое средство по своему усмотрению любым не 
противоречащим закону способом. Правообладатель может 
распоряжаться исключительным правом на результат 
интеллектуальной деятельности или на средство 
индивидуализации (статья 1233), если настоящим Кодексом не 
предусмотрено иное. 

Применяемые стандарты оценки  Федеральный стандарт оценки «Структура федеральных 
стандартов оценки и основные понятия, используемые в федеральных 
стандартах оценки (ФСО I)»; 

 Федеральный стандарт оценки «Виды стоимости (ФСО II)»; 
 Федеральный стандарт оценки «Процесс оценки (ФСО III)»; 
 Федеральный стандарт оценки «Задание на оценку (ФСО IV)»; 
 Федеральный стандарт оценки «Подходы и методы оценки (ФСО 

V)»; 
 Федеральный стандарт оценки «Отчет об оценке (ФСО VI)». 

Федеральный стандарт оценки "Оценка интеллектуальной 
собственности и нематериальных активов (ФСО XI)". 
Стандарты и правила оценочной деятельности СРО «СФСО» 

Дата оценки 17.04.2023 г. 
Срок проведения оценки 17.04.2023 - 20.04.2023 г. 
Дата составления отчета 20.04.2023 г 
Состав и объем документов м 
материалов, предоставленных 
заказчиком оценки (Копии 
документов представлены в 
Приложении к Отчету) 

Свидетельство о государственной регистрации программы для ЭВМ 
№//////////////////////////. 
Бухгалтерская отчетность за 2019-2022гг. 
Сведения о доходах, относящихся к объекту оценки. 
Перечень заключенных договоров. 

Порядок и сроки предоставления 
заказчиком необходимых 
материалов и информации 

Заказчик оценки обязан предоставить в срок не более 3 (трех) дней (если 
иное не предусмотрено договором на оценку) заверенные копии 
правоустанавливающих документов и документов, устанавливающих 
характеристики объекта оценки 

Специальные допущения и 
ограничения оценки, известные 
на момент составления задания на 
оценку 

Специальных допущений и ограничений не предусмотрено. Подробно 
общие допущения и ограничения оценки указаны ниже в разделе 1.4. 

Необходимость привлечения 
внешних организаций и 
отраслевых экспертов 

Не привлекаются  

Форма составления отчета об 
оценке Отчет об оценке составляется на бумажном носителе и в форме 

электронного документа 

Ограничения на использование, 
распространение и публикацию 
отчета об оценке 

Отчет полностью или частично, а также выдержки из отчета не могут 
копироваться, распространяться и/или публиковаться без письменного 
согласия оценщика 

Форма представления итоговой 
стоимости Итоговый результат оценки стоимости объекта оценки указывается в 

виде конкретной округленной величины/числа без приведения суждений 

http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_298678/2ef636aadd9bee02a47d69d5393d32dbd576797d/#dst100067
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и расчетов оценщика о возможных границах интервала, в котором может 
находиться стоимость  

Иные специфические требования 
к отчету об оценке Не предусмотрены 

Необходимость проведения 
дополнительных исследований и 
определения иных расчетных 
величин 

Не требуется  

Иные величины, которые 
необходимо определить помимо 
стоимости объекта оценки 

Заданием на оценку не предусмотрено 

 
 
 
 
 

2.2. Сведения об Оценщике, работающем на основании трудового договора 
Таблица 3. Сведения об Оценщике 

Оценщик 
Ф.И.О. ////////////////// //////////// //////////////// 
Информация о членстве в 
саморегулируемой организации 
оценщиков 

Является членом Союза «Федерация Специалистов Оценщиков». 
Регистрационный №////////// от 21.10.2016г.  
////////////////, г. Москва, ул. //////////////////////////. д. ////, корп. ///. 

Номер и дата выдачи документа, 
подтверждающего получение 
профессиональных знаний в 
области оценочной деятельности 

Диплом о профессиональной переподготовке ПП № ////////////, выдан 
МГУТУ им. К. Г. Разумовского 29.06.2013г. 
Квалификационный аттестат в области оценочной деятельности 
№/////////////// от 31.05.2021 г. по направлению «Оценка бизнеса». 

Сведения о страховании 
гражданской ответственности 

Полис страхования ответственности оценщика при осуществлении 
оценочной деятельности № ///////////////////////////, выданный организацией: 
СПАО "РЕСО-Гарантия" от 25.01.2023г.  
Период страхования с 01.02.2023 по 31.01.2024.  
Страховая сумма 30 000 000 (тридцать миллионов руб.) 

Стаж работы в оценочной 
деятельности с 2006 года 

Место нахождения оценщика 123610 г. Москва, Краснопресненская набережная, д.12 

Контактные данные оценщика Тел.: +7 (800) 777 01 50 Почтовый адрес: 123610 г. Москва, 
Краснопресненская набережная, д.12 e-mail: info@prilan.ru 

Степень участия в оценке 

- сбор информации об объекте оценки 
- анализ рынка объекта оценки 
- расчет рыночной стоимости объекта оценки 
- формирование отчёта об оценке 

Юридическое лицо, с которым оценщик заключил трудовой договор 
Организационно-правовая форма Общество с ограниченной ответственностью 
Полное наименование  Общество с ограниченной ответственностью «Прилан» 
Основной государственный 
регистрационный номер (ОГРН) и 
дата присвоения. 

506//////////////////// дата присвоения – от 25 августа 2006г. 

Адрес местонахождения 123610 г. Москва, Краснопресненская набережная, д.12 

Сведения о страховании 
гражданской ответственности 
юридического лица. 

Профессиональная ответственность застрахована в ООО «Абсолют 
Страхование» Полис №/////////////////22 от 09.11.2022., сроком действия с 
05.12.2022г. по 04.12.2023г. на сумму 50 000 000 (Пятьдесят миллионов) 
рублей. 
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Сведения о независимости 
юридического лица, с которым 
оценщик заключил трудовой 
договор, и оценщика в 
соответствии с требованиями 
статьи 16 Федерального закона 
«Об оценочной деятельности в 
Российской Федерации» 

В соответствии с требованиями абзаца 8 статьи 11 и статьи 16 Федерального 
закона “Об оценочной деятельности в Российской Федерации” ООО 
«Прилан» и Оценщик гарантируют и заверяют, что: 
а) Оценщик не является учредителем, собственником, акционером, 
должностным лицом или работником Заказчика, лицом, имеющим 
имущественный интерес в Объекте оценки и не состоит с указанными 
лицами в близком родстве или свойстве; 
б) Оценщик не имеет вещных или обязательственных прав на Объект оценки 
вне Договора; 
в) Оценщик не является участником (членом) или кредитором Заказчика, а 
Заказчик не является кредитором или страховщиком Оценщика; 

г) Заказчик либо иные заинтересованные лица не будут вмешиваться в 
деятельность Оценщика и ООО «Прилан», если это может негативно 
повлиять на достоверность результата проведения оценки Объекта оценки, в 
том числе ограничение круга вопросов, подлежащих выяснению или 
определению при проведении оценки Объекта оценки; 
д) размер оплаты Оценщику за проведение оценки Объекта оценки не 
зависит от итоговой величины стоимости Объекта оценки; 
е) ООО «Прилан» не имеет имущественного интереса в Объекте оценки и не 
является аффилированным лицом Заказчика, не имеет иных, установленных 
законодательством Российской Федерации ограничений на заключение 
Договора с Заказчиком; 
ж) размер денежного вознаграждения за проведение оценки Объекта 
оценки не зависит от итоговой величины стоимости Объекта оценки. 

Информация обо всех 
привлеченных к проведению 
оценки и подготовке отчета об 
оценке внешних организациях и 
квалифицированных отраслевых 
специалистах с указанием их 
квалификации, опыта и степени 
их участия в проведении оценки 
объекта оценки 

Иные организации и специалисты к подготовке отчета не привлекались 

 
Копии образовательных и профессиональных документов оценщика, страховых полисов о 

гражданской ответственности оценщика, свидетельств о членстве в саморегулируемой 
организации оценщика представлены в Приложении «Документы Исполнителя и оценщиков 
Исполнителя» к настоящему Отчету.  

При проведении оценки и подготовке Отчета сторонние организации и специалисты не 
привлекались.  

2.3. Сведения о Заказчике оценки 
Таблица 4. Сведения о Заказчике 

Заказчик ОБЩЕСТВО С ОГРАНИЧЕННОЙ ОТВЕТСТВЕННОСТЬЮ 
«//////////////////////////» 

Адрес юридический 

Юр. адрес: Общество с ограниченной 
ответственностью «///////////», 100000, ///////////////// обл., 
г. //////////////, ул. ////////////////////////, д. ///, этаж //// Факт. 
адрес: Общество с ограниченной ответственностью 
«///////////», 100000, ///////////////// обл., г. //////////////, ул. 
////////////////////////, д. ///, этаж //// 
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Адрес фактический 

Юр. адрес: Общество с ограниченной 
ответственностью «///////////», 100000, ///////////////// обл., 
г. //////////////, ул. ////////////////////////, д. ///, этаж //// Факт. 
адрес: Общество с ограниченной ответственностью 
«///////////», 100000, ///////////////// обл., г. //////////////, ул. 
////////////////////////, д. ///, этаж //// 

ИНН/КПП  ////////////////////// //////////////////// 
ОГРН /////////////////////////// 
Дата присвоения 11.10.2002г 

1.3. Допущения и ограничительные условия, использованные оценщиком при 
проведении оценки (в том числе специальные) 

Настоящим, Оценщик, выполнявшую данную работу, подтверждает, что, в соответствии 
с имеющимися данными, у подписавших данный отчет Оценщика не было личной 
заинтересованности или какой бы то ни было предвзятости в подходе к оценке имущества, 
рассматриваемого в настоящем отчете, или в отношении сторон, имеющих к нему отношение. 
Оценщик выступил в качестве беспристрастного консультанта. 

Настоящим удостоверяется, что изложенные в отчете факты, на основе которых 
проводился анализ, делались выводы и заключения, достоверны и не содержат ошибок. 

Оценка произведена с учетом всех ограничивающих условий и предпосылок, 
наложенных либо условиями исходной задачи, либо введенных Оценщиком самостоятельно. 
Такого рода ограничения оказали влияние на анализ, мнения и заключения, изложенные в 
отчете. 

Отчет подготовлен в соответствии со следующими допущениями: 
- выводы о правах на оцениваемый объект был сделан на основании 

правоустанавливающих документов на объект оценки в предположении их 
достоверности; 

- объект оценки считается свободным от каких-либо претензий или ограничений, 
кроме зафиксированных в отчете; 

- в отчете использованы достоверные источники информации. 
- Оценщик исходит из предположения, что патентные и иные пошлины за 

поддержание в силе объекта оценки оплачены либо будут оплачены в срок, в 
течении всего срока полезного использования РИД, а в отношении секретов 
производства (ноу-хау) будет сохранен режим коммерческой тайны или 
конфиденциальности на протяжении срока полезного использования РИД. 

 

Отчет подготовлен в соответствии со следующими ограничениями: 
- выдержки из отчета и отчет не могут копироваться без письменного согласия 

оценщика; 
- оценщики не предоставляют дополнительных консультаций и не отвечают в суде 

по данному отчету, за исключением случаев, оговариваемых отдельными 
договорами; 

- отчет или его части могут быть использованы заказчиком только в соответствии с 
целью, определенной в отчете; 

- заключение об искомой стоимости, содержащееся в отчете, относится к объекту 
оценки в целом, любое соотнесение частей стоимости, с частью объекта является 
неправомерным; 

- все прогнозы, базируются на текущей рыночной ситуации, которая с течением 
времени может измениться, заключение о стоимости действительно только на 
дату оценки; 
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- в данной работе Оценщик основывался на информации отраслевой статистики, 
соответствующего рынка, демографическими и финансовыми данными, 
полученной за время проведения исследования, а так же вторичными 
источниками и информации, предоставленных Заказчиком. Оценщик исходил из 
того, что представленная им информация является точной и правдивой. Перед 
Оценщиком не ставилась задача, и они не проводили специальной проверки 
данной информации, поэтому он не может гарантировать ее точность и полноту; 

- сведения, полученные Оценщиком и содержащиеся в отчете, считаются 
достоверными. Однако Оценщик не может гарантировать абсолютную точность 
информации, поэтому там, где это возможно, Оценщик делает ссылки на источник 
информации;  

- Оценщик осуществил сбор и обработку правоустанавливающих документов, 
сведений об обременении объекта оценки правами других лиц, информацию, 
необходимую для установления количественных и качественных характеристик 
объекта оценки с целью определения его стоимости, а также другой информации, 
связанной с объектом оценки. 

- Оценщик предполагает отсутствие каких-либо скрытых дефектов, влияющих на 
оценку, на состояние собственности, кроме оговоренных в отчете. Оценщик не 
несет ответственности за наличие таких скрытых дефектов, ни за необходимость 
выявления таковых. Ответственность также не возникает и в случае обнаружения 
скрытых дефектов впоследствии. 

- Оценщик не гарантирует и не несет ответственность за убытки и потери 
Заказчика, которые явились следствием мошенничества, общей халатности или 
неправомочных действий третьих лиц. От Оценщика не требуется, и они не 
принимают на себя ответственности за финансовую и налоговую отчетность, 
относящуюся к вопросу управления объектом. 

- Без письменного согласия Оценщика Заказчик принимает условие сохранять 
конфиденциальность в отношении любой информации, полученной от Оценщика. 

- Во избежание некорректного толкования результатов оценки, любые ссылки на 
материалы отчета, любая его трансформация, в том числе перевод отчета на 
иностранные языки, без соответствующей редакции и разрешения оценщика не 
допускаются. 

- Расчеты произведены в приложении Excel программного комплекса Microsoft 
Office с использованием функции округления (ОКРУГЛ) и могут незначительно 
отличаться при перерасчете на других вычислительных устройствах. 

- В настоящем отчете определен следующий порядок нумерации страниц – 
нумерации подлежит страница листа отчета, содержащая информацию, оборотная 
сторона листа нумерации не подлежит. 

- Документы, предоставленные Заказчиком для проведения оценки, содержатся в 
архивном экземпляре отчета об оценке, который хранится у исполнителя. В 
настоящем отчете об оценке представлены копии с документов, представленных 
заказчиком. Ответственность за достоверность документов и информации, 
предоставленных Заказчиком, Оценщик не несет, в связи с этим копии 
документов, используемые Оценщиком при оценке, представленные в настоящем 
отчете, заверению оценщиком не подлежат. 

- В феврале 2022 г. некоторые страны ввели дополнительные санкции против 
России. Более того, существует высокий риск введения дальнейших санкций. Мы 
не можем однозначно оценить их возможные последствия, но ряд негативных 
тенденций наблюдается. Например, меняются основные индикаторы финансового 
рынка, что снижает уверенность в исходной информации, так как наблюдаемые 
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данные могут быть не адекватны ситуации. В условиях повышенной 
неопределенности на рыночную стоимость актива оказывают дополнительное 
влияние политические и макроэкономические факторы. Указанные выше 
обстоятельства не учитывались при определении стоимости Объекта оценки по 
состоянию на Дату оценки. 

- Итоговая стоимость в данном отчете отражает стоимость объекта оценки 
исключительно на Дату оценки и с учетом Допущений, принятых при проведении 
оценки. Последующее изменение рыночной конъюнктуры может существенно 
повлиять на стоимость, определенную на Дату оценки. 

- Поскольку изменение рыночной конъюнктуры может существенно повлиять на 
стоимость, определенную на дату оценки, следует отметить на необходимость 
актуализации Отчета об оценке на более поздние даты в случае, если сделка с 
объектом оценки планируется в будущем. 

- Копия настоящего отчета, не заверенная надлежащим образом, считается 
недействительной. 

 
Специальные допущения 
Не предусмотрены. 
 
Кроме вышеуказанных условий, в ходе расчетов оценщик, возможно, будет вынужден 

принять дополнительные условия, допущения и ограничения. В таком случае, принятые 
допущения будут непосредственно отмечены оценщиком в соответствующей части Отчета 

2.4.  Применяемые стандарты оценочной деятельности и методические 
рекомендации 

 

Оценщик в практике своей деятельности руководствуется всем сводом нормативно-
правовых актов Российской Федерации, часть которых непосредственно регулирует оценочную 
деятельность, а часть относится к косвенным документам, раскрывающим значение и роль 
оценщика в той или иной сфере. 

К косвенным нормативно-правовым актам, несомненно, можно отнести множество 
законов, постановлений, подзаконных актов, ведомственных инструкций, правил и прочих 
документов, наиболее значимыми среди которых являются Гражданский Кодекс Российской 
Федерации, Земельный Кодекс РФ, Лесной Кодекс РФ, Налоговый Кодекс РФ. 

Основой законодательства РФ в области оценочной деятельности, регулирующей 
институт оценки в России, являются следующие документы: 

- Федеральный закон «Об оценочной деятельности в Российской Федерации» № 135-ФЗ 
от 29.07.1998 г.; 

- Федеральный закон «О саморегулирующих организациях» № 315-ФЗ от 01.12.2007 г.; 
- Общие стандарты оценки (федеральные стандарты оценки ФСО №№ I-VI, 

утвержденные приказом Минэкономразвития России от 14 апреля 2022 г. N 200); 
- Специальные стандарты оценки, определяющие дополнительные требования к 

порядку проведения оценки, в том числе для отдельных видов объектов оценки 
(недвижимости, машин и оборудования, бизнеса, нематериальных активов и 
интеллектуальной собственности), в т.ч. Федеральный стандарт оценки (ФСО) № 7 
«Оценка недвижимости», утвержденный приказом МЭР РФ № 611 от 25.09.2014 г.; 
ФСО № 8 «Оценка бизнеса», утвержденный приказом МЭР РФ № 326 от 01.06.2015 г.; 
ФСО № 9 «Оценка для целей залога», утвержденный приказом МЭР РФ № 327 от 
01.06.2015 г.; .; ФСО № 10 «Оценка стоимости машин и оборудования», 
утвержденный приказом МЭР РФ № 328 от 01.06.2015 г.; Федеральный стандарт 

http://www.labrate.ru/laws/20111107_prikaz_mert_628_fso-6.pdf
http://www.labrate.ru/laws/20111107_prikaz_mert_628_fso-6.pdf
http://www.labrate.ru/laws/20111107_prikaz_mert_628_fso-6.pdf
http://www.labrate.ru/laws/20111107_prikaz_mert_628_fso-6.pdf
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оценки "Оценка интеллектуальной собственности и нематериальных активов (ФСО 
XI)", утвержденный приказом МЭР РФ № 659 от 30 ноября 2022 г. 

До момента принятия специальных стандартов оценки, предусмотренных программой 
разработки федеральных стандартов оценки и внесения изменений в федеральные стандарты 
оценки, утвержденной приказом Минэкономразвития России от 30 декабря 2020 г. N 884, 
приоритет имеют нормы общих стандартов оценки ФСО I - ФСО VI. 

Таблица 5.  Информация о стандартах, применяемых оценщиком в настоящем отчете 
Краткое  

наименование 
стандарта 

Полное  
наименование стандарта 

Сведения  
о принятии стандарта 

ФСО I 
Федеральный стандарт оценки «Структура федеральных 
стандартов оценки и основные понятия, используемые в 
федеральных стандартах оценки» (ФСО I)  

Приказ МЭР РФ № 200 
от 14.04.2022 г. 

ФСО II Федеральный стандарт оценки «Виды стоимости (ФСО II)» 
ФСО III Федеральный стандарт оценки «Процесс оценки (ФСО III)» 
ФСО IV Федеральный стандарт оценки «Задание на оценку (ФСО IV)» 

ФСО V Федеральный стандарт оценки «Подходы и методы оценки 
(ФСО V)» 

ФСО VI Федеральный стандарт оценки «Отчет об оценке (ФСО VI)» 

ФСО- XI Федеральный стандарт оценки "Оценка интеллектуальной 
собственности и нематериальных активов (ФСО XI)". 

Приказ МЭР РФ № 659 
от 30 ноября 2022 г.  
Дата вступления 
документа в силу 
29.03.2023 г. 

 
В соответствии со статьей 15 Федерального закона № 135-ФЗ от 29.07.1998 г. оценщик 

обязан соблюдать при осуществлении оценочной деятельности вышеуказанные федеральные 
стандарты оценки, а также стандарты и правила оценочной деятельности СРО «СФСО», 
утвержденные саморегулируемой организацией оценщиков, членом которой он является.  

2.5. Заявление о соответствии  
 

Оценщик, выполнивший данный отчет, подтверждает следующее: 
− факты, изложенные в Отчете, верны и соответствуют действительности; 
− содержащиеся в Отчете анализ, мнения и заключения принадлежат самому Оценщику и 

действительны строго в пределах принятых ограничений и допущений; 
− оценщик не имеет настоящей и ожидаемой заинтересованности в оцениваемом 

имуществе, действует непредвзято и без предубеждения по отношению к участвующим 
сторонам; 

− вознаграждение Оценщика не зависит от итоговой оценки стоимости, а также тех 
событий, которые могут наступить в результате использования заказчиком или третьими 
сторонами выводов и заключений, содержащихся в Отчете; 

− Оценка была проведена в соответствии с Федеральным законом «Об оценочной 
деятельности в Российской Федерации» № 135-ФЗ от 29.07.1998 г.; общими стандартами 
оценки (ФСО №№ I-VI, утвержденные приказом Минэкономразвития России от 14 
апреля 2022 г. N 200); специальными стандартами оценки, определяющими 
дополнительные требования к порядку проведения оценки "Оценка интеллектуальной 
собственности и нематериальных активов (ФСО XI)", утвержденный приказом МЭР РФ 
№ № 659 от 30 ноября 2022  г), а также Стандартами оценки СРО «СФСО»; 

− образование оценщика соответствует необходимым требованиям; 
− оценщик имеет опыт оценки аналогичного имущества и знает район его нахождения; 
− никто, кроме лиц, указанных в отчете, не обеспечивал профессиональной помощи в 

подготовке отчета; 

consultantplus://offline/ref=44BFD6D5A7007D9E860604BB98525AABF527BCDD64240855D0A17DE4AD15249C15D0775C1AD1710772C00C98E2BD2C30D103EBA2B66FF89AC1SDG
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− описание объекта оценки произведено в соответствии с представленной Заказчиком 
документацией и на основе результатов личного обследования объекта оценки 
Оценщиком.  

 

2.6. Перечень документов, устанавливающих количественные и качественные 
характеристики объекта оценки 

Заказчиком предоставлены копии следующих документов (представлены в приложении к 
Отчету):  

• Свидетельство о государственной регистрации программы для ЭВМ 
№//////////////////. 

• Бухгалтерская отчетность за 2019-2022гг. 
• Сведения о доходах, относящихся к объекту оценки. 
• Перечень заключенных договоров. 

 
2.7. Вид оцениваемой стоимости, основные термины и понятия 
Согласно положениям ФСО-I, ФСО-II, ФСО-III в процессе оценки необходимо 

соблюдать требования законодательства Российской Федерации в области оценочной 
деятельности. Ниже приводится трактовка основных терминов и процессов оценки, трактуемых 
ФСО и используемых в оценочной деятельности.  

Общие термины и определения 
Оценка стоимости представляет собой определение стоимости объекта оценки в 

соответствии с федеральными стандартами оценки. 
Стоимость представляет собой меру ценности объекта для участников рынка или 

конкретных лиц, выраженную в виде денежной суммы, определенную на конкретную дату в 
соответствии с конкретным видом стоимости, установленным федеральными стандартами 
оценки. 

Цена представляет собой денежную сумму, запрашиваемую, предлагаемую или 
уплачиваемую участниками в результате совершенной или предполагаемой сделки. 

Цель оценки представляет собой предполагаемое использование результата оценки, 
отражающее случаи обязательной оценки, установленные законодательством Российской 
Федерации, и (или) иные причины, в связи с которыми возникла необходимость определения 
стоимости объекта оценки. 

Допущение представляет собой предположение, принимаемое как верное и касающееся 
фактов, условий или обстоятельств, связанных с объектом оценки, целью оценки, 
ограничениями оценки, используемой информацией или подходами (методами) к оценке. 

Подход к оценке представляет собой совокупность методов оценки, основанных на общей 
методологии. 

Метод оценки представляет собой последовательность процедур, позволяющую на основе 
существенной для данного метода информации определить стоимость объекта оценки. 

Методические рекомендации по оценке представляют собой методические 
рекомендации по оценке, разработанные в целях развития положений утвержденных 
федеральных стандартов оценки и одобренные советом по оценочной деятельности при 
Минэкономразвития России. 

Результат оценки (итоговая стоимость объекта оценки) представляет собой стоимость 
объекта, определенную на основе профессионального суждения оценщика для конкретной цели 
оценки с учетом допущений и ограничений оценки. Результат оценки выражается в рублях или 
иной валюте в соответствии с заданием на оценку с указанием эквивалента в рублях. Результат 
оценки может быть представлен в виде числа и (или) интервала значений, являться результатом 
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математического округления. 
Оценщики – специалисты, имеющие квалификационный аттестат по одному или 

нескольким направлениям оценочной деятельности, являющиеся членами одной из 
саморегулируемых организаций оценщиков и застраховавшие свою ответственность в 
соответствии с требованиями законодательства об оценочной деятельности.  

Существенность представляет собой степень влияния информации, допущений, 
ограничений оценки и проведенных расчетов на результат оценки. Существенность может не 
иметь количественного измерения. Для определения уровня существенности требуется 
профессиональное суждение в области оценочной деятельности. В процессе оценки уровень 
существенности может быть определен в том числе для информации, включая исходные данные 
(характеристики объекта оценки и его аналогов, рыночные показатели); проведенных расчетов, 
в частности, в случаях расхождений результатов оценки, полученных в рамках применения 
различных подходов и методов оценки; допущений и ограничений оценки. Существенность 
зависит в том числе от цели оценки. 

Отчет об оценке объекта оценки - документ, содержащий профессиональное суждение 
оценщика относительно итоговой стоимости объекта оценки, сформулированное на основе 
собранной информации, проведенного анализа и расчетов в соответствии с заданием на оценку. 
Отчет об оценке может состоять из нескольких частей, в одной или в разной форме - как на 
бумажном носителе, так и в форме электронного документа. 

Пользователями результата оценки, отчета об оценке могут являться заказчик оценки и 
иные лица в соответствии с целью оценки. 

К объектам оценки относятся объекты гражданских прав, в отношении которых 
законодательством Российской Федерации установлена возможность их участия в гражданском 
обороте.  

Дата определения стоимости объекта оценки (дата проведения оценки, дата оценки) – 
это дата, по состоянию на которую определена стоимость объекта оценки. 

При осуществлении оценочной деятельности в соответствии с федеральными стандартами 
оценки определяются следующие виды стоимости: 

1) рыночная стоимость; 
2) равновесная стоимость; 
3) инвестиционная стоимость; 
4) иные виды стоимости, предусмотренные ФЗ от 29 июля 1998 г. N 135-ФЗ "Об 

оценочной деятельности в Российской Федерации". 
Рыночная стоимость объекта оценки (далее - рыночная стоимость) - наиболее вероятная 

цена, по которой данный объект оценки может быть отчужден на открытом рынке в условиях 
конкуренции, когда стороны сделки действуют разумно, располагая всей необходимой 
информацией, а на величине цены сделки не отражаются какие-либо чрезвычайные 
обстоятельства, то есть когда: 

1) одна из сторон сделки не обязана отчуждать объект оценки, а другая сторона не обязана 
принимать исполнение; 

2) стороны сделки хорошо осведомлены о предмете сделки и действуют в своих интересах; 
3) объект оценки представлен на открытом рынке посредством публичной оферты, 

типичной для аналогичных объектов оценки; 
4) цена сделки представляет собой разумное вознаграждение за объект оценки и 

принуждения к совершению сделки в отношении сторон сделки с чьей-либо стороны не было; 
5) платеж за объект оценки выражен в денежной форме. 
Рыночная стоимость основана на предпосылках о сделке, совершаемой с объектом на 

рынке между гипотетическими участниками без влияния факторов вынужденной продажи после 
выставления объекта в течение рыночного срока экспозиции типичными для подобных 
объектов способами. Рыночная стоимость отражает потенциал наиболее эффективного 
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использования объекта для участников рынка. При определении рыночной стоимости не 
учитываются условия, специфические для конкретных сторон сделки, если они не доступны 
другим участникам рынка.  

Равновесная стоимость представляет собой денежную сумму, за которую 
предположительно состоялся бы обмен объекта между конкретными, хорошо осведомленными 
и готовыми к сделке сторонами на дату оценки, отражающая интересы этих сторон. 
Равновесная стоимость, в отличие от рыночной, отражает условия совершения сделки для 
каждой из сторон, включая преимущества и недостатки, которые каждая из сторон получит в 
результате сделки. Поэтому при определении равновесной стоимости необходимо учитывать 
предполагаемое сторонами сделки использование объекта и иные условия, относящиеся к 
обстоятельствам конкретных сторон сделки. 

Инвестиционная стоимость - стоимость объекта оценки для конкретного лица или 
группы лиц при установленных данным лицом (лицами) инвестиционных целях использования 
объекта оценки. Инвестиционная стоимость не предполагает совершения сделки с объектом 
оценки и отражает выгоды от владения объектом. При определении инвестиционной стоимости 
необходимо учитывать предполагаемое текущим или потенциальным владельцем 
использование объекта, синергии и предполагаемый полезный эффект от использования объекта 
оценки, ожидаемую доходность, иные условия, относящиеся к обстоятельствам конкретного 
владельца. 

Ликвидационная стоимость - расчетная величина, отражающая наиболее вероятную 
цену, по которой данный объект оценки может быть отчужден за срок экспозиции объекта 
оценки, меньший типичного срока экспозиции объекта оценки для рыночных условий, в 
условиях, когда продавец вынужден совершить сделку по отчуждению имущества. 

При проведении оценки используются сравнительный, доходный и затратный подходы. 
При применении каждого из подходов к оценке используются различные методы оценки. 
Оценщик может применять методы оценки, не указанные в федеральных стандартах оценки, с 
целью получения наиболее достоверных результатов оценки. Оценщик может использовать 
один подход и метод оценки, если применение данного подхода и метода оценки приводит к 
наиболее достоверному результату оценки с учетом доступной информации, допущений и 
ограничений проводимой оценки. 

Сравнительный подход – совокупность методов оценки, основанных на сравнении 
объекта оценки с идентичными или аналогичными объектами (аналогами). Сравнительный 
подход основан на принципах ценового равновесия и замещения. Методы сравнительного 
подхода основаны на использовании ценовой информации об аналогах (цены сделок и цены 
предложений). При этом оценщик может использовать ценовую информацию об объекте оценки 
(цены сделок, цена обязывающего предложения, не допускающего отказа от сделки). 

Доходный подход – совокупность методов оценки, основанных на определении текущей 
стоимости ожидаемых будущих денежных потоков от использования объекта оценки. 
Доходный подход основан на принципе ожидания выгод. В рамках доходного подхода 
применяются различные методы, основанные на прямой капитализации или дисконтировании 
будущих денежных потоков (доходов). 

Затратный подход – совокупность методов оценки, основанных на определении затрат, 
необходимых для воспроизводства или замещения объекта оценки с учетом совокупного 
обесценения (износа) объекта оценки и (или) его компонентов. Затратный подход основан на 
принципе замещения. Затраты замещения (стоимость замещения) представляют собой текущие 
затраты на создание или приобретение объекта эквивалентной полезности без учета его точных 
физических свойств. Обычно затраты замещения относятся к современному аналогичному 
объекту, обеспечивающему равноценную полезность, имеющему современный дизайн и 
произведенному с использованием современных экономически эффективных материалов и 
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технологий. Затраты воспроизводства (стоимость воспроизводства) представляют собой 
текущие затраты на воссоздание или приобретение точной копии объекта. 

При применении нескольких подходов и методов оценщик использует процедуру 
согласования их результатов. В случае существенных расхождений результатов подходов и 
методов оценки оценщик анализирует возможные причины расхождений, устанавливает 
подходы и методы, позволяющие получить наиболее достоверные результаты. Не следует 
применять среднюю арифметическую величину или иные математические правила взвешивания 
в случае существенных расхождений промежуточных результатов методов и подходов оценки 
без такого анализа. В результате анализа оценщик может обоснованно выбрать один из 
полученных результатов, полученных при использовании методов и подходов, для определения 
итоговой стоимости объекта оценки. 

Ставка дисконтирования — процентная ставка, используемая для приведения ожидаемых 
будущих доходов (расходов) к текущей стоимости. В теории оценки ставка дисконтирования 
представляет общую ожидаемую ставку дохода (в %.х к цене покупки), на которую покупатель 
или инвестор вправе рассчитывать, приобретая в собственность некий актив, с учетом риска, 
присущего этой доле собственности. 

Патент (от лат. patens — открытый, ясный, очевидный от полного наименования — litterae 
patentes — открытое письмо) — охранный документ, удостоверяющий исключительное право, 
авторство и приоритет изобретения, полезной модели либо промышленного образца. Срок 
действия патента зависит от страны патентования, объекта патентования и составляет от 5 до 25 
лет. 

Под изобретением понимается техническое решение в любой области, относящееся к 
продукту (в частности, устройству, веществу), способу (процессу осуществления действий над 
материальным объектом с помощью материальных средств) или применению (в частности, 
применение уже известного продукта или процесса по новому назначению). 

Товарный знак - это обозначение, которое предназначено для индивидуализации товаров 
и позволяют отличать товары одних производителей от других, и подлежит специальной 
регистрации 

В определении выделены две основные функции товарного знака: 
Отличительная. 
Индивидуализирующая. 
Кроме того, можно выявить вспомогательные функции товарного знака: 
Рекламную (продвижение товара). 
Стимулирующую (стимулирует) - поддерживать (повышать) качество товара. 
Охранительную (защищает товарный знак от использования третьими лицами). 
Регулирующую (упорядочивает выпуск и статус товаров). 
На сегодняшний день по крайней мере на рынке потребительских товаров и услуг 

конкуренция непосредственно между товарами уступила место конкуренции товарных знаков. 
Потребитель не утруждает себя изучением потребительских свойств конкретно товаров, 
полностью доверяя известной ему торговой марке. Из-за этого повышается роль правовой 
охраны товарных знаков. Товарные знаки являются фактором расширения экспорта. 
Непонимание значения товарных знаков для роста рыночного потенциала подрывает 
конкурентные позиции российских производителей. 

Товарный знак может быть зарегистрирован на имя юридического, либо физического лица, 
осуществляющего предпринимательскую деятельность и, будучи оборотоспособным активом, 
может быть объектом реальной оценки. В исследованиях выделяют различные критерии 
классификации товарных знаков. 

Развитие национальных и международных патентно-правовых отношений приводит к 
трансформации товарного знака из средства индивидуализации товара в самостоятельный 
товар. Кругообороту товарных знаков, свойственна все большая схожесть с кругооборотом 

https://ru.wikipedia.org/wiki/%C3%90%C2%9B%C3%90%C2%B0%C3%91%C2%82%C3%90%C2%B8%C3%90%C2%BD%C3%91%C2%81%C3%90%C2%BA%C3%90%C2%B8%C3%90%C2%B9_%C3%91%C2%8F%C3%90%C2%B7%C3%91%C2%8B%C3%90%C2%BA
https://ru.wikipedia.org/wiki/%C3%90%C2%98%C3%90%C2%B7%C3%90%C2%BE%C3%90%C2%B1%C3%91%C2%80%C3%90%C2%B5%C3%91%C2%82%C3%90%C2%B5%C3%90%C2%BD%C3%90%C2%B8%C3%90%C2%B5
https://ru.wikipedia.org/wiki/%C3%90%C2%9F%C3%90%C2%BE%C3%90
https://ru.wikipedia.org/wiki/%C3%90%C2%9F%C3%91%C2%80%C3%90%C2%BE%C3%90%C2%BC%C3%91%C2%8B%C3%91%C2%88%C3%90
https://ru.wikipedia.org/wiki/%C3%90%C2%98%C3%90%C2%B7%C3%90%C2%BE%C3%90%C2%B1%C3%91%C2%80%C3%90%C2%B5%C3%91%C2%82%C3%90%C2%B5%C3%90%C2%BD%C3%90%C2%B8%C3%90%C2%B5
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обычных товаров. И роль оценки стоимости прав на товарные знаки заключается в создании 
предпосылок для вовлечения их в оборот. Развиваются новые формы обращения товарных 
знаков: франчайзинг, залог, страхование, лицензирование. Причем лицензирование товарных 
знаков становится одним из наиболее прибыльных видов международной торговли 
промышленной собственностью. В общем объеме лицензионных сделок доля договоров по 
товарным знакам составляют примерно 65%. 

Лицензия исключительная - правовой документ по использованию объектов 
нематериальных активов в оговоренных пределах. Чаще всего эти пределы устанавливаются по 
срокам и территории действия данной лицензии. Основное отличие исключительной лицензии 
состоит в том, что лицензиар (продавец лицензии) не может пользоваться правами сам или 
переуступать их третьему лицу в оговоренных пределах.  

Лицензия неисключительная (простая) - то есть право лицензиара, которое разрешает 
лицензиату (покупателю лицензии) использовать предмет договора в пределах территорий, 
оговоренных соглашением, сохраняя за лицензиаром право самостоятельно пользоваться им на 
данной территории и на определенный срок, а также продавать лицензии на аналогичных 
условиях третьим лицам.  

 Лицензионное соглашение патентное - правовой документ, объектом которого являются 
научно-технические достижения, защищенные патентами или другими охранными 
документами. Разновидностью патентных лицензионных соглашений являются принудительные 
лицензионные соглашения, т.е. разрешение на право использования запатентованного объекта с 
выплатой вознаграждения патентовладельцу. Принудительные лицензионные соглашения 
выдаются без согласия патентовладельца по специальному решению соответствующих органов, 
определенных законодательством. Лицензионное соглашение беспатентное - правовой 
документ, объектом которого являются научно-технические достижения, не имеющие правовой 
охраны в стране лицензиата и в странах, указанных в лицензионном договоре. 

Срок действия лицензии устанавливается положением о лицензировании конкретного 
вида деятельности, но не может быть менее чем три года. Федеральными законами и 
положениями о лицензировании конкретных видов деятельности может быть предусмотрено 
бессрочное действие лицензии. Лицензия выдается на срок менее чем три года только по 
заявлению соискателя лицензии. 

Срок действия лицензии может быть продлен по заявлению лицензиата, если иное не 
предусмотрено положением о лицензировании конкретного вида деятельности. 

С учетом результатов анализа типовых активов, подлежавших оценке, а также опыта 
оценочного сообщества, были выделены основные категории НМА:  

1. Технологические НМА:  
изобретения, полезные модели, промышленные образцы;  
секреты производства (ноу-хау);  
топологии интегральных микросхем;  
конструкторская и техническая документация;  
технические условия; учебно-методические материалы.  
2. Маркетинговые НМА:  
товарные знаки;  
доменные имена.  
3. НМА, связанные с обработкой данных:  
программное обеспечение;  
базы данных.  
4. Контрактные НМА:  
контракты на условиях лучше рыночных;  
лицензионные договоры;  
договоры франчайзинга. 
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Срок жизни актива – период, в течение которого владелец может рассчитывать на 
получение экономических выгод от его использования; является одним из ключевых 
параметров, характеризующих нематериальный актив, и может определяться: юридическим 
сроком жизни – конкретными характеристиками прав на актив, (например, срок действия 
исключительного права или контракта).  экономическим сроком жизни – многие области 
применения технологий характеризуются технологическими циклами – периодами, в течение 
которых технологии устаревают и вытесняются новыми, более современными; для одних 
отраслей такие циклы четко определены, а для других эта величина должна быть предметом 
тщательного анализа в каждом конкретном случае (например, в медицине разброс сроков жизни 
технологий может быть очень большим). 

Основная терминология, используемая в затратном подходе 
Специализированная недвижимость - недвижимость, которая в силу своего 

специального характера редко, если вообще когда-либо, продаётся на открытом рынке для 
продолжения ее существующего использования одним владельцем, кроме случаев, когда она 
реализуется как часть использующего ее бизнеса. Специальный характер недвижимости может 
быть обусловлен ее конструктивными особенностями, специализацией, размером или 
местоположением или сочетанием этих факторов. 

Физический износ - уменьшение стоимости воспроизводства или замещения, связанное с 
утратой элементами объекта оценки эксплуатационных характеристик в результате 
естественного старения, неправильной эксплуатации, воздействия. 

К функциональному износу относят потерю стоимости в результате несоответствия 
проекта, материалов, строительных стандартов, качества дизайна современным требованиям к 
этим позициям.   

Внешний (экономический) износ - уменьшение стоимости объекта в результате 
негативного воздействия внешних по отношению к нему факторов (рыночных, финансовых, 
законодательных, физических и других). 

Накопленный износ – совокупное уменьшение стоимости воспроизводства или 
стоимости замещения объекта оценки, которое может иметь место в результате его 
физического, функционального и внешнего (экономического) износа. 

Основная терминология, используемая в доходном подходе 
Денежный поток – движение денежных средств, возникающее в результате 

использования имущества.  
Риск – обстоятельства, уменьшающие вероятность получения определенных доходов в 

будущем и снижающие их стоимость на дату проведения оценки.  
Операционные расходы – периодические затраты для обеспечения нормального 

функционирования объекта оценки и воспроизводства им действительного валового дохода. 
Капитализация дохода – преобразование будущих периодических и равных (стабильно 

изменяющихся) по величине доходов, ожидаемых от объекта оценки, в его стоимость на дату 
оценки, путем деления величины периодических доходов на соответствующую ставку 
(коэффициент) капитализации.  

Ставка (коэффициент) капитализации — это ставка, которая, будучи отнесенной к 
текущим чистым доходам, приносимым объектом, дает его оценочную стоимость. Общая ставка 
капитализации учитывает как доход на инвестиции, так и компенсацию изменения стоимости 
имущества за рассматриваемый период. Общая ставка капитализации определяется на основе 
фактических данных о соотношении чистой прибыли от имущества и его цены или способом 
кумулятивного построения. 

Метод дисконтирования денежных потоков – оценка имущества при произвольно 
изменяющихся и неравномерно поступающих денежных потоках в зависимости от степени 
риска, связанного с использованием имущества, в течение прогнозного периода времени. 



 

21 
 

Дисконтирование денежного потока – математическое преобразование будущих 
денежных потоков (доходов), ожидаемых от объекта оценки, в его настоящую (текущую) 
стоимость на дату оценки с использованием соответствующей ставки дисконтирования.  

Ставка дисконтирования – процентная ставка отдачи (доходности), используемая при 
дисконтировании с учетом рисков, с которыми связано получение денежных потоков (доходов).  

Реверсия - возврат капитала в конце прогнозного периода. Определяется как цена 
продажи в конце прогнозируемого периода владения или рыночная стоимость на момент 
окончания периода прогнозирования. 

Основная терминология, используемая в сравнительном подходе 
Элементами сравнения (ценообразующими факторами) - называют такие характеристики 

объектов и сделок, которые вызывают изменения цен. 
Срок экспозиции объектов оценки рассчитывается с даты представления на открытый 

рынок (публичная оферта) объектов оценки до даты совершения сделки с ним. 
Единица сравнения - общий для всех объектов удельный или абсолютный показатель 

цены объекта, физическая или экономическая единица измерения стоимости или арендной 
ставки, сопоставляемая и подвергаемая корректировке. 

Корректировка – представляет собой операцию, учитывающую разницу в стоимости 
между оцениваемым и сравнимым объектами, вызванную влиянием конкретного элемента 
сравнения. Все корректировки выполняются по принципу «от объекта сравнения к объекту 
оценки».  

Аналог объекта оценки – объект, сходный объекту оценки по основным экономическим, 
материальным, техническим и другим характеристикам, определяющим его стоимость.  

Скорректированная цена имущества – цена продажи объекта сравнения после ее 
корректировки на различия с объектом оценки.  

 
2.8. Содержание и объем работ, использованных для проведения оценки  
 

В соответствии с определенной целью, особенностями оцениваемого объекта и 
сложившейся экономической ситуацией на рынке недвижимости был определен процесс 
оценки. Процесс оценки включал исследования и анализ, необходимые для заключения выводов 
об искомой стоимости и состоял из следующих этапов: сбор данных, обработка полученной 
информации, заключение и представление выводов и итогов работы.  

Процедура оценки включала осмотр оцениваемого объекта, интервью с экспертами и 
собственниками, исследование рынка продаж и аренды аналогичных объектов и их 
сравнительный анализ, анализ доходов и расходов при ведении бизнеса на сегментах рынка 
недвижимости, рассмотрение альтернативных вариантов использования и определение 
наиболее эффективного. 

Объем исследования 
 Для оценки рыночной стоимости рассматриваемого объекта нами предприняты 
следующие шаги: 

Заключение договора, получение документов 
 На этом этапе был заключен договор с Заказчиком оценки, получены необходимые для 
проведения оценки документы. 

Сбор общих данных и их анализ 
 На этом этапе были проанализированы данные, характеризующие природные, 
экономические и социальные факторы, влияющие на рыночную стоимость объекта в масштабах 
области и района расположения объекта. 

Сбор специальных данных и их анализ 
 Этот этап во многом аналогичен предыдущему, но на нем была собрана более детальная 
информация, относящаяся к оцениваемому объекту. Сбор данных на этих этапах осуществлялся 
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путем изучения данных рынка НМА, средств массовой информации, литературы, отчетов, 
проектов, бесед с представителями риэлтерских структур, администрации района, анализа 
сделок и предложений на рынке. 
 

Анализ наилучшего и наиболее эффективного использования объекта 
 Анализ был произведен на основе собранных данных, и было сделано заключение 
относительно способа наилучшего использования земельного участка как свободного, а затем - 
с учетом существующих улучшений. 
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Глава 3. Сведения об объекте оценки. 

3.1. Идентификация объекта оценки 
Согласно Заданию на оценку, Объектом оценки в рамках настоящего Отчета, является 

объект интеллектуальной собственности. 
Перечень документов, используемый оценщиком и устанавливающий 

количественные и качественные характеристики объекта оценки. 
• Свидетельство о государственной регистрации программы для ЭВМ №////////////////////////. 
• Бухгалтерская отчетность за 2019-2022гг. 
• Сведения о доходах, относящихся к объекту оценки. 
• Перечень заключенных договоров. 

  
  Анализ имеющейся информации и документации. 

Документы, представленные Заказчиком, с учетом принятых допущений, используемых 
в настоящем Отчете (см. раздел «Принятые допущения») считаются достоверными. 

Сведения об объекте оценки, содержащиеся в представленных документах, являются 
достаточными для идентификации объекта оценки и определения его количественных и 
качественных характеристик. 

Все предоставленные Заказчиком документы подписаны уполномоченным лицом и 
заверены печатью Заказчика. Объем информации и количество копий оригиналов отчетов, 
передаваемых Исполнителем Заказчику, не предполагает размещения заверенных Заказчиком 
документов в качестве приложений к Отчету. В качестве приложений, Оценщиком 
использовались копии документов, представленных Заказчиком, тогда как оригиналы хранятся 
в архиве организации, с которой Оценщик заключил трудовой договор. 

3.2. Описание объекта оценки 

   Наименование и вид объекта оценки 
 Объектом оценки в рамках настоящего Отчета, является исключительное право объект 
интеллектуальной собственности: программа для ЭВМ "Система анализа данных " 
(свидетельство о государственной регистрации программы для ЭВМ №///////////////////).2 
 Номер регистрации объекта ИС в реестре программ, с указанием их 
наименований. 

Номер регистрации № ///////////////////. 
Дата регистрации: 18.07.2016 
Номер и дата поступления заявки: /////////////////// 18.05.2016  
Название программы для ЭВМ: 
Программа для ЭВМ "Система анализа данных". 

 Характеристика прав, привилегий, иных экономических выгод, связанных с 
правами на объект оценки. 
 Исключительное право на объект интеллектуальной собственности. 
 

 
2 https://www1.fips.ru/registers-doc-view/fips_ 
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 Ограничения по территории, сроку действия и иные ограничения прав 
 Исключительное право на компьютерную программу не имеет ограниченного срока 
действия (ГК РФ (ст. 1230 ГК РФ).  
 Авторские права на все виды программ для ЭВМ (в том числе на операционные 
системы и программные комплексы), которые могут быть выражены на любом языке и в любой 
форме, включая исходный текст и объектный код, охраняются так же, как авторские права на 
произведения литературы. ГК РФ Статья 1261. 

Территория правовой охраны - Российская Федерация. 
Ограничения (обременения) этих прав - отсутствуют. 

 Правообладатель оцениваемых прав3 
 Общество с ограниченной ответственностью "////////////////////////////////" 
 Сведения об авторах4 
 Иванов Иван Иванович (RU), 

Петров Пётр Петрович (RU), 
   

3.3. Описание продукции (товаров, работ, услуг), которая выпускается с 
использованием ОИС, права на который оцениваются5 

Программа для ЭВМ "Система анализа данных " предназначена для извлечения из 
больших массивов табличных и текстовых данных нетривиальных, ранее неизвестных и 
потенциально полезных знаний. Эти знания могут иметь форму взаимозависимостей между 
переменными, разбиения данных на естественные подгруппы (кластеры), извлекаемых из 
текстов фактов и многих других. Программа имеет клиент-серверную структуру и может 
работать с объемами данных, характерными для средних и крупных организаций. Программа 
обладает развитыми возможностями по сбору данных из гетерогенных источников, визуальным 
конструктором преобразования данных, большим разнообразием средств автоматического и 
полуавтоматического анализа, удобной системой репортинга и публикации результатов. 

Тип реализующей ЭВМ: Персональный компьютер/рабочая станция/сервер на базе 
аппаратной платформы Intel х64 

Язык программирования: С++ 
Вид и версия операционной системы: Windows Vista/7/8/10 
Объем программы для ЭВМ: 111 Мб. 
//////////////////// — лидер среди систем проведения аналитики структурированных данных, и 

интеллектуального текстового анализа. Независимо от того, какие источники данных вы 
используете, какие перед вами стоят задачи и какими навыками анализа данных вы обладаете, 
///////////////////// позволит вам извлечь ценную и доступную для интерпретации информацию, 
необходимую для принятия бизнес-решений. Программа /////////////////////// представляет собой 
сочетание следующих элементов: 

• доступ практически к любому источнику данных и возможность объединять 
данные из разных источников; 

 
3 https://www1.fips.ru/registers-doc-view/fips  
4 https://www1.fips.ru/registers-doc-view/fips  
5 https://www1.fips.ru/registers-doc-view/fips 

https://www1.fips.ru/registers-doc-view/fips_servlet
https://www1.fips.ru/registers-doc-view/fips_servlet
https://www1.fips.ru/registers-doc-view/fips_servlet
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• приведение данных в необходимый для анализа формат с помощью эффективных 
инструментов очистки, включая восстановление пропущенных значений и 
исправление орфографических ошибок; 

• большая коллекция статистических инструментов, а также алгоритмов машинного 
обучения и передовых инструментов обработки естественного языка; 

• возможность создания графических отчетов с целью обобщения результатов 
анализа данных. 

Продукты: 
• ////////////////// Full 
• ////////////////// Text mining & NLP 
• ////////////////// Data mining & ML 
• ////////////////// ETL & BI 
• ////////////////// GRID 

 
3.4.  Финансовые результаты деятельности с использованием ОИС, права на который 

оцениваются за репрезентативный период6 
Полное наименование организации: ОБЩЕСТВО С ОГРАНИЧЕННОЙ 

ОТВЕТСТВЕННОСТЬЮ "/////////////////////////////////////////" 
ИНН: /////////////////////// 
КПП: /////////////////////// 
ОГРН: ///////////////////// 
Место нахождения: Факт. адрес: Общество с ограниченной ответственностью «///////////», 

100000, ///////////////// обл., г. //////////////, ул. ////////////////////////, д. ///, этаж //// 
Вид деятельности: Разработка компьютерного программного обеспечения (код по ОКВЭД 

62.01) 
Статус организации: коммерческая, действующая. 
Основной вид деятельности организации: Разработка компьютерного программного 

обеспечения (код по ОКВЭД 62.01). 
Численность сотрудников 
В 2022 году среднесписочная численность работников ООО "////////////////////////////////" 

составила 59 человек. Это на 15 человек больше, чем в 2021 году. 
Финансы организации 
Уставный капитал ООО "/////////////////////////////////" составляет 10 тыс. руб. Это минимальный 

уставный капитал для организаций, созданных в форме ООО. 
В 2022 году организация получила выручку в сумме 48,7 млн руб., что на 104 млн руб., 

или на 68,1%, меньше, чем годом ранее. 
По состоянию на 31 декабря 2022 года совокупные активы организации составляли 194 

млн руб. Это на 16,4 млн руб. (на 9,2%) больше, чем годом ранее. 
Чистые активы ООО "////////////////////////////" по состоянию на 31.12.2022 были 

отрицательные, минус 23,7 млн руб. 
Результатом работы ООО "///////////////////////////////////" за 2022 год стал убыток в размере 26,1 

млн руб. За год финансовый результат деятельности организации изменился несущественно. 
По состоянию на 31.12.2021 организация применяет упрощенную систему 

налогообложения (УСН). 

 
6Источник информации: https://www.audit-it.ru/contragent/1027739363376  

https://www.megaputer.ru/produkti/polyanalyst-pro/
https://www.megaputer.ru/produkti/polyanalyst-text/
https://www.megaputer.ru/produkti/analiz-dannyh/
https://www.megaputer.ru/produkti/web-otcheti/
https://www.megaputer.ru/produkti/polyanalyst-grid/
https://www.audit-it.ru/contragent/1027739363376_ooo-kompaniya-megapyuter-intellidzhens
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Организация числится в реестре малых предприятий. В соответствии с законодательством 
РФ в категорию малых попадают организации с годовой выручкой до 800 млн. руб. и 
численностью сотрудников до 100 человек. 

Анализ финансового положения7 
Приведенный в данном отчете анализ финансового положения и эффективности 

деятельности ООО "//////////////////////////////////" выполнен за период с 01.01.2020 по 31.12.2022 г. (3 
года). Качественная оценка значений финансовых показателей ООО "///////////////////////////////" 
проведена с учетом отраслевых особенностей деятельности организации (отрасль – "Разработка 
компьютерного программного обеспечения, консультационные услуги в данной области и 
другие сопутствующие услуги", класс по ОКВЭД 2 – 62). 

Таблица 6. Структура имущества и источники его формирования 

Показатель 

Значение показателя Изменение за 
анализируемый 

период 
в тыс. руб. в % к валюте баланса тыс. 

руб. 
(гр.5-
гр.2) 

± % 
((гр.5-гр.2) 

: гр.2) 
31.12.201

9 
31.12.202

0 
31.12.202

1 
31.12.202

2 
на начало 

анализируемог
о 

периода 
(31.12.2019) 

на конец 
анализируемог

о 
периода 

(31.12.2022) 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Актив 
Внеоборотные 
активы 285 1 650 1 685 126 766 1,5 65,3 +126 48

1 
+444,8 раз

а 
Оборотные, 
всего 19 049 26 572 176 059 67 355 98,5 34,7 +48 306 +3,5 раза 

в том числе: 
запасы – – – – – – – – 

денежные 
средства и их 
эквиваленты 

14 479 17 867 171 682 37 425 74,9 19,3 +22 946 +158,5 

Пассив 
Собственный 
капитал -38 438 -23 575 2 464 -23 670 -198,8 -12,2 +14 768 ↑ 

Долгосрочные 
обязательства 43 310 43 310 68 310 112 310 224 57,9 +69 000 +159,3 

Краткосрочные 
обязательства*
, всего 

14 462 8 487 106 970 105 481 74,8 54,3 +91 019 +7,3 раза 

в том числе: 
заемные 
средства 

5 817 6 942 6 981 6 609 30,1 3,4 +792 +13,6 

Валюта 
баланса 19 334 28 222 177 744 194 121 100 100 +174 78

7 +10 раз 

* Без доходов будущих периодов, включенных в собственный капитал. 
Из представленных в первой части таблицы данных видно, что на последний день 

анализируемого периода в активах организации доля текущих активов составляет 1/3, а 
внеоборотных средств – 2/3. Активы организации за весь период существенно увеличились 
(в 10 раз). Отмечая значительное увеличение активов, необходимо учесть, что собственный 

 
7 Подготовлен с использованием он-лайн сервиса: https://finmozg.ru/finan_demo/ 
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капитал увеличился в меньшей степени – на 38,4%. Отстающее увеличение собственного 
капитала относительно общего изменения активов следует рассматривать как негативный 
фактор. 

Наглядно соотношение основных групп активов организации представлено ниже на 
диаграмме: 

 
Рост величины активов организации связан с ростом следующих позиций актива 

бухгалтерского баланса (в скобках указана доля изменения статьи в общей сумме всех 
положительно изменившихся статей): 

• нематериальные, финансовые и другие внеоборотные активы – 115 877 тыс. руб. (66,3%) 
• финансовые и другие оборотные активы – 25 360 тыс. руб. (14,5%) 
• денежные средства и денежные эквиваленты – 22 946 тыс. руб. (13,1%) 
• материальные внеоборотные активы – 10 604 тыс. руб. (6,1%) 
Одновременно, в пассиве баланса наибольший прирост наблюдается по строкам: 
• другие краткосрочные обязательства – 91 214 тыс. руб. (51,9%) 
• долгосрочные заемные средства – 69 000 тыс. руб. (39,3%) 
• капитал и резервы – 14 768 тыс. руб. (8,4%) 
Среди отрицательно изменившихся статей баланса можно выделить "кредиторская 

задолженность" в пассиве ( -987 тыс. руб. ). 
Значение собственного капитала на последний день анализируемого периода (31.12.2022) 

составило -23 670,0 тыс. руб., хотя на первый день анализируемого периода (31 декабря 2019 г.) 
собственный капитал организации был значительно меньше – -38 438,0 тыс. руб. (т.е. 
произошло изменение +14 768,0 тыс. руб.). 

 
Таблица 7. Оценка стоимости чистых активов организации 

Показатель 

Значение показателя Изменение 
в тыс. руб. в % к валюте баланса тыс. 

руб. 
(гр.5-
гр.2) 

± % 
((гр.5-гр.2) 

: гр.2) 
31.12.2019 31.12.2020 31.12.2021 31.12.2022 на начало 

анализируемого 
периода 

(31.12.2019) 

на конец 
анализируемого 

периода 
(31.12.2022) 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

1. Чистые 
активы -38 438 -23 575 2 464 -23 670 -198,8 -12,2 +14 768 ↑ 

По состоянию на 31.12.2022 чистые активы ООО "////////////////////////////////" составляют 
отрицательную величину. Отрицательная величина чистых активов негативно характеризует 
финансовое положение и не удовлетворяет требованиям нормативных актов к величине чистых 
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активов организации. В случае, если стоимость чистых активов общества останется меньше его 
уставного капитала по окончании финансового года, следующего за вторым финансовым годом 
или каждым последующим финансовым годом, по окончании которых стоимость чистых 
активов общества оказалась меньше его уставного капитала, общество не позднее чем через 
шесть месяцев после окончания соответствующего финансового года обязано уменьшить 
уставный капитала до размера, не превышающего стоимости его чистых активов, либо принять 
решение о ликвидации (п. 4 ст. 30 Федерального закона от 08.02.1998 г. N 14-ФЗ "Об обществах 
с ограниченной ответственностью"). При этом, определив текущее состояние показателя, 
следует отметить увеличение чистых активов за 3 года. На конец отчетного периода не 
соблюдается базовое законодательное требование к величине чистых активов. Тем не менее, 
сохранение имевшей место тенденции способно в будущем вывести чистые активы предприятия 
на удовлетворительный уровень. Наглядное изменение чистых активов представлено на 
следующем графике. 

 
Таблица 8. Анализ финансовой устойчивости по величине излишка (недостатка) собственных оборотных средств 

Показатель собственных 
оборотных средств (СОС) 

Значение показателя Излишек (недостаток)* 
на начало 

анализируемого 
периода 

(31.12.2019) 

на конец 
анализируемого 

периода 
(31.12.2022) 

на 
31.12.2019 

на 
31.12.2020 

на 
31.12.2021 

на 
31.12.2022 

1 2 3 4 5 6 7 

  СОС1 (рассчитан без учета 
долгосрочных и 
краткосрочных пассивов) 

-38 723 -150 436 -38 723 -25 225 +779 -150 436 

  СОС2 (рассчитан с учетом 
долгосрочных пассивов; 
фактически равен чистому 
оборотному капиталу, Net 
Working Capital) 

4 587 -38 126 +4 587 +18 085 +69 089 -38 126 

  СОС3 (рассчитанные с 
учетом как долгосрочных 
пассивов, так и краткосрочной 
задолженности по кредитам и 
займам) 

10 404 -31 517 +10 404 +25 027 +76 070 -31 517 

*Излишек (недостаток) СОС рассчитывается как разница между собственными оборотными средствами и величиной запасов и затрат. 
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Поскольку на последний день анализируемого периода (31.12.2022) наблюдается 
недостаток собственных оборотных средств, рассчитанных по всем трем вариантам, финансовое 
положение организации по данному признаку можно характеризовать как 
неудовлетворительное. Более того все три показателя покрытия собственными оборотными 
средствами запасов за анализируемый период ухудшили свои значения. 

 

Обзор результатов деятельности организации 
В приведенной ниже таблице обобщены основные финансовые результаты деятельности 

ООО "//////////////////////////////////////////" за 3 последних года. 
Таблица 9. Финансовые результаты 

Показатель 

Значение показателя, тыс. 
руб. 

Изменение 
показателя Средне- 

годовая 
величина, тыс. 

руб. 2020 г. 2021 г. 2022 г. 
тыс. руб. 

(гр.4 - 
гр.2) 

± % 
((4-2) : 2) 

1 2 3 4 5 6 7 

1. Выручка 137 238 152 829 48 735 -88 503 -64,5 112 934 
2. Расходы по обычным видам деятельности 116 655 123 031 82 307 -34 348 -29,4 107 331 
3. Прибыль (убыток) от продаж  (1-2) 20 583 29 798 -33 572 -54 155 ↓ 5 603 
4. Прочие доходы и расходы, кроме 
процентов к уплате 2 200 -1 345 7 964 +5 764 +3,6 раза 2 940 

5. EBIT (прибыль до уплаты процентов и 
налогов) (3+4) 22 783 28 453 -25 608 -48 391 ↓ 8 543 

6. Проценты к уплате 6 528 – – -6 528 -100 2 176 
7. Налоги на прибыль (доходы) 1 393 2 414 526 -867 -62,2 1 444 
8. Чистая прибыль (убыток)  (5-6-7) 14 862 26 039 -26 134 -40 996 ↓ 4 922 

За 3 года отмечено весьма значительное уменьшение выручки – на 88 503 тыс. руб., или 
на 64,5% (до 48 735 тыс. руб.). 
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За период 01.01–31.12.2022 убыток от продаж равнялся -33 572 тыс. руб. За 
анализируемый период (31.12.19–31.12.22) наблюдалось стремительное падение финансового 
результата от продаж – на 54 155 тыс. руб. 

Изменение выручки наглядно представлено ниже на графике. 

 

Таблица 10.Анализ рентабельности 

Показатели рентабельности 

Значения показателя (в %, или в 
копейках с рубля) 

Изменение 
показателя 

2020 г. 2021 г. 2022 г. 
коп., 

(гр.4 - 
гр.2) 

± % 
((4-2) 
: 2) 

1 2 3 4 5 6 

1. Рентабельность продаж (величина прибыли от продаж в 
каждом рубле выручки). Нормальное значение для данной 
отрасли: 8% и более. 

15 19,5 -68,9 -83,9 ↓ 

2. Рентабельность продаж по EBIT (величина прибыли от продаж 
до уплаты процентов и налогов в каждом рубле выручки). 16,6 18,6 -52,5 -69,1 ↓ 

3. Рентабельность продаж по чистой прибыли (величина чистой 
прибыли в каждом рубле выручки). Нормальное значение для 
данной отрасли: 6% и более. 

10,8 17 -53,6 -64,4 ↓ 

Cправочно: 
Прибыль от продаж на рубль, вложенный в производство и 
реализацию продукции (работ, услуг) 

17,6 24,2 -40,8 -58,4 ↓ 

Коэффициент покрытия процентов к уплате (ICR), коэфф. 
Нормальное значение: 1,5 и более. 3,5 – – -3,5 -100 

Представленные в таблице показатели рентабельности за период 01.01–31.12.2022 имеют 
отрицательные значения как следствие убыточной деятельности ООО "/////////////////////////////////////" 
за данный период. 
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3.5. Анализ ассортимента продукции (товаров, работ, услуг), которая выпускается с 

использованием ОИС, права на который оцениваются. 
Программа для ЭВМ "Система анализа данных". 

 
3.6. Прогнозы, бизнес-планы развития деятельности с использованием ОИС, права на 

который оцениваются. 
Заказчиком не предоставлены. 

3.7. Оцениваемые права8.  

Исключительные права на изобретения, полезные модели, промышленные образцы, 
товарные знаки и знаки обслуживания, селекционные достижения, топологии интегральных 
микросхем возникают при условии государственной регистрации. 

Исключительное право на изобретение - это субъективное организационно-
распорядительное гражданское право управомоченного лица определять юридическую судьбу 
изобретения. Разрешение на использование изобретения предоставляется на основании 
лицензионного договора. Основные виды лицензии: простая, исключительная и полная. 

1. Гражданин или юридическое лицо, обладающие исключительным правом на результат 
интеллектуальной деятельности или на средство индивидуализации (правообладатель), вправе 
использовать такой результат или такое средство по своему усмотрению любым не 
противоречащим закону способом. Правообладатель может распоряжаться исключительным 
правом на результат интеллектуальной деятельности или на средство индивидуализации (статья 
1233), если настоящим Кодексом не предусмотрено иное. 

Правообладатель может по своему усмотрению разрешать или запрещать другим лицам 
использование результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации. 
Отсутствие запрета не считается согласием (разрешением). 

 
8 Ст. 1229 ГК РФ. 

http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_218806/2ef636aadd9bee02a47d69d5393d32dbd576797d/#dst100067
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_218806/2ef636aadd9bee02a47d69d5393d32dbd576797d/#dst100067
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Другие лица не могут использовать соответствующие результат интеллектуальной 
деятельности или средство индивидуализации без согласия правообладателя, за исключением 
случаев, предусмотренных настоящим Кодексом. Использование результата интеллектуальной 
деятельности или средства индивидуализации (в том числе их использование способами, 
предусмотренными настоящим Кодексом), если такое использование осуществляется без 
согласия правообладателя, является незаконным и влечет ответственность, установленную 
настоящим Кодексом, другими законами, за исключением случаев, когда использование 
результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации лицами иными, чем 
правообладатель, без его согласия допускается настоящим Кодексом. 

2. Исключительное право на результат интеллектуальной деятельности или на средство 
индивидуализации (кроме исключительного права на фирменное наименование) может 
принадлежать одному лицу или нескольким лицам совместно. 

3. В случае, когда исключительное право на результат интеллектуальной деятельности или 
на средство индивидуализации принадлежит нескольким лицам совместно, каждый из 
правообладателей может использовать такой результат или такое средство по своему 
усмотрению, если настоящим Кодексом или соглашением между правообладателями не 
предусмотрено иное. Взаимоотношения лиц, которым исключительное право принадлежит 
совместно, определяются соглашением между ними. 

Распоряжение исключительным правом на результат интеллектуальной деятельности или 
на средство индивидуализации осуществляется правообладателями совместно, если настоящим 
Кодексом или соглашением между правообладателями не предусмотрено иное. 

Доходы от совместного использования результата интеллектуальной деятельности или 
средства индивидуализации либо от совместного распоряжения исключительным правом на 
такой результат или на такое средство распределяются между всеми правообладателями в 
равных долях, если соглашением между ними не предусмотрено иное. 

Каждый из правообладателей вправе самостоятельно принимать меры по защите своих 
прав на результат интеллектуальной деятельности или на средство индивидуализации. 

4. В случаях, предусмотренных пунктом 3 статьи 1454, пунктом 2 статьи 1466 и пунктом 2 
статьи 1518 настоящего Кодекса, самостоятельные исключительные права на один и тот же 
результат интеллектуальной деятельности или на одно и то же средство индивидуализации 
могут одновременно принадлежать разным лицам. 

5. Ограничения исключительных прав на результаты интеллектуальной деятельности и на 
средства индивидуализации, в том числе в случае, когда использование результатов 
интеллектуальной деятельности допускается без согласия правообладателей, но с сохранением 
за ними права на вознаграждение, устанавливаются настоящим Кодексом. 

При этом ограничения исключительных прав на произведения науки, литературы и 
искусства, объекты смежных прав, изобретения и промышленные образцы, товарные знаки 
устанавливаются с соблюдением условий, предусмотренных абзацами 
третьим, четвертым и пятым настоящего пункта. 

Ограничения исключительных прав на произведения науки, литературы или искусства 
либо на объекты смежных прав устанавливаются в определенных особых случаях при условии, 
что такие ограничения не противоречат обычному использованию произведений либо объектов 
смежных прав и не ущемляют необоснованным образом законные интересы правообладателей. 

Ограничения исключительных прав на изобретения или промышленные образцы 
устанавливаются в отдельных случаях при условии, что такие ограничения необоснованным 
образом не противоречат обычному использованию изобретений или промышленных образцов 

http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_218806/b768bf34f68ced81d5db615f781e8b03b30b27a9/#dst101381
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_218806/82a47ddb7660582894db56fd7e261ad2f62c4a76/#dst101427
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_218806/bc141d385d5de1a71a775da7486d6e83ef04e611/#dst589
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_218806/bc141d385d5de1a71a775da7486d6e83ef04e611/#dst589
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_218806/98ad2641f95945c4b7956150260564c8b44028d9/#dst6
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_218806/98ad2641f95945c4b7956150260564c8b44028d9/#dst6
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_218806/98ad2641f95945c4b7956150260564c8b44028d9/#dst7
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_218806/98ad2641f95945c4b7956150260564c8b44028d9/#dst8


 

33 
 

и с учетом законных интересов третьих лиц не ущемляют необоснованным образом законные 
интересы правообладателей. 

Ограничения исключительных прав на товарные знаки устанавливаются в отдельных 
случаях при условии, что такие ограничения учитывают законные интересы правообладателей и 
третьих лиц. 

 Обременения оцениваемых прав 
Существующие ограничения (обременения) права: отсутствуют. 

 2.5. Анализ достаточности и достоверности информации, используемой в Отчете 
Информация считается достаточной, если использование дополнительной информации 

не ведет к существенному изменению характеристик, использованных при проведении оценки 
объекта оценки, а также не ведет к существенному изменению итоговой величины стоимости. 

Заказчиком предоставлена вся информация, необходимая для проведения оценки 
объекта оценки. В рамках предоставленных допущений информацию, используемую 
Оценщиком, следует признать достаточной и достоверной. 
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Глава 3. Анализ рынка объекта оценки, внешних факторов, влияющих на 
стоимость объекта оценки 

3.1. Анализ влияния макроэкономических факторов, в том числе тенденций, 
наметившихся на рынке, в период, предшествующий дате оценки 

При оценке состояния и перспектив рынка определяющее значение имеет понимание 
общеполитической ситуации, состояния мировой экономики и экономического положения 
страны. Инвестиционный, строительный и любой другой бизнес в значительной степени 
зависит от внешних факторов влияния (товарные рынки, спрос на материалы и продукцию, 
курсы валют, активность покупателей и продавцов, покупательная способность, трудовые и 
финансовые ресурсы и возможности, налоговая система, безопасность, сохранность 
собственности, инфраструктура бизнеса и мн. Другие). Все факторы бизнеса формируются 
окружающей средой: политическим и социально-экономическим положением региона, 
зависящим от положения страны, на которое, в свою очередь, оказывает влияние мировая 
политика и глобальная экономика. 

Внешние факторы отрицательно отражаются на российской экономике: нарушение и 
ограничение внешнеэкономических связей, ограничение внешней торговли, инвестиций и 
заимствований, вынужденные отвлечения средств и ресурсов на оборону, сокращение 
госбюджета, отрицательное пропагандистское влияние на население.  

 
Анализ влияния общей политической и социально-экономической обстановки в 

Российской Федерации в январе 2023 года9 
В данном обзоре мы рассмотрим макроэкономическую информацию, которая была 

опубликована в январе 2023 года. 
Отметим, что первая оценка Росстата по ВВП за 2022 год будет опубликована 17 февраля. 

На данный момент, по последней оценке Минэкономразвития, в IV квартале 2022 года ВВП 
продолжал снижение в годовом выражении. Так, в ноябре 2022 года спад ВВП России 
замедлился до 4% выражении после снижения в октябре на 4,5%. При этом по итогам января-
ноября ведомство оценило снижение ВВП страны на уровне 2,1%. 

Далее проанализируем ситуацию в ключевых отраслях экономики и рассмотрим динамику 
основных макроэкономических показателей. Начнем анализ традиционно со статистики  
промышленного производства. 

По данным Росстата, в декабре 2022 года снижение промышленного производства 
ускорилось до 4,3% (г/г) после сокращения на 1,8% месяцем ранее. При этом по итогам 2022 
года промпроизводство снизилось всего на 0,6%. 

 
9 Источник информации: https://bf.arsagera.ru/makropokazateli/makroobzor_dannye_za_yanvar_2023/ 
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Переходя к анализу динамики в разрезе сегментов промпроизводства, отметим, что в 
сегменте «Добыча полезных ископаемых» в декабре снижение ускорилось с 2,3% до 2,6%. 
Наиболее серьезное изменение динамики выпуска произошло в сегменте «Обрабатывающие 
производства» - здесь падение ускорилось до 5,7% после снижения на 1,7% месяцем ранее. В 
сегменте «Электроэнергия, газ и пар» рост, месяцем ранее составлявший 1,5%, в декабре сошел 
на нет. При этом падение в сегменте «Водоснабжение» замедлилось до 8,2% после 10,7% 
месяцем ранее. 

 

Таким образом, усилению спада совокупного индекса промышленного производства в 
конце 2022 года способствовало резкое ухудшение динамики выпуска в Обрабатывающей 
промышленности. По итогам же прошедшего года Добывающий сектор, а 
также Электроэнергия, газ и пар показали символическое увеличение (0,8% и 0,1% 
соответственно). В то же время Обрабатывающие производства и Водоснабжение показали 
снижение на 1,3% и 6,1% соответственно. Ситуация с динамикой производства в разрезе 
отдельных позиций представлена в следующей таблице: 
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В добывающем сегменте динамика в декабре была разнонаправленной, при этом 
значительно ускорилась добыча угля (+11,2% после увеличения на 1,9% в ноябре). По итогам 
года позиция показала символический рост на 0,4%. В то же время добыча нефти остается 
стабильной второй месяц (+0,1%), а по итогам года она показала увеличение на 2,1%. Что 
касается СПГ, то его добыча в декабре сократилась на 4,8% после символического снижения 
месяцем ранее, а по итогам года рост составил 8,1%. Из всего сырья особо 
выделяется природный газ, падение добычи которого составило в декабре 14,6% (замедлилось с 
16,5% месяцем ранее). При этом по итогам года добыча газа снизилась на 13,4%. 

В продовольственном сегменте динамика выпуска мяса скота оставалась положительной, 
однако темпы роста по сравнению с ноябрем замедлились до 2,6% после 6,1%. По итогам 
года мяса скота выросло на 6,6%, в то время как выпуск мяса птицы за год увеличился на 3% (в 
декабре выпуск сократился на 1%). В то же время выпуск рыбных продуктов упал на 9,2%, а с 
начала года производство снизилось на 6%. В легкой промышленности вновь замедлился 
практически до нуля рост производства трикотажных и вязаных изделий (+0,6% после 
увеличения на 8,5% месяцем ранее), однако по итогам года их выпуск сократился на 3,8%. 
Среди прочих вещей продолжает ускоряться производство спецодежды (в 3 раза), что может 
быть связано с военными заказами (по итогам года рост составил 63,2% по сравнению с ростом 
на 52% за 11 месяцев). Что касается производства стройматериалов, то их динамика в декабре 
оказалась преимущественно отрицательной, увеличение выпуска на 4,7% показало лишь 
производство товарного бетона.  При этом по итогам года выпуск стройматериалов в целом 
показал умеренный рост в диапазоне 1-9%. 

В тяжелой промышленности динамика выпуска в декабре была преимущественно 
отрицательной. Исключением выступило производство стальных труб, которое увеличилось на 
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3,9%, а за год выпуск вырос на 14,9%. В остальном, производство готового проката упало на 
15,9%. По итогам 2022 года производство этого вида продукции снизилось на 8,1%. В 
производстве легковых автомобилей ситуация с выпуском остается критической, при этом 
падение выпуска легковых авто в декабре составило 68% (-79,8% месяцем ранее), в то время как 
падение производства грузовых автомобилей составило 25,5% (-35,7% месяцем ранее). По 
итогам 2022 года падение выпуска легковых авто показало 67%, а падение 
производства грузовых авто – 24,3%. Такая динамика по-прежнему обусловлена масштабными 
приостановками поставок в страну автокомпонентов на большинстве работавших в России 
мировых автоконцернах. 

В январе Росстат не отчитывался о статистике сальдированного финансового результата 
деятельности крупных и средних российских компаний (без учета финансового сектора) по 
итогам января-ноября 2022 года, а сделал это только в начале февраля. Этот показатель 
составил 23,74 трлн руб., в то время как за аналогичный период 2021 года сопоставимый круг 
предприятий заработал 26,85 трлн руб. Таким образом, сальдированная прибыль предприятий с 
начала 2022 года сократилась к аналогичному периоду предыдущего года на 11,6%. 

  

Что касается доли убыточных организаций, то она увеличилась на 1,1 п.п. по сравнению с 
аналогичным периодом предыдущего года до 27,6%. Динамика сальдированного результата в 
разрезе видов деятельности представлена в таблице ниже: 

 
В отчетном периоде подавляющее большинство представленных Росстатом видов 

деятельности зафиксировали, как и прежде, положительный сальдированный финансовый 
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результат (далее – финрез). Убыточным оказался лишь сектор Почтовая связь и курьерская 
деятельность, финрез в котором составил -29 млрд руб. Что же касается динамики финреза по 
отраслям, то в отчетном периоде ситуация оказалась разнонаправленной. Отметим ухудшение 
динамики в Добывающем секторе, очевидно, на фоне снижения цен на товары сырьевого 
экспорта (с начала года снижение составило 14,3% после 11% месяцем ранее). Кроме того, 
финрез в Сельском хозяйстве показал снижение с начала года на 12,5%. Среди прочих отраслей, 
показавших снижение финреза с начала года - Оптовая и розничная торговля (-
25,8%), Водоснабжение (-22,8%), а также Информация и связь (-21,2%). Среди отраслей, 
показавших рост финреза, выделяется Строительство, нарастившее свой финансовый результат 
в 2,5 раза. Также значительный рост продемонстрировал вид деятельности Транспортировка и 
хранение (+47,0%). Кроме того, сильный рост сальдированной прибыли показывают Гостиницы 
и общепит (+72,2%). Сектор с наибольшей базой сальдированной прибыли Обрабатывающие 
производства (8 трлн руб.) тоже показал ее увеличение, однако темпы роста с начала года здесь 
незначительные (+2,3%). 

Переходя к банковскому сектору, отметим, что в опубликованном в январе традиционном 
обзоре «О развитии банковского сектора» Банк России вернулся к публикации данных о 
сальдированной прибыли сектора, а также информации о сокращенном аналитическом балансе 
банковского сектора. В частности, регулятор сообщил, что в декабре 2022 года российские 
банки заработали прибыль в размере 342 млрд руб. При этом по итогам 2022 года банкам 
удалось скомпенсировать полученный в первом полугодии убыток в размере 1,5 трлн руб. (в 
основном от валютной переоценки и производных финансовых инструментов) и получить 
небольшую прибыль в размере 203 млрд руб. По комментариям Банка России, такой результат 
был обусловлен постепенным восстановлением основных доходов на фоне снижения 
процентных ставок, а также роста бизнеса во втором полугодии 2022 года. 

 

В своем обзоре из ключевых тенденций декабря ЦБ отмечает ускорение 
роста корпоративного кредитования до 2,1% после 1% в ноябре. При этом существенная часть 
прироста пришлась на нефтегазовые, горнодобывающие и телекоммуникационные компании. 
По итогам прошедшего года рост корпоративного портфеля составил 14,3% после 11,7% в 2021 
году. Что же касается розничного кредитования, то по предварительным данным, 
потребительский портфель в декабре увеличился всего на 0,1% после роста на 1% в декабре. По 
итогам 2022 года потребительские кредиты увеличились на 3% после роста более чем на 20% 
годом ранее на фоне ужесточения кредитной политики банков в связи с ростом 
неопределенности. 



 

39 
 

Со стороны привлечения средств отметим существенный рост средств юридических 
лиц на значительные 5,8% (+2,4 трлн руб.) после их увеличения на 1,7% месяцем ранее. 
Главным образом рост был связан с поступлениями по линии финансирования бюджетных 
расходов. В целом по итогам 2022 года рост средств компаний достиг 21% по сравнению с 18% 
по итогам 2021 года. В основном приток отмечен у нефтегазовых компаний на фоне высоких 
цен на энергоносители, при этом росли только рублевые остатки, в то время как валютные 
активно сокращались, в том числе из-за конвертации средств в рубли. Что касается средств 
населения, то в декабре они выросли на рекордные 2,5 трлн руб. (+7,6%) за счет увеличения 
рублевых остатков. В целом прирост за год составил 6,9% по сравнению с увеличением на 5,7% 
в 2021 году. Значительный прирост в декабре, по комментариям ЦБ, обусловлен традиционным 
авансированием пенсий, а также выплатами социальных пособий. С монетарной точки зрения 
рост средств населения должен способствовать увеличению потребительского спроса и, в 
конечном итоге, стимулировать инфляцию. 

Переходя к динамике цен на потребительском рынке в январе 2023 года, отметим, что 
недельный рост цен держался в интервале 0,14-0,23%. Росстат на момент выхода данного 
обзора не публиковал итоговых данных по инфляции за январь, рассчитанной по широкой 
потребительской корзине, однако по предварительным данным, за весь январь цены 
увеличились на 0,74%. Исходя из этой оценки, в годовом выражении по состоянию на 1 февраля 
инфляция замедлилась до 11,5% по сравнению с 11,9% по итогам 2022 года. 

 

Одним из ключевых факторов, влияющих на изменение потребительских цен, является 
динамика валютного курса. Несмотря на аналогичный уровень средней цены на нефть по 
итогам января 2023 по отношению к декабрю 2022 ($82,5 против $80,9), курс рубля за это время 
ослаб, среднее значение курса доллара выросло до 68,9 руб. после 65,8 руб. месяцем ранее. При 
этом на конец года его значение составило 69,6 руб. после 70,3 руб. месяцем ранее. 

 

В долгосрочной перспективе фундаментальная картина на валютном рынке должна 
определяться платежным балансом (в части потоков от торговли товарами и услугами, а также 
потоками капитала). К сожалению, ни ЦБ, ни Росстат не опубликовали в декабре подробных 



 

40 
 

сведений о внешней торговле товарами. Однако Банк России выпустил предварительную 
оценку ключевых агрегатов платежного баланса страны по итогам 2022 года. 

 

Так, согласно данным ЦБ, профицит сальдо счета текущих операций платежного баланса 
России вырос на 86,1% по сравнению с 2021 годом и составил $227,4 млрд. Определяющую 
роль в динамике текущего счета платежного баланса сыграл рост положительного 
сальдо баланса товаров и услуг на фоне роста стоимостного объема экспорта товаров, 
вызванного увеличением цен на товары российского экспорта. По данным ЦБ, объем импорта 
товаров и услуг за прошедший год снизился, наблюдавшееся в I полугодии снижение импорта 
сменилось его постепенным восстановлением. При этом совокупный дефицит прочих 
компонентов текущего счета также вырос, в значительной степени, за счет снижения 
полученных личных трансфертов, включая оплату труда: их поступление от нерезидентов 
сократилось, а направление за рубеж увеличилось. 

Что касается динамики золотовалютных резервов, то по состоянию на 1 февраля 2023 года 
их объем снизился на 5,3% до $597 млрд. Внешний долг страны при этом по состоянию на 1 
января 2023 года составил $381,8 млрд по сравнению с $482,1 млрд годом ранее (-20,8%). 

Выводы: 
Спад ВВП по итогам ноября 2022 года, согласно оценке Минэкономразвития, замедлился 

до 4% после сокращения на 4,5% по уточненной оценке в октябре. По итогам 11 месяцев 2022 
года ВВП сократился на 2,1%; 

Промпроизводство в декабре 2022 года в годовом выражении упало на 4,3% после 
снижения на 1,8% в ноябре, при этом по итогам 2022 года промпроизводство снизилось всего на 
0,6%; 

Сальдированный финансовый результат нефинансовых организаций в январе-ноябре 2022 
года составил 23,7 трлн руб., снизившись на 11,6% по сравнению с аналогичным периодом 
предыдущего года; 

На потребительском рынке в январе 2023 года цены выросли на 0,74% после увеличения 
цен на 0,78% в декабре, при этом в годовом выражении по состоянию на 1 февраля инфляция 
замедлилась до 11,5% после 11,9% месяцем ранее; 

Среднее значение курса доллара США в январе 2023 года выросло до 68,9 руб. после 65,8 
руб. месяцем ранее. При этом на конец января курс доллара составил 69,6 руб.; 

Сальдо счета текущих операций, согласно предварительной оценке, по итогам 2022 года 
выросло на 86,1% до $227,4 млрд; 



 

41 
 

Объем золотовалютных резервов России по состоянию на 1 февраля 2023 года на годовом 
окне сократился на 5,3% и составил $597 млрд; 

Объем внешнего долга по состоянию на 1 января 2023 года составил $381,8 млрд, упав за 
год на 20.8%. 

В феврале 2022 г. некоторые страны ввели дополнительные санкции против России. Более 
того, существует высокий риск введения дальнейших санкций. Мы не можем однозначно 
оценить их возможные последствия, но ряд негативных тенденций наблюдается. Например, 
меняются основные индикаторы финансового рынка, что снижает уверенность в исходной 
информации, так как наблюдаемые данные могут быть не адекватны ситуации. В условиях 
повышенной неопределенности на рыночную стоимость актива могут оказывать 
дополнительные влияния политических и макроэкономических факторов. 

Прогноз социально-экономического развития Российской Федерации на 2023 год и на 
плановый период 2024 и 2025 годов10 

Базовый вариант 
В рамках прогноза социально-экономического развития на 2023-2025 годы 

Минэкономразвития России был скорректирован ряд ключевых макропараметров по сравнению 
со сценарными условиями прогноза социально-экономического развития Российской 
Федерации на 2023 год и на плановый период 2024 и 2025 годов, подготовленными в апреле. В 
частности, в прогнозе учтены следующие тенденции последних месяцев: 

- существенное укрепление рубля по отношению к иностранным валютам; 
- дефляция на потребительском рынке, наблюдающаяся с июня; 
- более позитивные, чем ожидалось ранее, экономические итоги 2 квартала текущего года. 
Как следствие, были улучшены оценки спада ВВП и ряда его компонентов в 2022 г., а 

также оценка максимальной глубины спада. 
Платежный баланс и курс рубля 
Со второй половины 2022 г. давление на платежный баланс и курс рубля постепенно 

ослабевает. С июня наметился разворот конъюнктуры мировых товарно-сырьевых рынков. Так, 
цены на нефть марки «Брент» опустились с уровней выше 120 долл. США за баррель в начале 
июня до уровней ниже 100 долл. США за баррель в начале августа, а в начале сентября 
нефтяные котировки опустились ниже 95 долл. США за баррель. Снижение либо стабилизация 
мировых цен также наблюдались на продовольственные товары, удобрения, черные и цветные 
металлы. 

В среднесрочной перспективе снижение мировых цен продолжится. Давление на 
конъюнктуру мировых рынков будет оказывать замедление роста мировой экономики. Вместе с 
тем по мере переориентации экспортных поставок в нейтральные страны дисконт нефти 
«Юралс» к «Брент» на прогнозном горизонте будет сокращаться. В результате ожидается 
постепенное снижение цены на нефть «Юралс» до 65 долл. США за баррель в 2025 году. 

Спад физических объемов российского экспорта в 2023 г. замедлится, а с 2024 г. начнется 
восстановление. Основным драйвером роста на среднесрочном горизонте станет 
ненефтегазовый экспорт, в то время как объемы нефтегазового экспорта стабилизируются. 

В то же время импорт товаров с учетом крепкого рубля и снятия ряда ограничений (в 
частности, на параллельный импорт) перешел к восстановлению уже со второй половины 2022 

 
10 Источник информации: https://www.garant.ru/products/ipo/prime/doc/405257655/  

https://www.garant.ru/products/ipo/prime/doc/405257655/
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года (в первую очередь за счет потребительского импорта). С 2023 г. восстановительная 
тенденция активизируется за счет возобновления роста инвестиционного и промежуточного 
импорта. Это приведет к сокращению профицита торгового баланса (с 14,1% ВВП в 2022 г. до 
8,5% ВВП в 2025 г.) и счета текущих операций (с 11,5% ВВП в 2022 г. до 5,3% ВВП в 2025 
году). 

В свою очередь сокращение притока иностранной валюты по счету текущих операций, 
наряду с диверсификацией его валютной структуры, а также постепенная переориентация 
потоков капитала в нейтральные страны будут способствовать снижению давления на курс 
рубля. На среднесрочном горизонте в прогноз заложено постепенное ослабление российской 
валюты в соответствии с инфляционным дифференциалом, что будет способствовать 
сохранению стабильного реального эффективного курса рубля после его укрепления в 2022 
году. При этом на всем прогнозном горизонте реальный эффективный курс рубля будет 
оставаться крепче средних уровней 2016-2021 годов. 

Инфляция 
По итогам 2023 г. темпы роста потребительских цен ожидаются на уровне 5,5% г/г (на 

конец года) с учетом продолжения восстановления потребительской активности, умеренного 
ослабления рубля, а также удорожания потребительского импорта из-за повышенной мировой 
инфляции и дополнительных транспортно-логистических издержек импортеров. В 2024-2025 
годах инфляция выйдет на целевой уровень Банка России 4,0% г/г (на конец года). 

Экономический рост 
Основными факторами снижения ВВП во второй половине 2022 г. и 2023 г. станут 

внешний спрос (как из-за санкций на российский экспорт, так и из-за замедления мировой 
экономики) и ограничений на стороне предложения (как следствие санкций на импортные 
поставки и нарушения производственнологистических цепочек). 

С точки зрения компонентов спроса основной вклад в ухудшение динамики ВВП в 
краткосрочной перспективе будут вносить инвестиционный спрос и чистый экспорт. 

Негативное влияние на инвестиционную активность окажут «узкие места» в предложении 
оборудования и комплектующих (как импортных, так и отечественных). Кроме того, из-за 
изменения внешних условий будут постепенно сворачиваться либо сдвигаться «вправо» 
крупные экспортно ориентированные проекты. 

С учетом опережающего восстановления импорта по сравнению с экспортом вклад 
чистого экспорта в годовые темпы роста ВВП с 4 кв. 2022 г. станет отрицательным (что 
нехарактерно для кризисных периодов в российской экономике, которые традиционно 
сопровождаются ослаблением рубля и опережающим падением импорта). 

Вместе с тем потребительский спрос, по оценке, прошел нижнюю точку спада во 2 
квартале. Дальнейшее восстановление в краткосрочной перспективе будет поддерживаться 
возобновлением роста потребительского кредитования и оттоком средств с депозитов по мере 
снижения процентных ставок в экономике, а с 2023 г. - восстановлением реальных 
располагаемых денежных доходов населения. 

В результате уже с 1 кв. 2023 г. начнется восстановительный рост ВВП (к уровню 2021 г. с 
устранением сезонности). Отрицательная динамика по итогам 2023 г. (-0,8%) будет обусловлена 
преимущественно эффектом высокой базы 1 кв. 2022 года. 

Траектория развития в 2024-2025 гг. будет в значительной степени определяться 
эффективной реализацией мер экономической политики, направленных на содействие 
адаптации экономики к новым условиям и структурной перестройке. В прогноз закладываются 
следующие предпосылки: 
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- сбалансированная бюджетная политика, подразумевающая достаточный для 
поддержания внутреннего спроса уровень государственных расходов при обеспечении 
долгосрочной бюджетной устойчивости; 

- денежно-кредитная политика, учитывающая, наряду с целевым ориентиром по 
инфляции, необходимость подстройки структуры цен в экономике к новым условиям; 

- реализация мер структурной экономической политики, направленных на 
переориентацию российских экспортных поставок (в том числе, через развитие транспортно-
логических коридоров), замыкание производственных цепочек внутри страны и 
импортозамещение, обеспечение технологического суверенитета, стимулирование 
предпринимательской деятельности и инвестиционной активности, развитие финансовой 
системы. 

С учетом реализации указанных мер в 2024-2025 годах прогнозируется рост ВВП на 
уровне 2,6% в год. В 2025 г. ВВП превысит уровень 2021 г. на 1,2 процента. 

При этом на среднесрочном горизонте ожидаются значимые структурные сдвиги с точки 
зрения компонентов спроса. Основным драйвером восстановления и последующего роста 
экономики станет потребительский спрос: показатели розничной торговли, платных услуг, 
доходов населения, реальных заработных плат к 2025 г. превысят уровень 2021 г. на 3-6 
процентов. 

Уровень безработицы на прогнозном горизонте будет последовательно снижаться (до 4,1% 
в 2025 году) в силу как демографических ограничений, так и увеличения доли затрат на труд в 
производственных затратах. Вместе с тем при снижении общего уровня безработицы будут 
сохраняться локальные региональные и отраслевые дисбалансы на рынке труда, обусловленные 
структурной перестройкой экономики. 

Инвестиции в основной капитал в 2024-2025 годах также будут демонстрировать 
восстановительный рост опережающими темпами по сравнению с ВВП и к концу прогнозного 
периода превысят уровень 2021 г. на 4,5%, что создаст основу для структурной перестройки 
российской экономики. 

Чистый экспорт в 2024-2025 годах будет вносить околонулевой вклад в динамику ВВП. 
Риски прогноза 
С учетом перехода крупнейших центральных банков к ужесточению денежно-кредитной 

политики, а также накопленных в предыдущие годы структурных дисбалансов повышается 
вероятность рецессии в развитых странах. При реализации данного риска произойдет более 
существенное, чем заложено в текущем прогнозе, снижение цен на мировых товарных рынках. 
Кроме того, глобальный экономический спад затруднит переориентацию российского экспорта 
в нейтральные страны. 

Дополнительным источником рисков для российской экономики является ужесточение 
действующего санкционного режима (де-юре либо де-факто). 

Основные показатели базового варианта прогноза социально-экономического развития 
Российской Федерации: 
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3.2. Определение и анализ сегмента рынка, к которому принадлежит 
оцениваемый объект. 

Согласно статье 1225 ГК РФ результатами интеллектуальной деятельности и 
приравненными к ним средствами индивидуализации юридических лиц, товаров, работ, услуг и 
предприятий, которым предоставляется правовая охрана (интеллектуальной собственностью), 
являются: 

1) произведения науки, литературы и искусства; 
2) программы для электронных вычислительных машин (программы для ЭВМ); 
3) базы данных; 
4) исполнения; 
5) фонограммы; 
6) сообщение в эфир или по кабелю радио- или телепередач (вещание организаций 
эфирного или кабельного вещания); 
7) изобретения; 
8) полезные модели; 
9) промышленные образцы; 
10)  селекционные достижения; 
11)  топологии интегральных микросхем; 
12)  секреты производства (ноу-хау); 
13)  фирменные наименования; 
14)  товарные знаки и знаки обслуживания; 
15)  географические указания; 
16)  наименования мест происхождения товаров; 
17)  коммерческие обозначения. 
Часть из указанной интеллектуальной собственности   не может выступать в качестве 

самостоятельного объекта оценки, поскольку не является оборотоспособной (п. 13, 15 – 17), 
может отчуждаться только в составе предприятия (п. 13, 17). 

Классификация НМА по типам и основным характеристикам. 
 С учетом результатов анализа типовых активов, подлежавших оценке, а также опыта 

оценочного сообщества, были выделены основные категории НМА:  
1. Технологические НМА:  

изобретения,  
полезные модели,  
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промышленные образцы;  
секреты производства (ноу-хау);  
топологии интегральных микросхем;  
конструкторская и техническая документация;  
технические условия;  
учебно-методические материалы.  

2. Маркетинговые НМА:  
товарные знаки;  
доменные имена.  

3. НМА, связанные с обработкой данных:  
программное обеспечение;  
базы данных.  

4. Контрактные НМА:  
контракты на условиях лучше рыночных;  
лицензионные договоры;  
договоры франчайзинга. 

Объект оценки является программой для электронных вычислительных машин 
(программы для ЭВМ), и относится к НМА, связанных с обработкой данных.  

3.4. Рынок НМА в России11 
Россия, являясь одним из ведущих государств по коэффициентам инновационной 

деятельности и количеству заявок на патенты, остается крайне беззащитной в выстраивании 
стратегии полноценного рынка нематериальных активов. Более 90% средств для оптимизации 
российской промышленности мы отдаем за рубеж, покупая чужие технологии, чужие аппараты 
и чужие материалы. Задавая вечные вопросы «Кто виноват?» и «Что делать?», мы понимаем, 
что на первый вопрос ответ очевиден – виноваты мы сами. А вот вопрос второй… Давайте 
разбираться.  

В России на НИОКР расходы остались где-то на уровне советских времен: три четверти 
уходят в госбюджет и четверть – к частным предприятиям. А ведь в зарубежных странах, чьи 
технологии и материалы мы так жадно закупаем, ситуация выглядит наоборот. Отлична от 
нашей там и структура сектора разработок НИИ. У нас заказы государства составляют более 
80%  от общего числа, а в США самые крупные заказчики – это частный сектор. Они забирают 
себе порядка 69% заказов (для сравнения ЕС – 64%, Китай – 69%). А ведь кто, как не частники, 
в состоянии увидеть и применить (принеся прибыль государству) экономическую перспективу 
возможных исследовательских работ и научных открытий? Но рост потребности в 
нововведениях не отменяет существующие проблемы, с которыми сталкиваются 
предприниматели, которые не могут внедрять новые технологии на производстве. И самые 
явные среди этих сложностей – ограничение в бюджете и несформированная инфраструктура 
для поддержки научно-исследовательской и инновационной работы. 

Развитие рынка нематериальных активов в значительной степени сейчас тормозит 
отсутствие специалистов по вопросам защиты, охраны и коммерциализации объектов 
интеллектуальной собственности. Эти специалисты в соответствии с международными 
стандартами должны не только владеть актуальными методиками управления исключительным 
правом на результат интеллектуальной работы, но и в состоянии определить, защищать и 
продвигать на мировой рынок инновационные советские технологии.  

Пробел здесь наблюдается, прежде всего, в разных отраслях производства – разумеется, 
речь идет об инновационной сфере. Однако актуально это и для областей образования и науки. 

 
11 http://www.estimatica.info/experts  

http://www.estimatica.info/experts
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В принципе, требования к кадрам из каждой области остаются едины – специалисты, помимо 
обладания традиционными знаниями, умениями и навыками, должны быть мобильными и уметь 
принимать решения и на уровне конкретного производства (области), и на уровне экономки 
вообще. Так что для перехода к новому порядку нужно готовить кардинально других 
специалистов с системными знаниями в области интеллектуальной собственности – от анализа 
и оценки нематериальных активов до их защиты и продвижения.  

Рынок интеллектуальной собственности в России: конкурентоспособность 
российских компаний 

Управление интеллектуальной собственностью. Аналитика 
В последние годы тема управления интеллектуальной собственностью и инновациями 

приобретает все большую актуальность и активно входит в реальную жизнь, влияя на 
эффективность экономики. Важность этой темы в рамках современной инновационной 
стратегии трудно переоценить. Достаточно напомнить, что Нобелевская премия 2018 года в 
области экономики была присуждена именно за создание теории, описывающей влияние 
инвестиций в научные исследования и инновации на экономический рост. 

Опираясь на современные представления отечественных и зарубежных экономистов, под 
интеллектуальной собственностью следует понимать комплекс нематериальных 
объектов/активов (НМА), являющихся результатами интеллектуальной деятельности (РИД) и 
находящихся под правовой охраной государства. 

Управление интеллектуальной собственностью в мире 
В современном мире управление интеллектуальной собственностью является 

важнейшим элементом системы корпоративного управления компаний, ориентированных на 
производство и использование различных видов новой техники и технологий. 

За последние три года (2019-2021 гг.) объем нематериальных активов на балансе 
компаний вырос в 1,3 раза, превысив 6 трлн рублей, инвестиции в объекты интеллектуальной 
собственности выросли почти в два раза и достигли 820 млрд рублей. 

По итогам 2021 года Россия заняла 11-е место в рейтинге стран по количеству патентов 
на изобретения, тогда как годом ранее РФ впервые попала в топ-10. В 2021 году российские 
компании зарегистрировали в США 54,6 тыс. патентов, среди которых – «Лаборатория 
Касперского» (43 патента), ABBYY (11 патентов), «Русал» (восемь), Сколтех и «Росатом» (по 
четыре патента). 

Среди лидеров по патентной активности российского бизнеса на отечественном рынке с 
учетом результатов регистрационной активности зарубежных компаний в России за 2021 год: 
 

1. Татнефть - 138 патентов. 
2. ВГТУ (Волгоград) - 101 патент 
3. УФУ имени первого Президента России Б.Н. Ельцина – 95 патентов 
4. Государственная корпорация по содействию разработке, производству и экспорту 

высокотехнологичной промышленной продукции «Ростех» - 91 патент. 
5. Замыкает пятерку лидеров Яндекс – 90 патентов. 

Правовое регулирование РИД 
Принятая в 2016 г. Стратегия научно-технологического развития Российской Федерации 

ознаменовала новый этап развития страны. Приоритетными были определены направления, 
обеспечивающие устойчивое, динамичное и сбалансированное развитие России на 
долгосрочный период. 

https://delprof.ru/search/tags/?q=%D1%83%D0%BF%D1%80%D0%B0%D0%B2%D0%BB%D0%B5%D0%BD%D0%B8%D0%B5+%D0%B8%D0%BD%D1%82%D0%B5%D0%BB%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D1%82%D1%83%D0%B0%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%BE%D0%B9+%D1%81%D0%BE%D0%B1%D1%81%D1%82%D0%B2%D0%B5%D0%BD%D0%BD%D0%BE%D1%81%D1%82%D1%8C%D1%8E
https://delprof.ru/search/tags/?q=%D0%B0%D0%BD%D0%B0%D0%BB%D0%B8%D1%82%D0%B8%D0%BA%D0%B0
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Лицензионные платежи: как снизить валютные, налоговые и таможенные риски 
В соответствии с Указом Президента РФ от 7 мая 2018 г. № 204 «О национальных целях 

и стратегических задачах развития Российской Федерации на период до 2024 года», перед 
страной были поставлены глобальные задачи повышения социально-экономического уровня, 
что позволило бы России войти в пятерку наиболее развитых государств мира. Достижению 
этих целей должно способствовать, в частности, стимулирование внедрения передовых 
управленческих, организационных и технологических решений. 

Основным документом, направленным на реализацию положений Указов, стало 
Постановление Правительства РФ от 29 сентября 2018 г. «Основные направления деятельности 
Правительства Российской Федерации на период до 2024 года». В качестве одной из важнейших 
мер государственной политики по достижению национальных целей развития определено 
развитие института интеллектуальной собственности. Реализация мер, как это предусмотрено в 
п. 2.3. постановления, предполагает в том числе: 
• увеличение патентной активности и оборота прав на результаты интеллектуальной 

деятельности (РИД), определение и нормативно-правовое закрепление функциональных 
критериев и требований к формированию и реализации программ научно-исследовательских 
и опытно-конструкторских работ (НИОКР) для государственных нужд, включая проведение 
патентных исследований при формировании технических требований к разрабатываемой 
продукции и технических заданий на выполнение НИОКР; 

• совершенствование механизмов вовлечения в оборот прав на РИД, созданных за счет или с 
привлечением средств федерального бюджета; обязательное ежегодное принятие решений в 
отношении исключительных прав на РИД, принадлежащих Российской Федерации; 

• необходимость сохранения или отчуждения таких прав в форме предоставления лицензий 
или внесения в капитал юридических лиц. 

По сути, речь идет о создании института управления находящимися в государственном 
владении правами на объекты интеллектуальной собственности. При этом повышение 
эффективности управления становится основной задачей государственной политики в данной 
сфере. 

Особую значимость проблема создания этого института приобретает в связи с 
изменениями ч. IY Гражданского кодекса РФ. Со вступлением с 01 января 2022 г. в силу 
Федерального закона от 22 декабря 2020 г. № 456-ФЗ изменяется регулирование вопросов, 
связанных с правами на результаты интеллектуальной деятельности, созданные за счет 
бюджетных ассигнований (по государственному или муниципальному контракту). 

Вместо действующей до 2022 года главы 77 ГК РФ «Право использования результатов 
интеллектуальной деятельности в составе единой технологии (статьи 1542 - 1551)» появились 
новые положения, предусматривающие условия и порядок определения: 

• лица, которому принадлежит право на получение патента и исключительное право на 
РИД, созданный при выполнении государственного или муниципального контракта; 

• лица, которому принадлежит исключительное право на произведение науки, литературы 
или искусства; 

• лица, получающего исключительные права на секрет производства. 

При определенных условиях обладателем исключительных прав признается сам заказчик 
– Российская Федерация, субъект Российской Федерации, муниципальное образование. 

В соответствии с внесенными Федеральным законом № 456-ФЗ изменениями, 
принадлежность исключительного права на такие РИДы с 2022 года будет определяться 
следующим образом: 

https://www.youtube.com/watch?v=xos7wu4cqBg
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Таблица 11 
Правообладатель В каких случаях принадлежит исключительное право 

Исполнитель 

Если прямо не закреплена Законом принадлежность РФ/субъекту РФ/МО 
или не согласовано совместное обладание в соответствии с условиями 
государственного контракта. 
В определенных Президентом РФ случаях, когда создан РИД, 
непосредственно связанный с обеспечением обороны и безопасности. 

Совместно РФ/субъект РФ/МО и 
исполнитель 

Может быть предусмотрено государственным контрактом, если прямо не 
закреплена принадлежность РФ/субъекту РФ/МО. 

РФ 
Создан РИД, непосредственно связанный с обеспечением обороны и 
безопасности (за исключением случаев, когда Президентом РФ определена 
принадлежность исключительного права исполнителю). 

РФ/субъект РФ/МО 
в зависимости от того, за счет 
чьего бюджета создавался 

РИД создан за счет средств федерального или муниципального бюджета в 
одном из следующих случаев: 
·         РИД необходим для предоставления государственных услуг либо для 
осуществления государственных функций; 
·         Исполнитель в течение 12 месяцев с даты приемки работ по 
государственному контракту не обеспечил совершение всех зависящих от 
него действий, необходимых для признания за ним исключительного права 
на РИД; 
·         РИД создан при выполнении работ по государственному контракту, 
который заключен в целях реализации международных обязательств 
Российской Федерации; 
·         Иные случаи, установленные законом. 

Несмотря на значимость и актуальность комплексного решения проблем, связанных с 
интеллектуальными правами, на сегодня не существует разработанной и принятой Стратегии 
развития интеллектуальной собственности. И хотя данный вопрос неоднократно был предметом 
обсуждения на федеральном уровне, пока эта проблема не разрешена. Определенные подходы к 
ее решению вырабатываются в настоящее время Роспатентом: в плане деятельности 
организации имеется пункт 4 о разработке Национальной программы развития 
интеллектуальной собственности (Приказ Роспатента от 01 апреля 2019 г. № 48 «Об 
утверждении Плана деятельности Федеральной службы по интеллектуальной собственности 
(Роспатент) на 2019 - 2024 годы»). 

В пользу разработки специального стратегического документа, определяющего 
принципы развития интеллектуальной собственности, неоднократно высказывались Совет 
Федерации, Всероссийское общество изобретателей и рационализаторов, ОПОРА РОССИИ, 
Деловая Россия и другие органы власти, общественные и деловые организации. Такие 
стратегии приняты в Японии, Китае, Сингапуре, США, Индии, Австрии, Республике Беларусь, 
Республике Таджикистан, Кыргызской Республике; что позволило этим странам существенно 
улучшить свои позиции в сфере интеллектуальной собственности. 

Налоговое стимулирование НИОКР 
В мировой практике в рамках реализации налоговых льгот по налогу на прибыль 

большей частью применяется два инструмента: налоговые зачеты (Tax Credits - TC) и 
налоговые вычеты (Tax Deduction/Allowance - TA). Первый инструмент предполагает вычет 
расходов на НИОКР из суммы начисленного налога на прибыль, в то время как второй 
инструмент предполагает вычет расходов на НИОКР из прибыли предприятия. Также в 
некоторых странах для того, чтобы стимулировать НИОКР компаний, применяются сниженные 
ставки по страховым взносам (ССВ) (Франция, Швеция, Турция). В России в качестве 
налогового стимулирования НИОКР применяется второй инструмент – ТА. 

Для того, чтобы поддержать эффект от налоговой льготы, 16 апреля 2022 года был 
опубликован Федеральный закон № 97-ФЗ «О внесении изменения в статью 149 части второй 
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Налогового кодекса Российской Федерации», обеспечивающий снижение налогов на 
интеллектуальную собственность. На три года (для МСП – на пять лет) возвращается прежде 
действовавшая льгота по налогу на прибыль в отношении имущественных прав компаний на 
товарные знаки, технологии, изобретения и пр. Данный закон регулирует также передачу в 
рамках франшизы прав на большую часть интеллектуальной собственности в части 
освобождения от НДС. 

Налоговая льгота на РИД 
Согласно закону, бизнес сможет не учитывать при определении базы налога на прибыль 

доходы в виде таких прав, выявленных компаниями при инвентаризации своего имущества и 
имущественных прав. 

Срок действия льготы - 2022–2024 годы для крупных компаний, 2022–2026 годы для 
МСП. 

Оговаривается, что она будет действовать в отношении РИД, созданных начиная с 2021 
года. 

По действующим правилам компания, оформляя свои права на РИД, должна заплатить 
налог на прибыль в размере 20% от их стоимости. По данным Минэкономики, еще в конце 2021 
года 95% российских компаний учитывали нематериальные активы на балансе по стоимости 
уплаченной госпошлины (например, за экспертизу товарного знака и выдачу свидетельства о 
его регистрации – это около 30 тыс. руб.), что снижало доходы при передаче третьим лицам 
лицензий на интеллектуальную собственность, а также размер компенсаций за ее 
неправомерное использование. 

Принятые нормы об освобождении операций по передаче исключительных прав, в 
частности, на изобретения, полезные модели, ноу-хау, а также прав на их использование по 
франшизе, от НДС, в отличие от преференции по налогу на прибыль, не будет распространяться 
на передачу товарных знаков. 

В целом, в настоящее время действуют следующие налоговые меры стимулирования 
трансфера технологий в рамках Дорожной карты трансформации делового климата в сфере 
интеллектуальной собственности (ТДК ИС, Распоряжение № 2027-р): 

• освобождение от НДС: 0% НДС (изменения в п. 26.2 ст. 149 НК РФ) по передаче 
исключительных прав на ИЗ, ПМ, ПО, ТИМС, ноу-хау, а также их использование 
по договору коммерческой концессии (п. 3 ТДК 2.0); 

• патентная коробка для регионов: субъекты РФ уже сейчас наделены правом 
устанавливать режим «патентной коробки» (п. 11 ТДК 2.0); 

• себестоимость с коэффициентом 1,5: проект по расширению перечня направлений 
НИОКР, расходы на которые включаются в состав прочих расходов в размере 
фактических затрат с коэффициентом 1,5 (п. 23 ТДК 2.0) - в соответствии с 
Постановлением №207 от 18.02.2022; 

• снижение налога при выполнении НИОКР: проект по снижению налога на 
прибыль при реализации РИД в рамках НИОКР (п. 10 ТДК 1.0) 

Сегодня предлагается ускорить разработку проектов, планируемых к выполнению в 2023 
году: по п. 13 ТДК 2.0 (0% налога / НДФЛ на безвозмездную передачу прав на РИД) и п. 14 
ТДК 2.0 (0% налога на прибыль по реализации РИД между лицами, входящими в группу лиц). 

Эксперты уверены, что постановка РИД на баланс без уплаты налога позволит увеличить 
собственный капитал компаний и сократить долю заемного в балансе, что улучшит их 
кредитные рейтинги и снизит ставки по кредитам. 

https://delprof.ru/services/inventarizatsiya-i-uchet-rid/
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Другие инструменты стимулирования развития рынка интеллектуальной собственности 
Кроме того, в настоящее время функционирует механизм ускоренного патентования. Во 

время пандемии COVID-19 от всех патентных ведомств мира потребовалось сократить сроки 
для медицинских патентов и сделать рассмотрение заявок по ним приоритетными, чтобы 
помочь системе здравоохранения и государствам в целом эффективнее справляться с вирусом. 
Так, в России по данным Роспатента срок рассмотрения подобных заявок был сокращен и 
сейчас не превышает трех месяцев. 

Планируется расширить его действие на технические решения в сфере медицины и в 
сфере ИТ-технологий: 

• консультации по вопросам патентования; 
• включение товаров, относящихся к электронике, в перечень товаров (групп 

товаров), в отношении которых могут не применяться отдельные положения ГК 
РФ; 

• расширение перечня случаев, закрепленных в пункте 36 Правил, утвержденных 
постановлением Правительства РФ от 29.12.2021 № 2550, в которых 
принадлежащее Российской Федерации право на результат интеллектуальной 
деятельности может предоставляться для использования по лицензионному 
договору безвозмездно. 

Механизм нацелен на выявление на ранних стадиях решений с высоким потенциалом 
коммерциализации, ускорение их правовой охраны и вывода на перспективные рынки с 
опережением конкурентов, осуществляющих аналогичные разработки. 

Технология стратегического патентования разрабатывается и внедряется Роспатентом, 
целью которого является - окружить стратегический патент патентами на разные его 
усовершенствования или применения. Получение одного – стратегического – патента с 
большой блокирующей способностью и нескольких второстепенных. 

Ограждение или «патентный забор» применяется в виде ряда патентов, блокирующих 
определенные пути и направления научно-технических исследований, и касающихся различных 
технических решений, направленных на достижение аналогичного результата. 

Что касается тенденций развития рынка объектов ИС в России, то этот рынок в 
настоящее время заметно развивается. Абсолютные показатели пока невелики, но динамика 
весьма высокая. Основных причин, на наш взгляд, две. Первая причина – обострение 
конкуренции на технологическом рынке. Здесь следует отметить такой индикатор, как число 
судебных разбирательств, число которых в сфере ИС увеличилось вдвое. Вторая причина – 
активная политика государства, которая проявляется и в выступлениях первых лиц и 
программах институциональной поддержки инновационной деятельности и совершенствовании 
законодательства и судебной системы. 

Сегмент ПО  
Активное развитие российского рынка информационных технологий (далее ИТ-рынок) 

оказывает существенное влияние на экономику страны и рассматривается рядом экспертов как 
ключевой фактор перехода от сырьевой экономической модели к экономике знаний. Это 
объясняется тем, что информационные и коммуникационные технологии в РФ (и во всем мире) 
становятся основным источником внедряемых инноваций, которые, в свою очередь, 
способствуют развитию смежных отраслей и общей эффективности национальной экономики.  

Необходимо отметить, что, согласно мнению большинства экспертов, под российским 
ИТ- рынком понимается совокупный объем продаж аппаратных средств, ПО и ИТ-услуг как 
российскими, так и зарубежными компаниями внутри страны. А под ИТ-отраслью, согласно 
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«Стратегии развития отрасли информационных технологий РФ на 2014–2020 гг.» понимается 
именно совокупность российских компаний, осуществляющих следующие виды деятельности 
(причем результаты этой деятельности могут быть реализованы как на внутреннем, так и на 
внешних рынках): 

• Разработка тиражного программного обеспечения;  
• Предоставление услуг в сфере информационных технологий, в частности, 

заказная разработка программного обеспечения, проектирование, внедрение и 
тестирование информационных систем, консультирование по вопросам 
диджитализации;  

• Разработка аппаратно-программных комплексов с высокой добавленной 
стоимостью софтверной части;  

• Удаленная обработка и предоставление информации, в том числе на веб-сайтах. К 
наиболее значимым тенденциям российского ИТ-сектора, по мнению ведущих 
международных и отечественных аналитических агентств, можно отнести 
следующие:  

• Облачные вычисления становятся мейнстримом. Рост популярности SaaS-модели, 
при которой ПО выступает в качестве услуги;  

• Усложнение средств информационной безопасности на фоне активизации 
кибератак и совершенствования цифровых систем;  

• Активное развитие технологий 3D-печати;  
• Развитие нейронных компьютерных сетей и популяризация их применения в 

различных областях;  
• Развитие «Интернета вещей». Разработка специализированных программных 

платформ;  
• Развитие самообучающихся систем и роботизация человеческой деятельности. 

Рост популярности роботов, автономных транспортных средств, виртуальных 
персональных ассистентов;  

• Появление новых типов данных, например, сенсорной информации и развитие 
специализированных систем на их основе. 

Таблица. Объем российского ИТ-рынка 

 
В целях более гибкого подхода к оценке отечественного ИТ-рынка, с учетом различий 

ценообразования для зарубежных и российских ИТ-компаний, Руссофт разработал собственный 
«бивалютный индекс», позволяющий учитывать зарубежную ИТ-продукцию в долларах, а 
отечественную – соответственно, в рублях.  

Одним из приоритетных направлений развития национальной экономической системы 
является формирование российских цифровых платформ и импортозамещение в 
области программного обеспечения (ПО). Однако имеющихся темпов роста российского рынка 
ПО недостаточно, чтобы полностью обеспечить отечественными продуктами все коммерческие 
и некоммерческие организации и другие структуры. Поэтому обеспечение развития 
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российского рынка ПО актуальная и насущная проблема. Цель исследования комплексное 
изучение российского рынка ПО и выявление новых точек его развития. Значимость работы 
заключается в комплексном анализе состояния и перспектив развития российского рынка ПО. В 
работе использованы методы институционального, статистического, системного анализа, 
классификации и эконометрического моделирования. В качестве результатов работы можно 
выделить эмпирический анализ динамики развития российского рынка ПО, включая уровень 
конкуренции на нем. Также определены основные направления развития фирм-разработчиков 
ПО, на основе использования матрицы потенциала. Ценность исследования заключается в 
обработке большого массива данных и его практико-ориентированной интерпретации. Работа 
может быть полезна как специалистам в области анализа отраслевых рынков, в частности рынка 
ПО, так и государственным структурам в целях регулирования рынка. 

Общее ожидание - российский ИТ-рынок в 2023 году будет расти. 
Прогнозы аналитиков не учитывают множества факторов, которые ставят под вопрос 

кратный рост ИТ-отрасли. Во-первых, до сих пор не решены вопросы с производством 
электронных компонентов. Во-вторых, огромное значение оказывает существенное 
подорожание логистики. В-третьих, продолжаются сложности с энергогенерацией в Китае, из-за 
чего увеличиваются сроки производства ИТ-оборудования. Необходимо учитывать и 
инфляционные процессы с основными валютами. В итоге все эти факторы скажутся на росте 
стоимости конечного продукта. Поэтому в текущих условиях стоит придерживаться 
реалистично-пессимистичного подхода: рост в 2022-2024 годах может составить 40-50%. 

 
3.3. Анализ текущего состояния, перспектив и тенденций развития отрасли, к 

которой относится ОИС 

Обзор рынка программного обеспечения РФ12 
Разработка ПО одна из главных финансовых ниш в современном обществе. Крупные 

компании вливают миллиарды долларов в разработку и внедрения новых технологий в эту 
сферу. Но в неё не так-то просто попасть, нужны подготовленные высококвалифицированные 
кадры и годы для получения репутации для внедрения своей продукции на рынок. 

В России пик продаж пришёлся на 2013 год и составлял около $5 млрд. Но потом 
произошёл резкий спад выручки до 40% в долларовом выражении, в связи с антироссийскими 
санкциями и главным образом падением цены на нефть. C 2017 году рынок начал постепенно 
восстанавливать свои позиции. 

Сейчас лицензированное ПО в России составляет около 17%, остальные 83% это 
контрафактная продукция. Если у крупных компаний эта разница может составлять малый 
процент, то в среднем и малом бизнесе, не говоря уже о об обычных пользователях, эта цифра 
может достигать более 90%. Однако в последние годы намечается тенденция на приобретение 
легальной продукции, в среднем до 40% в год в рублёвом выражении. На увеличение покупок 
лицензионной продукции повлияло как улучшение условий для ведения бизнеса по разработке 
ПО, так и увеличение предоставляемых возможностей лицензионной версии по сравнению с 
контрафактом. 

Так же российские разработчики ПО представлены и на зарубежных рынках. Их доход 
увеличивается с каждым годом до 11% в год. За последние годы годовая выручка приближается 
к $2 млрд. Есть даже компании, которые ориентируются преимущественно на зарубежные 

 
12 Источник информации: https://rg.ru/2022/12/09/vyveli-novyj-soft.html 



 

53 
 

рынки, однако большинство компаний, в частности мелкие, ориентированы на внутренний 
рынок. 

Однако компаниям, предоставляющим свою продукцию за рубеж легче внедрить её на 
внутренние рынки, даже в условиях жёсткой конкуренции. Ведь во многих странах этот рынок 
просто огромный и в них ведётся жёсткая борьба с контрафактной продукцией. 

Как утверждалось выше доля лицензионного ПО в России ещё очень мала, но всё же с 
каждым годом она увеличатся. Однако, чтобы темпы этого роста были выше нужно на 
законодательном уровне ужесточить ответственность за использование контрафакта и перенять 
у иностранных специалистов их опыт в пресечении подобных действий. 

В настоящий момент правительство России осознало важность ИТ-сферы и в частности 
расширения лицензионного российского ПО. И они уже принимают действия для подготовки 
специалистов и улучшения ведения бизнеса компаниям занятых в этой сфере. 

В прошлом году спрос на российские программные решения вырос в 10 раз и более, 
рассказали "РГ" в Ассоциации разработчиков программных продуктов. 

По оценке Центра компетенций по импортозамещению в сфере информационно-
коммуникационных технологий (ИКТ), в первые девять месяцев 2022 года на отечественное 
программное обеспечение пришлось 52,5 процента закупок, которые ведутся в рамках 44-го и 
223-го федеральных законов. Их общий объем составил 127,3 миллиарда рублей. При этом доля 
зарубежного ПО уменьшилась до 21 процента. Остальную часть занимают совместные 
разработки. 

Спросом пользуются офисные пакеты, системы видео-конференц-связи (ВКС), 
антивирусы и другое. К государственным компаниям, которые и раньше занимались 
импортозамещением в этой сфере, теперь добавились и частные. 

Как сообщил вице-премьер Марат Хуснуллин, практически полностью на отечественное 
ПО перешла строительная отрасль. Мало того, для повышения прозрачности отрасли 
предлагается создать единую цифровую среду, описывающую весь жизненный цикл объекта 
капитального строительства. 

Другая отрасль - транспортная - направит на импортозамещение программного 
обеспечения около 20 миллиардов рублей, сообщил вице-премьер Дмитрий Чернышенко. 
Процесс уже идет, например, к концу октября все российские авиакомпании перешли на 
отечественные системы бронирования "Леонардо" и ТАИС. 

"Уход с рынка более чем двухсот зарубежных вендоров и примерно двух тысяч 
зарубежных продуктов не оставил сомнений в том, что переход на российские решения 
неизбежен и откладывать его больше нельзя", - рассказал "РГ" исполнительный директор 
Ассоциации разработчиков программных продуктов (АРПП) "Отечественный софт" Ренат 
Лашин. На отечественные программные продукты сейчас активно переходят госкомпании и 
органы государственной власти, отметил руководитель отдела перспективных исследований ГК 
"Астра" Роман Мылицын. "Кроме того, мы наблюдаем серьезный рост заинтересованности в 
отечественных ИT-продуктах и со стороны коммерческого сектора, - сказал он "РГ". - Сейчас 
спрос растет за счет крупных корпоративных заказчиков, которые хотят покупать софт 
легитимно. Помимо госкорпораций и органов власти разного уровня, это нефтяной и 
финансовый секторы, в том числе банки". 

Переход российских компаний на отечественное ПО ускорился, поскольку санкции не 
оставили других вариантов, пояснил исполнительный директор ассоциации АПКИТ, 
председатель Совета ТПП РФ по развитию информационных технологий и цифровой 
экономики Николай Комлев. "У российской софтверной индустрии есть история, опыт и 
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собственные технологии. Все это помогло в ряде сегментов быстро и почти без потерь перейти 
на отечественные программные продукты, - сказал он "РГ". - Сдерживает процесс отсутствие 
конкурентных решений в некоторых сферах, например, инженерного ПО, а также 
необходимость в ряде случаев заменять не только программное обеспечение, но и 
оборудование". 

Примеров успешной замены зарубежного софта на отечественный уже довольно много. 
Среди наиболее ярких в сфере офисного ПО в этом году - переход банка ВТБ на решения 
МойОфис, рассказывает Ренат Лашин. "Ростелеком" провел масштабное замещение ВКС-
инфраструктуры, заменив Skype for Business и Webex на систему TrueConf, к которой 
подключили 130 тысяч сотрудников и партнеров. Гознак построил ВКС-инфраструктуру 
полностью на российском стеке. "Приятно видеть, что тенденция не ограничивается 
госкомпаниями, промышленностью и бизнесом - сами разработчики ИТ-решений переходят на 
российскую ВКС", - отметил исполнительный директор АРПП. 

По его словам, в этом году наметилась еще одна важная тенденция - использование не 
только прикладного ПО отечественного производства, но и активизация перехода на 
российские операционные системы, базы данных, средства виртуализации, системы хранения и 
резервирования данных. Это хороший тренд, свидетельствующий о планировании заказчиками 
перехода на полный отечественный стек технологий, пояснил эксперт. 

Отечественные продукты сегодня вполне способны закрыть более 90 процентов 
потребностей наших заказчиков, отметил Роман Мылицын. При этом следует учитывать, что 
переход компании на отечественное ПО - это большая комплексная работа, которая затрагивает 
все уровни информационной инфраструктуры. Скорость перехода, по его словам, во многом 
зависит от направленности работы компании. "Допустим рабочее место чиновника или 
сотрудника МФЦ замещается достаточно быстро. А вот если речь идет о непростых 
специфических сферах, например, той же энергетике, то там все сложнее, а значит и дольше. И 
тогда, чтобы не останавливать бизнес-процессы, можно осуществлять переход поэтапно - по 
отдельным зонам или сегментам", - подытожил специалист.                     

 
3.4. Анализ основных факторов, влияющих на спрос, предложение и цены 

сопоставимых с объектом оценки объектов. 
Общими существенными ценообразующими факторами ИС являются: 
- Количественное или качественное выражение дополнительной экономической 

полезности, которую можно получить при использовании объекта оценки относительно его 
неиспользования. 

- Объем прав на интеллектуальную собственность и связанные с ними ограничения по 
использованию, включая территорию, на которую распространяется правовая охрана ИС. 

- Сроки жизни: 
экономический — период, в течение которого использование актива приносит прибыль. 

Этот период заканчивается, когда использование актива перестает быть рентабельным, или 
становится более выгодным использование другого актива; 

юридический — определяется сроками действия зарегистрированных прав. 
- Возможность воспроизводства (создание идентичного / максимально близкого по 

характеристикам объекта). 
- Этап разработки/ использования. 
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- Доля рынка, принадлежащая товарам / работам / услугам, выпускаемым / выполняемым / 
оказываемым с использованием объекта оценки. 

- Наличие объектов-аналогов, обеспечивающих сопоставимую полезность в той сфере, где 
используется объект оценки. 

- Существенные условия лицензионного договора, при условии определения стоимости 
права пользования объектом ИС. 

- Совокупность сопутствующих РИД, необходимых для использования объекта оценки, а 
также значимость объекта оценки в данной совокупности. 

Стоимость любого объекта оценки определяется с учетом всех факторов, существенно 
влияющих как на рынок в целом, так и непосредственно на ценность рассматриваемой 
собственности. При определении стоимости объектов интеллектуальной собственности или 
НМА обычно используют три основных подхода, такие же, как и при оценке материальных 
активов: затратный, сравнительный и доходный. Но есть определенные особенности 
применения каждого метода при оценке НМА. 

 
3.5. Основные выводы относительно рынка создания и использования объекта 

оценки, а также рынка продукции (товаров, работ, услуг), производимой и 
реализуемой с использованием объекта оценки, необходимые для оценки 
объекта. 

В России только начинает формироваться рынок интеллектуальной собственности. 
Большая часть прорывных отраслей всегда была ориентирована на военно-промышленный 
комплекс, поэтому используемые технологии были закрытыми и принадлежали в основном 
государству в разных его проявлениях.  

Проанализировав состояние рынка интеллектуальной собственности в России, можно 
сделать следующие выводы: 

·     Медленное развитие рынка ИС может отрицательно сказаться на положении России на 
мировой арене. Государству следует предпринимать активные действия по поддержке 
отечественного рынка. 

·     При разработке программы поддержки следует особое внимание обратить на сферу 
совершенствования технологических процессов реального производства, в том числе 
химического и металлургического, чтобы дать толчок росту экономики и социального 
благополучия общества. 

·     Сложившаяся структура внешней торговли говорит о необходимости формирования 
институциональной структуры на рынке технологий с учетом специфики регионального 
развития, а также об активной финансовой и законодательной поддержке рынка ИС в целом, так 
как российские технологии не обладают высокой конкурентоспособностью, о чем говорит 
преобладание экспорта научных исследований над импортом. 
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Глава 4.  АНАЛИЗ НАИБОЛЕЕ ЭФФЕКТИВНОГО ИСПОЛЬЗОВАНИЯ  

Наиболее эффективное использование определяется как наиболее вероятное 
использование имущества, которое физически возможно, имеет надлежащее оправдание, 
юридически допустимо и финансово осуществимо, и при котором оценка этого имущества дает 
максимальную величину стоимости.  

Заключение о наиболее эффективном использовании отражает мнение Оценщика в 
отношении наиболее эффективного использования Объекта оценки, исходя из анализа 
состояния рынка. Понятие «наиболее эффективное использование», применяемое в настоящем 
Отчете, подразумевает такое использование, которое из всех разумно возможных, физически 
осуществимых, финансово-приемлемых, должным образом обеспеченных и юридически 
допустимых видов использования Объекта обеспечивает максимально высокую текущую 
стоимость будущих денежных потоков.  

Как видно из приведенного выше определения, наиболее эффективное использование 
Объекта определяется путем анализа соответствия потенциальных вариантов ее использования 
следующим критериям:  

• быть физически возможным, т.е. соответствовать ресурсному потенциалу;  
• быть законодательно разрешенным, т.е. срок и форма предполагаемого 

использования не должна подпадать под действие правовых ограничений 
существующих либо потенциальных;  

• быть экономически оправданным, т.е. использование должно обеспечить доход, 
равный или больший по сравнению с сумой операционных расходов, финансовых 
обязательств и капитальных затрат;  

• быть максимально эффективным, т.е. иметь наибольшую доходность среди 
вариантов использования, вероятность реализации которых подтверждается 
рынком.  

Анализ наиболее эффективного использования (НЭИ) позволяет определить из всего 
спектра физически возможных, законодательно разрешенных и экономически оправданных 
вариантов использования Объектов оценки тот, который обеспечивает ее наибольшую 
стоимость. При этом в основу рассуждений должно быть положено понимание факторов, 
образующих стоимость: анализ НЭИ призван указать вариант использования, существенный не 
только с точки зрения его полезности и доходности, с точки зрения наличия на рынке реальной 
потребности в таком использовании, отраженной в определенной дефицитности аналогичных 
объектов и в наличии достаточного спроса на них.  

Цель анализа НЭИ – сформировать базу, на которой собственно и будут применены 
методы оценки стоимости объектов, причем НЭИ может отличаться от существующего 
использования объекта.  

В контексте рыночной стоимости (наиболее вероятной цены продажи) НЭИ – наиболее 
вероятное использование Объекта явно следуемое из анализа рынка, несмотря на то, что может 
существовать инвестиционный проект, не известный Оценщику, приносящий большую 
прибыль, чем НЭИ.  

Поскольку объектом оценки, в рамках данного Отчета, является исключительное право 
на программу ЭВМ, то вариант альтернативного использования, в рамках данного Отчета не 
рассматривался, ввиду невозможности использования Объекта оценки, каким-либо другим 
способом, либо преследуя другие цели, отличные от заложенных авторами.  

Таким образом, в рамках данного Отчета, наиболее эффективным использованием 
объекта интеллектуальной собственности является его текущее использование. 
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Глава 5. ПОРЯДОК ПРОВЕДЕНИЯ РАБОТ ПО ОЦЕНКЕ 

5.1. Подходы к оценке 
При определении стоимости объекта оценки оценщик должен произвести поэтапный 

анализ и расчеты в соответствии с положениями федерального стандарта оценки "Подходы и 
методы оценки (ФСО V)", утвержденного приказом Минэкономразвития России от 14 апреля 
2022 г. N 200 (далее - ФСО V). 

Для оценки рыночной стоимости объектов интеллектуальной собственности и 
нематериальных активов обычно рассматриваются три подхода: затратный, доходный и 
сравнительный. Каждый из них приводит к получению различных ценовых характеристик, 
которые при дальнейшем сопоставлении позволяют установить окончательную стоимость 
объекта оценки.  

Подходы и методы оценки стоимости нематериальных активов 
Стоимостная оценка прав на нематериальные активы имеет много общего оценкой 

стоимости объектов материального имущества. Однако для нематериальных активов 
универсального и  точного метода определения стоимости не существует, поскольку каждый из 
них настолько индивидуален, что невозможно создать математический алгоритм для 
достоверного и точного расчета стоимости нематериального актива. 

Кроме того, на стоимость нематериальных активов влияет множество самых 
разнообразных факторов.  

Несмотря на особенности НМА, все методы их оценки группируются в те же самые три 
подхода, которые используются для оценки любых активов: затратный, сравнительный 
(рыночный) и доходный.  

Внутри каждого подхода существуют отдельные методы, которые позволяют более 
точно решить основную задачу оценки – прийти к обоснованному показателю определенного 
вида стоимости на дату оценки. Выбор того или иного подхода определяется конкретными 
особенностями оцениваемого актива.  

Вместе с тем существуют общие характеристики, позволяющие говорить о большей 
применимости того или иного подхода для оценки определенного класса активов. При этом 
необходимо учитывать, что в некоторых случаях применение других подходов может давать не 
просто неточные, а заведомо ошибочные результаты. В таблице ниже представлена 
применимость того или иного подхода для основных типов НМА. 

Таблица 12. Возможности применения различных подходов при оценке НМА 
Тип НМА Возможности применения 

Высокая Средняя Низкая 
Технологические НМА 

Изобретения, полезные модели, промыш 
ленные образцы, ноу-хау  

Доходный Затратный Сравнительный 

Техническая документация Затратный Доходный Сравнительный 
Маркетинговые НМА 

Товарные знаки Доходный Затратный Сравнительный 
Доменные имена Затратный Доходный Сравнительный 

НМА, связанные с обработкой данных 
Операционное ПО Затратный Сравнительный Доходный 
Товарное ПО Доходный Сравнительный Затратный 

Контрактные НМА 
Все категории Доходный Сравнительный Затратный 

При анализе методов оценки НМА, связанных с обработкой данных, необходимо 
выделить две обособленные категории: 
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• операционное ПО, используемое внутри компании для обеспечения ее деятельности; 
• товарное ПО, само по себе являющееся продуктом, реализуемым компанией. 

В случае операционного ПО затратный подход является наиболее применимым. 
Основной задачей Оценщика при его использовании является анализ всех затрат, 

которые были включены в стоимость его разработки, и исключение избыточных или 
нерациональных. 

При использовании сравнительного подхода Оценщик должен найти коммерческое ПО, 
доступное на рынке и обладающее аналогичной функциональностью. Данный подход наиболее 
применим, когда само операционное ПО было приобретено на рынке. При анализе рыночной 
стоимости такого ПО Оценщик должен провести анализ условий его поставки и определить 
дополнительные расходы, необходимые для начала его эксплуатации. Такие расходы могут 
включать в себя следующие статьи: 

• управление проектом; 
• доработка операционной системы; 
• написание дополнительных программных модулей; 
• тестирование и отладка; 
• установка ПО; 
• разработка инструкций по эксплуатации; 
• обучение персонала работе с ПО. 

 
ДОХОДНЫЙ ПОДХОД оценки нематериальных активов 
Согласно п. 14 ФСО XI, доходный подход предусматривает дисконтирование денежных 

потоков (будущих экономических выгод), генерируемых ОИС, права на который оцениваются, 
или капитализацию годового чистого дохода (выгоды, эффект), включая доходы от возможного 
возмездного предоставления другим лицам доступа к экономическим выгодам от использования 
ОИС, права на который оцениваются. 

При применении доходного подхода оценщик учитывает следующие положения: 

• оценщик определяет будущие денежные потоки, формируемые из экономической 
выгоды, генерируемой ОИС, права на который оцениваются. В общем случае 
выгода может образовываться из экономий на издержках, освобождения от 
роялти, преимуществ в прибыли, фактических лицензионных платежей или 
других выгод; 

• период, в течение которого ОИС, права на который оцениваются, способен 
приносить экономические выгоды, как правило, ограничивается сроком действия 
правовой охраны или сроком действия лицензионного договора. 
Продолжительность срока полезного использования ОИС, права на который 
оцениваются, может быть сокращена исходя из экономической 
нецелесообразности дальнейшего его использования. 

В рамках оценки ОИС, права на который оцениваются, дополнительно следует 
учитывать любые доступные для правообладателя такого объекта налоговые выгоды и 
преимущества (в том числе эффекты от амортизации). 

Стоимость ОИС, права на который оцениваются и который создает прибыль в комплексе 
с другими активами, может оцениваться в составе всего комплекса на основе избыточной 
прибыли. Для этого вначале формируется денежный поток от всего комплекса; устанавливаются 
экономические ренты (выгоды), приходящиеся на сопутствующие (материальные, финансовые, 
отдельно идентифицированные нематериальные) активы комплекса, не входящие в ОИС, права 
на который оцениваются, из денежного потока от всего комплекса вычитаются те доли 



 

59 
 

денежных потоков, которые относятся к сопутствующим активам. Результат представляет собой 
избыточную прибыль, относящуюся к ОИС, права на который оцениваются. Стоимость ОИС, 
права на который оцениваются, определяется как приведенная стоимость остаточного 
денежного потока (избыточной прибыли). 

Основные методы доходного подхода оценки нематериальных активов: 
 метод дисконтирования денежного потока нематериальных активов, 
 метод прямой капитализации нематериальных активов, 
 метод освобождения от роялти нематериальных активов, 
 метод избыточных прибылей нематериальных активов, 
 метод дробления прибыли нематериальных активов 

Использование доходного подхода при оценке нематериальных активов осуществляется 
при условии возможности получения доходов от использования интеллектуальной 
собственности. 

Доходом от использования интеллектуальной собственности является разница за 
определенный период времени между денежными поступлениями и денежными выплатами 
(далее - денежный поток), получаемая правообладателем за предоставленное право 
использования интеллектуальной собственности. 

Основными формами денежных поступлений являются платежи за предоставленное 
право использования интеллектуальной собственности, например, роялти, паушальные платежи 
и другие. 

Величина платежей за предоставленное право использования интеллектуальной 
собственности рассчитывается на основе наиболее вероятного значения, которое может 
сложиться, когда стороны сделки действуют разумно, располагая всей необходимой 
информацией, а на величине платежей не отражаются какие-либо чрезвычайные обстоятельства. 

Основными формами выгод от использования интеллектуальной собственности 
являются: 

 экономия затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг) и/или на 
инвестиции в основные и оборотные средства, в том числе фактическое снижение затрат, 
отсутствие затрат на получение права использования интеллектуальной собственности 
(например, отсутствие лицензионных платежей, отсутствие необходимости выделения из 
прибыли наиболее вероятной доли лицензиара); 

 увеличение цены единицы выпускаемой продукции (работ, услуг); 
 увеличение физического объема продаж выпускаемой продукции (работ, услуг); 
 снижение выплат налогов и (или) иных обязательных платежей; 
 сокращение платежей в счет обслуживания долга; 
 снижение риска получения денежного потока от использования объекта оценки; 
 улучшение временной структуры денежного потока от использования объекта оценки; 
 различные комбинации указанных форм. 

Выгоды от использования нематериального актива определяются на основе прямого 
сопоставления величины, риска и времени получения денежного потока от использования 
интеллектуальной собственности с величиной, риском и временем получения денежного потока, 
который получил бы правообладатель, при неиспользовании интеллектуальной собственности. 
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Определение рыночной стоимости интеллектуальной собственности с использованием 
доходного подхода осуществляется путем дисконтирования или капитализации денежных 
потоков от использования объектов интеллектуальной собственности. 

Метод дисконтирования денежных потоков 
Для объектов оценки, приносящих за равные периоды времени денежные потоки от 

использования интеллектуальной собственности, не равные по величине между собой, величина 
стоимости определяется путем дисконтирования будущих денежных потоков от использования 
интеллектуальной собственности. 

Определение рыночной стоимости интеллектуальной собственности, основанное на 
дисконтировании, включает следующие основные процедуры: 

 определение величины и временной структуры денежных потоков, создаваемых 
использованием интеллектуальной собственности; 

 определение величины соответствующей ставки дисконтирования; 
 расчет рыночной стоимости интеллектуальной собственности путем дисконтирования 

всех денежных потоков, связанных с использованием интеллектуальной собственности. 
При этом под дисконтированием понимается процесс приведения всех будущих 

денежных потоков от использования интеллектуальной собственности к дате проведения 
оценки по определенной оценщиком ставке дисконтирования. 

При расчете ставки дисконтирования для денежных потоков, создаваемых оцениваемой 
интеллектуальной собственностью, следует учитывать: безрисковую ставку отдачи на капитал; 
величину премии за риск, связанный с инвестированием капитала в приобретение оцениваемой 
интеллектуальной собственности; ставки отдачи на капитал аналогичных по уровню риска 
инвестиций. 

При этом безрисковая ставка отдачи на капитал определяется как ставка отдачи при 
наименее рискованном вложении капитала (например, ставка доходности по депозитам банков 
высшей категории надежности или ставка доходности к погашению по государственным 
ценным бумагам). 

Метод прямой капитализации дохода 
Для объектов оценки, приносящих за равные периоды времени денежные потоки от 

использования интеллектуальной собственности, равные по величине между собой или 
изменяющиеся одинаковыми темпами, величина стоимости определяется путем капитализации 
будущих денежных потоков от использования интеллектуальной собственности. 

Определение рыночной стоимости интеллектуальной собственности, основанное на 
капитализации, включает следующие основные процедуры: 

 определение денежных потоков, создаваемых использованием интеллектуальной 
собственности; 

 определение величины соответствующей ставки капитализации денежных потоков от 
использования интеллектуальной собственности; 

 расчет рыночной стоимости интеллектуальной собственности путем капитализации 
денежных потоков от использования интеллектуальной собственности. 
Под капитализацией понимается определение на дату проведения оценки стоимости всех 

будущих равных между собой или изменяющихся с одинаковым темпом величин денежных 
потоков от использования интеллектуальной собственности за равные периоды времени. Расчет 
производится путем деления величины денежного потока от использования интеллектуальной 
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собственности за первый после даты проведения оценки период на определенную оценщиком 
соответствующую ставку капитализации. 

При расчете ставки капитализации для денежных потоков, создаваемых оцениваемой 
интеллектуальной собственностью, следует учитывать: величину ставки дисконтирования 
(отдачи на капитал); наиболее вероятный темп изменения денежных потоков от использования 
интеллектуальной собственности и наиболее вероятное изменение ее стоимости (например, при 
уменьшении стоимости интеллектуальной собственности в связи с сокращением оставшегося 
срока ее полезного использования - учитывать возврат капитала, инвестированного в 
приобретение интеллектуальной собственности). 

Ставка капитализации для денежных потоков, создаваемых интеллектуальной 
собственностью, может определяться путем деления величины денежного потока, создаваемого 
аналогичной интеллектуальной собственностью, на ее цену. 

Метод освобождения от роялти 
Метод освобождения от роялти используется для оценки стоимости патентов и лицензии. 
Владелец патента предоставляет другому лицу право на использование объекта 

интеллектуальной собственности за определенное вознаграждение (роялти). Роялти выражается 
в процентах от общей выручки, полученной от продажи товаров, произведенных с 
использованием патентованного средства. Согласно данному методу стоимость 
интеллектуальной собственности представляет собой текущие стоимость потока будущих 
платежей по роялти в течение экономического срока службы патента или лицензии. Размер 
роялти определяется на основании анализа рынка. 

 Метод освобождения от роялти существует в трех модификациях, отличающихся базой 
расчета (валовая выручка, дополнительная прибыль, валовая прибыль). Расчет стоимости ОИС 
методом освобождения от роялти производится в несколько этапов. 

 На первом этапе составляется прогноз объема продаж, по которым ожидаются выплаты 
по роялти (учитывая жизненный цикл продукции). 

 На втором – определяется ставка роялти. Данные берутся из таблиц стандартных 
размеров роялти, напечатанных в специальной литературе. 

 На третьем – определяется экономический срок службы патента или лицензии. 
Юридический и экономический сроки службы могут не совпадать, поэтому следует 
реалистический прогноз относительно продолжительности платежа. 

 На следующем этапе рассчитываются ожидаемые выплаты по роялти путем расчета 
процентных отчислений от прогнозируемого объема продаж. 

 На пятом – из ожидаемых выплат по роялти вычитаются все расходы, связанные с 
обеспечением патента или лицензии. 

 На шестом – рассчитываются дисконтированные потоки прибыли от выплат по роялти. 
 На седьмом - определяется сумма текущих стоимостей потоков прибыли от выплат по 

роялти. 
Формула расчета объекта интеллектуальной собственности методом освобождения от 

роялти имеет вид: 

 
где 
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Вt - выручка в t-й год; 
R - ставка роялти по отрасли; 
Зt - расходы, связанные с поддержанием НМА в силе в  t-й год; 
Т - срок действия патента, лет. 
Стоимость лицензии методом роялти вычисляется как: 

 
где 
Вt - выручка от реализации продукции по лицензии в t-й год; 
Ri- размер роялти в i- году, %; 
Т -  срок действия лицензионного договора, лет. 
 

Размер роялти зависит от следующих факторов: 
 объема правовой охраны (продажа незапатентованной разработки снижает цену 

лицензии до 30%); 
 объема передаваемых прав использования (наиболее дорогой - полная лицензия, 

наиболее дешевый -  простая лицензия); 
 объема производства и возможности контролировать выпуск продукции по лицензии 

(если контроль затруднен, то цена лицензии возрастает); 
 срока (чем больше срок, тем меньше ставка роялти); 
 научно-технической значимости и коммерческих возможностей использования 

нововведения (передовая разработка стоит дороже); 
 размера капиталовложений, необходимых для организации производства продукции по 

лицензии; 
 объема передаваемой технической документации: передается ли в полном объеме 

(конструкторская, технологическая, эксплуатационная) или частично (только 
конструкторская); 

 зависимости лицензиата в поставках материалов, инструментов, комплектующих деталей 
для организации производства продукции по лицензии, а также от объема технической 
помощи со стороны лицензиара в освоении объекта; 

 ситуации на рынке: наличия конкурентных предложений па покупку аналогичных по 
экономической  эффективности технологий; 

 Размер роялти может быть определен эмпирически (на базе стандартных 
среднестатистических значений) или расчетным путем. 
Например, ставки роялти составляют 20-25% от дополнительной прибыли лицензиара 

или 0,5-14% от объема продаж, себестоимости или цены продукции. 
При отсутствии данных по конкретной отрасли промышленности или объекту лицензии 

расчет ставок роялти выполняется с учетом уровня рентабельности производства и доли 
лицензиара в прибыли лицензиатам: 
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где: 
Р -  рентабельность производства и реализации продукции по лицензии; 
d - доля прибыли лицензиара в общем объеме прибыли лицензиата от производства и 

реализации продукции по лицензии (от 10 до 50%). 
Метод избыточных прибылей 
Суть метода заключается в расчете среднеотраслевой прибыли на активы и 

последующем ее сравнении с аналогичным показателем исследуемого предприятия. 
Предполагается, что предприятие, обладая не отраженным на балансе (либо же отраженным по 
заниженной стоимости) НМА, получает дополнительную прибыль от его использования. 
Данная прибыль путем умножения ее на коэффициент капитализации и выявляет 
непосредственно стоимость НМА. 

Этапы оценки стоимости нематериальных активов методом  избыточных прибылей: 
1. определение рыночной стоимости всех активов; 
2. нормализация прибыли оцениваемого предприятия; 
3. определение среднеотраслевой доходности на активы; 
4. расчет ожидаемой прибыли на основе умножения среднего по отрасли дохода на 

величину активов (или на собственный капитал); 
5. определение избыточной прибыли (из нормализованной прибыли вычитают 

ожидаемую прибыль); 
6. расчет стоимости ОИС путем деления избыточной прибыли на коэффициент 

капитализации. 
Метод преимущества в прибылях 
Под преимуществом в прибыли понимается дополнительная прибыль, генерируемая 

оцениваемым НМА. Преимущество в прибыли образуется либо по сравнению с предприятиями, 
выпускающими аналогичную продукцию, но без использования оцениваемой ИС, либо по 
сравнению с выпуском продукции тем же предприятием, но до использования оцениваемой ИС. 

Суть данного метода заключается в том, чтобы спрогнозировать и оценить в денежной 
форме преимущество в прибыли, возникающее на протяжении всего срока использования 
нематериального актива, привести его к текущей стоимости и просуммировать - это и будет 
стоимостью оцениваемого объекта интеллектуальной собственности. 

Общая формула оценки нематериальных активов методом преимущества в прибылях: 

 
где: 
∆П - преимущество в прибыли 
r - ставка дисконта; 
Т - предполагаемый период получения преимущества в прибыли. 
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Метод дробления прибыли 
Этим методом стоимость лицензии определяется как доля лицензиара в дополнительной 

прибыли полученной в результате применения ОИС право на использование, которого 
передается при заключении лицензионного договора. 

T 
Слицензии = Дл-ра*∑Vt * (Цед – Сед) * Кдиск, где: 

t=1 
Дл-ра – доля лицензиара; 
Vt – объем производства за 1 год; 
Т – количество периодов; 
Цt – цена единицы продукции; 
Ct – себестоимости единицы продукции; 
Кдиск – коэффициент дисконтирования. 
 
В мировой практике при заключении лицензионных договоров доля лицензиара 
устанавливается в пределах от 10 – 30%. 
Для определения доли лицензиара учитывают 5 факторов: 
1. Территория по лицензии, то есть перечень стран, в которых лицензиату предоставлены 

права в соответствии с условиями лицензионного соглашения на использование промышленной 
собственности для организации производства и продажи продукции по лицензии. 
Рассчитывается с помощью показателя оговоренной в соглашении территории:  

Pt = Nt/Nв, где: 
Nt – количество стран, оговоренных соглашением территорий; 
Nв – количество стран, занимающих ведущее положение в производстве продукции 

данного вида (определяется на базе патентных исследований). 
2. Объем прав по лицензии, то есть, какое право получил лицензиат по условиям 

лицензионного соглашения. Po = 1 – исключительная лицензия; Po = 0,5 – неисключительная 
лицензия. 

3. Степень правовой охраны объекта промышленной собственности в рамках 
оговоренной территории:  

Рпо = Nпо/Nt, где: 
Nпо – количество стран в рамках оговоренной территории Nt, в которых обеспечена 

правовая охрана ОИС по предмету лицензии. 
4.Возможность беспрепятственной реализации продукции по лицензии без нарушения 

прав 3-х лиц в рамках оговоренной территории (патентная чистота продукции по лицензии):  
Рпч = Nпч /Nt, где: 

Nпч – количество стран в рамках оговоренной территории Nt, в которых проведена 
экспертиза на патентную чистоту. 

5. Объем переданной документации (конструкторская – 30%); Оп – полный пакет 
документации. 
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Все эти 5 факторов сводятся в единую формулу: 
Доля лицензиара = 0,3*(Pt+Po+Pпо+Pпч+Pод)/5 
Таким образом, мы рассмотрели основные методы оценки нематериальных активов 

доходного подхода. 
ЗАТРАТНЫЙ ПОДХОД оценки нематериальных активов 
Особенности применения для оценки НМА. В общем виде использование затратного 

подхода при оценке НМА не имеет существенных отличий от его применения для других 
активов. Основополагающий принцип затратного подхода гласит, что разумный инвестор не 
заплатит за объект сумму, превышающую затраты на создание объекта равной полезности 
(например, путем покупки или создания нового объекта).  

Согласно п. 18 ФСО XI, при применении затратного подхода оценщик учитывает 
следующие положения: 

• стоимость объекта оценки определяется затратным подходом, когда существует 
возможность воссоздания ОИС, права на который оцениваются, путем 
определения затрат на его воспроизводство или замещение; 

• входные переменные, которые учитываются при применении затратного подхода, 
включают: 

 затраты на разработку ОИС, права на который оцениваются, или 
приобретение права на идентичный объект или на объект с аналогичными 
полезными свойствами; 
 любые корректировки затрат на разработку или приобретение, 
необходимые для отражения специфических характеристик ОИС, права на 
который оцениваются, в том числе функционального и экономического 
устареваний ОИС, права на который оцениваются; 

• прибыль предпринимателя (разработчика ОИС, права на который оцениваются); 
• затраты на разработку ОИС, права на который оцениваются, могут включать 

расходы в том числе по оплате труда и иные виды вознаграждения, оплату 
материалов, накладных расходов, а также юридические издержки по правовой 
охране, налоги, прибыль предпринимателя (разработчика ОИС, права на который 
оцениваются); 

• в случае использования информации об исторических (первоначальных) затратах 
на создание ОИС, права на который оцениваются, необходимо привести их к дате 
оценки с помощью наиболее подходящего индекса; 

• затраты воспроизводства ОИС, права на который оцениваются, определяются 
исходя из действующих на дату оценки цен на услуги с использованием знаний, 
опыта и навыков авторов - разработчиков (при наличии) ОИС, права на который 
оцениваются; 

• затраты замещения ОИС, права на который оцениваются, определяются на основе 
действующих на дату оценки цен на сырье, товары, услуги, энергоносители и 
стоимости рабочей силы в том субъекте Российской Федерации и (или) в той 
отрасли экономики, в которых создаются объекты, аналогичные ОИС, права на 
который оцениваются. 
 

Методы затратного подхода 
В рамках затратного подхода при оценке стоимости нематериальных активов и объектов 

интеллектуальной собственности используются следующие методы: 
 метод суммирования фактических затрат; 
 метод восстановительной стоимости; 
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 метод стоимости замещения; 
 метод приведенных затрат. 

Метод суммирования фактических затрат оценки нематериальных активов 
Метод суммирования фактических затрат применим в отношении тех объектов 

интеллектуальной собственности, которые создаются самими правообладателями. Стоимость 
объекта интеллектуальной собственности в рамках данного метода определяется по формуле: 

СЗ(факт.) = С1 + С2+ С3+ С4 , где: 
СЗ(факт.) - расчетная величина стоимости оцениваемого нематериального актива; 
С1 - затраты на создание нематериального актива, являются суммой фактически 

произведенных затрат на выполнение НИР в полном объеме и разработку всех стадий 
технической документации, рассчитанных с учетом рентабельности. 

С2 - затраты на правовую охрану нематериального актива; 
С3 - затраты на маркетинговые исследования; 
С4 - затраты на доведение нематериального актива до готовности промышленного 

использования и коммерческой реализации. 
Метод восстановительной стоимости оценки нематериальных активов 
В основе данного метода лежит отождествление стоимости прав на нематериальные 

активы с затратами на его воссоздание с учетом разумной величины прибыли. Такое 
воссоздание предполагает полное копирование калькуляции оцениваемого объекта 
интеллектуальной собственности и учет затрат на его правовую охрану. Формула расчета: 

Т 
Сз = Кc  S ∑  Зi x Кi x Киi , 

i=t 
Сз - стоимость восстановления ОИС; 
Кс - коэффициент морального старения (амортизации) нематериальных активов к 

конечному году расчетного периода; 
Зi - затраты на создание нематериальных активов, понесенные в i-м году; 
Кi - численное значение коэффициента приведения разновременных стоимостных оценок 

к расчетному году (коэффициент наращивания ставок банковского процента) для i-го 
расчетного года; 

Киi - коэффициент индексации, учитывающий изменение индексов цен для i-го 
расчетного года. 

Кс - определяется по формуле: Кс = 1 – Тф/Тн, где: 
Тн - номинальный срок действия охранного документа, лицензии; 
Тф -  фактический  срок  действия  охранного  документа,  лицензии   в конечном году 

расчетного периода; 
t - начальный год расчетного периода; 
Т - конечный год расчетного периода. 
Определение рыночной стоимости нематериальных активов с использованием метода 

восстановительной стоимости включает следующие основные этапы: 
 определение суммы затрат на создание нового объекта, аналогичного объекту оценки; 
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 определение величины износа объекта оценки по отношению к новому аналогичному 
объекту оценки; 

 расчет рыночной стоимости объекта оценки путем вычитания из суммы затрат на 
создание нового объекта, аналогичного объекту оценки, величины износа объекта 
оценки. 
Метод стоимости замещения оценки нематериальных активов 
Метод стоимости замещения предполагает, что для оценки используется аналог 

оцениваемого объекта интеллектуальной собственности с аналогичными потребительскими 
свойствами. 

В рассчитанной стоимости учитываются затраты по приведению объекта 
интеллектуальной собственности - аналога, замещающего оцениваемый объект 
интеллектуальной собственности, в состояние, готовое к дальнейшему использованию в 
запланированных целях. 

Такими затратами могут быть перечисленные в методе стоимости создания затраты, 
которые учитывают сумму вознаграждений только лицам, содействовавшим приобретению 
замещающего объекта интеллектуальной собственности и приводившим его в состояние, 
пригодное к дальнейшему использованию в запланированных целях. 

Метод приведенных затрат при расчете текущей рыночной стоимости объекта оценки 
заключается в пересчете фактических прошлых затрат на создание и подготовку к 
использованию объекта оценки в текущую стоимость с учетом изменения индекса цен: 

Сз(пр.) = Сз(факт.) х Ин + Пп - Из, 
где: 
Сз(пр.) - приведенные затраты; 
Сз(факт.) - фактические затраты; 
Ин – индекс изменения стоимости к дате оценки; 
Пп – прибыль инвестора: 
Из – износ НМА. 
Расчет износа интеллектуальной собственности в соответствии с Методическими 

рекомендациями по определению рыночной стоимости интеллектуальной собственности, 
утвержденными Минимуществом России. 

Единственный нормативный документ, которым регулируются вопросы расчета износа 
для объектов ИС, – это Методические рекомендации по определению рыночной стоимости 
интеллектуальной собственности (утв. Минимуществом РФ 26.11.2002 г. № СК-4/21297). 

Достоинство этого нормативного документа в том, что в контексте износа, рекомендации 
дают возможность рассчитывать износ в целом. При этом «Износ 
интеллектуальной собственности в целом может определяться на основе оценки срока 
полезного использования нового объекта, аналогичного объекту оценки, и оставшегося срока 
полезного использования существующего объекта оценки». На наш взгляд, это правильный 
подход: можно и нужно позиционировать износ объектов ИС как некий единый параметр, 
единый для объекта оценки коэффициент износа без разделения на виды износа. 

При этом трудно согласиться с текстом Методических рекомендаций, в котором остается 
понятие устранимого и неустранимого износа для объектов ИС – «Износ интеллектуальной 
собственности может определяться в целом или на основе оценки его составных частей – 
устранимого и неустранимого износа». Методические рекомендации поясняют, 
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что «устранимый износ, как правило, равен затратам его устранение (например, затраты на 
модернизацию интеллектуальной собственности)». 

Неустранимый износ при этом методические рекомендации практически приравнивают к 
внешнему износу: 

Однако для дальнейших рассуждений можно сохранить два существенных момента 
Методических рекомендаций.  

− возможность расчета износа в целом;  
− возможность расчета износа в целом на основании исследования сроков использования 
объекта оценки и сроков действия охранных документов. 

 
Расчет износа объектов ИС на основе временных параметров. 
 Достаточно распространенная формула для расчета износа на основе временных 

параметров: 

, где 
К изн. – коэффициент износа; 
Т эфф. – срок жизни объекта оценки на дату оценки; 
Т юр. – юридически возможный срок жизни объекта оценки. 
Для дальнейшего изложения можно напомнить наиболее используемые для оценки 

объекты ИС и сроки их действия: 
Таблица 13. Сроки действия исключительных прав в РФ 

№ 

п/п 
Вид ИС Срок действия исключительных прав Удостоверяющий документ 

1 Изобретения 

20 лет с даты подачи заявки, возможность 
продления на срок не более 5 лет для 

лекарственных препаратов, пестицидов и 
агрохимикатов (п.2 ст.1363 ГК РФ) 

патент 

2 Полезные модели 10 лет с даты подачи заявки патент 

3 Промышленные 
образцы 

5 лет с даты подачи заявки, возможность 
неоднократного продления на 5 лет, но не 
более чем на 25 лет, считая с даты подачи 

заявки (п.3 ст. 1363 ГК РФ) 

патент 

4 Селекционные 
достижения 

30 лет со дня государственной 
регистрации селекционного достижения в 

Государственном реестре охраняемых 
селекционных достижений. 

35 лет для сортов винограда, древесных 
декоративных, плодовых культур и лесных 
пород, в т.ч. их подвоев (см. п.2 ст.1424 ГК 

РФ) 

патент 

5 
Топологии 

интегральных 
микросхем 

10 лет (срок не продлевается согласно 
1457 ГК РФ) свидетельство 

http://pandia.ru/text/category/metodicheskie_rekomendatcii/
http://pandia.ru/text/category/otcenochnaya_deyatelmznostmz/
http://pandia.ru/text/category/otcenochnaya_deyatelmznostmz/
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№ 

п/п 
Вид ИС Срок действия исключительных прав Удостоверяющий документ 

6 Товарные знаки и 
знаки обслуживания 

10 лет с даты подачи заявки, возможность 
продления на 10 лет неограниченное 

количество раз (ст. 1491 ГК РФ) 
свидетельство 

7 
Произведения науки, 

литературы и 
искусства 

в течение всей жизни автора и семидесяти 
лет, считая с 1 января года, следующего за 

годом смерти автора (с учётом 
особенностей, предусмотренных ст.1281 

ГК РФ) 

не предусмотрен; исключение – 
программы для ЭВМ и базы данных, в 

отношении которых предусмотрен 
заявительный порядок регистрации и 

выдача свидетельства при 
государственной регистрации 

согласно положениям ст.1262 ГК РФ 

8 Секреты 
производства 

в течение всего срока соблюдения режима 
конфиденциальности /коммерческой 

тайны, если иное не установлено 
нормативно-распорядительными 

документами предприятия 

не предусмотрен 

9 

Географическое 
указание, 

наименование места 
происхождения 

товара 

10 лет со дня подачи заявки на 
географическое указание или заявки на 

наименование места происхождения 
товара, подается в течение последнего 

года его действия, срок действия 
исключительного права продлевается 

каждый раз на десять лет (ст. 1531 ГК РФ) 

свидетельство 

10 Фирменное 
наименование 

прекращается в момент исключения 
фирменного наименования из единого 

государственного реестра юридических 
лиц в связи с прекращением юридического 

лица либо изменением его фирменного 
наименования 

не предусмотрен 

11 Коммерческие 
обозначения 

исключительное право на коммерческое 
обозначение прекращается, если 

правообладатель не использует его 
непрерывно в течение года 

не предусмотрен 

 Сроки действия прав на территории иных стран регулируются национальным 
законодательством соответствующих стран. 

Учет функционального и экономического устаревания 
Применяя любой из методов, определяется стоимость нового актива. Оцениваемый 

НМА, как правило, имеет вполне конкретный возраст. В соответствии с принципом изменения 
со временем происходит снижение стоимости собственности. Для НМА снижение стоимости 
связано с действием двух факторов: функционального и экономического устаревания. 

Под функциональным устареванием понимается нарастающее несоответствие 
функциональных возможностей объекта оценки современным рыночным представлениям о 
характеристиках собственности такого типа. Снижение стоимости, обусловленное этим 
фактором, определяется путем расчета стоимости необходимых доработок примерно так же, как 
это делается при определении стоимости замещения в затратном подходе. 

Экономическое устаревание, называемое также внешним износом, вызывается 
изменением общей экономической ситуации в стране, регионе и отрасли, перестройкой 
инфраструктуры в месте расположения предприятия и другими факторами, подходящими под 
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определение «внешние условия». Величина экономического устаревания рассчитывается путем 
прямой капитализации изменения денежного потока, создаваемого оцениваемым НМА. 

При оценке функционального или экономического (внешнего) износа выявляются все 
потенциальные факторы указанных видов обесценения, эти факторы последовательно 
рассматриваются с точки зрения степени их влияния на стоимость оцениваемого объекта. На 
основе проведенного анализа делается вывод о необходимости расчета величины 
функционального и/или экономического (внешнего) износа.  

СРАВНИТЕЛЬНЫЙ ПОДХОД оценки нематериальных активов 
Использование сравнительного подхода осуществляется при наличии достоверной и 

доступной информации о ценах аналогов объекта оценки и действительных условиях сделок, 
предложений и спроса. 

Согласно п. 19 ФСО XI, при применении сравнительного подхода к оценки объекта 
оценки стоимость определяется оценщиком с использованием следующей информации: 

 об условиях сделок, а также о предложениях на продажу и покупку аналогов на 
рынке по состоянию на дату оценки или по состоянию на дату, предшествующую 
дате оценки, если по состоянию на дату оценки информация доступна; 

 о влиянии ценообразующих факторов аналогов на их рыночную стоимость. 
Определение влияния ценообразующих факторов аналогов на их рыночную стоимость 

может проводиться с применением ценовых мультипликаторов. 
В ряде случаев цены предложений аналогов могут быть обоснованно скорректированы. 
Для сравнения объекта оценки с другими объектами, с которыми были совершены 

сделки или которые представлены на рынке для их совершения, могут использоваться в том 
числе следующие элементы сравнения: 

 режим предоставленной правовой охраны, включая переданные права и сроки 
использования интеллектуальной собственности; 

 изменение цен на ОИС, права на который оцениваются, за период с даты 
совершения сделки с объектом-аналогом до даты проведения оценки; 

 отрасль, в которой были или будут использованы ОИС; 
 территория, на которую распространяется действие предоставляемых 

(оцениваемых) прав; 
 функциональные, технологические, экономические характеристики выбранных 

аналогов, соответствующие характеристикам ОИС, права на который 
оцениваются; 

 срок полезного использования, в течение которого объект оценки способен 
приносить экономические выгоды; 

 другие характеристики ОИС, права на который оцениваются, влияющие на 
стоимость (при наличии). 

 Определение рыночной стоимости с использованием сравнительного подхода включает 
следующие основные процедуры: 

• определение элементов, по которым осуществляется сравнение объекта оценки с 
аналогами; 

• определение по каждому из элементов сравнения характера и степени отличий 
каждого аналога от оцениваемой интеллектуальной собственности; 

• определение по каждому из элементов сравнения корректировок цен аналогов, 
соответствующих характеру и степени отличий каждого аналога от оцениваемой 
интеллектуальной собственности; 
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• корректировка по каждому из элементов сравнения цен каждого аналога, 
сглаживающая их отличия от оцениваемой интеллектуальной собственности; 

• расчет рыночной стоимости интеллектуальной собственности путем 
обоснованного обобщения скорректированных цен аналогов. 

Величины корректировок цен определяются следующими способами: 
Прямым попарным сопоставлением цен аналогов, отличающихся друг от друга только по 

одному элементу сравнения, и определением на базе полученной таким образом информации 
корректировки по данному элементу сравнения; 

Прямым попарным сопоставлением дохода (выгоды) двух аналогов, отличающихся друг 
от друга только по одному элементу сравнения, и определения путем капитализации разницы в 
доходах корректировки по данному элементу сравнения; 

Путем определения затрат, связанных с изменением характеристики элемента сравнения, 
по которому аналог отличается от объекта оценки; 

Экспертным обоснованием корректировок цен аналогов. 

5.2. Выбор методологии оценки 
Выбор методов оценки осуществляется на основании анализа целей и задач оценки, 

преимуществ и недостатков каждого из методов, их соответствия назначению оценки, с учетом 
полноты и достаточности исходных данных, используемых для расчета рыночной стоимости 
ОИС. 

Учитывая специфику объекта оценки и достаточность имеющейся информации, оценщик 
проанализировал возможности использования каждого из трех подходов, и пришел к 
следующему выводу:  

Затратный подход к оценке рыночной стоимости объектов интеллектуальной 
собственности и нематериальных активов основан на определении исходных затрат или затрат, 
необходимых на восстановление или замещение объекта оценки с учетом его износа. Сумма 
затрат на создание нового объекта интеллектуальной собственности, аналогичного 
оцениваемому, включает в себя прямые и косвенные затраты, связанные с созданием 
нематериального актива и приведением его в состояние, пригодное к использованию, а также 
прибыль инвестора как величину наиболее вероятного вознаграждения за инвестирование 
капитала в создание объекта интеллектуальной собственности. 

В рамках затратного подхода при оценке стоимости нематериальных активов и объектов 
интеллектуальной собственности используются следующие методы: 
 метод суммирования фактических затрат; 
 метод восстановительной стоимости; 
 метод стоимости замещения; 
 метод приведенных затрат. 

Сумма затрат на создание нового объекта, аналогичного объекту оценки, включает в себя 
прямые и косвенные затраты, связанные с созданием интеллектуальной собственности и 
приведением ее в состояние, пригодное к использованию, а также прибыль инвестора - 
величину наиболее вероятного вознаграждения за инвестирование капитала в создание 
интеллектуальной собственности. 

Учитывая тот факт, что Заказчиком не была предоставлена вся необходимая информация 
на разработку и регистрацию изобретения, Оценщик счел возможным отказаться от затратного 
подхода. 
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Доходный подход позволяет сопоставить текущие затраты инвестора с будущими 
доходами с учетом времени и факторов риска. Методами доходной концепции являются: метод, 
основанный на пересчете будущих ежегодных доходов компании в текущую стоимость 
(дисконтирование денежных потоков), и метод, базирующийся на накоплении средней 
величины дохода (метод прямой капитализации). 

Доходом от использования интеллектуальной собственности является разница за 
определенный период времени между денежными поступлениями и денежными выплатами, 
получаемая правообладателем за предоставленное право использования объекта 
интеллектуальной собственности или нематериального актива. 

Оценщик применил методы доходного подхода, в связи с имеющейся необходимой 
информацией.  

Следовательно, в рамках настоящей работы, для определения стоимости объекта оценки 
возможно применение доходного подхода. 

Сравнительный (рыночный) подход основан на принципе, согласно которому 
осведомленный покупатель не заплатит за собственность больше, чем цена приобретения 
другой собственности, имеющей равную полезность. Этот подход в любом направлении оценки 
является наиболее точным, но его использование всегда связано со сложностью в получении 
информации. 

Сравнительный подход подразумевает оценку стоимости нематериальных активов путем 
сравнения сделок с аналогичными объектами после проведения соответствующих 
корректировок, учитывающих различия между ними. 

Использование сравнительного подхода осуществляется при наличии достоверной и 
доступной информации о ценах сделок с объектами-аналогами и действительных условий 
сделок с ними. Права на аналогичные объекты должны быть сопоставимы с правами на объект 
оценки по экономическому риску и потенциалу доходности использования в хозяйственной 
деятельности. 

В силу специфики и разнообразия объектов интеллектуальной собственности, 
сравнительный подход в чистом виде практически не применяется. Экономическая сторона 
сделок по объектам интеллектуальной собственности, как правило, является коммерческой 
тайной. 

Применительно к нашему объекту мы не можем использовать сравнительный подход в 
связи с отсутствием доступной информации о недавних сделках купли-продажи аналогичных 
объектов интеллектуальной собственности. 

Вывод: 
Таким образом, рыночная стоимость исключительных прав на объект 

интеллектуальной собственности, была рассчитана с использованием доходным методом 
«освобождения от роялти», в следствии чего получена рыночная стоимость объекта 
оценки. 
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ГЛАВА 6. ОПРЕДЕЛЕНИЕ РЫНОЧНОЙ СТОИМОСТИ  

6.1. Доходный подход 
Согласно п.14 ФСО XI, доходный подход предусматривает дисконтирование денежных 

потоков (будущих экономических выгод), генерируемых ОИС, права на который оцениваются, 
или капитализацию годового чистого дохода (выгоды, эффект), включая доходы от возможного 
возмездного предоставления другим лицам доступа к экономическим выгодам от использования 
ОИС, права на который оцениваются. 

Краткий обзор подхода и обоснование применяемых методов 
Доходом от использования интеллектуальной собственности является разница за 

определенный период времени между денежными поступлениями и денежными выплатами, 
получаемая правообладателем за предоставленное право использования интеллектуальной 
собственности. 

Определение рыночной стоимости интеллектуальной собственности с использованием 
доходного подхода осуществляется путем дисконтирования или капитализации денежных 
потоков от использования интеллектуальной собственности. 

Для объектов оценки, приносящих за равные периоды времени денежные потоки от 
использования интеллектуальной собственности, равные по величине между собой или 
изменяющиеся одинаковыми темпами, и поступающие в течение неограниченного времени, 
величина стоимости определяется путем капитализации будущих денежных потоков от 
использования интеллектуальной собственности. 

Расчет производится путем деления величины денежного потока от использования 
интеллектуальной собственности за первый после даты проведения оценки период на 
соответствующую ставку капитализации: 

РУ = СР/К, 
где, 
РУ - текущая стоимость объекта оценки,  
СР - денежный поток среднегодового дохода,  
К - ставка капитализации. 
Если поступление денежных потоков от использования объекта интеллектуальной 

собственности за равные промежутки времени неодинаково, то величина стоимости 
определяется путем дисконтирования будущих денежных потоков. При этом под 
дисконтированием понимается процесс приведения всех будущих денежных потоков от 
использования интеллектуальной собственности к дате проведения оценки по соответствующей 
ставке дисконтирования (в предположении о неограниченном сроке жизни актива): 

 
где, 
PV - текущая стоимость объекта оценки, 
CF1 - ежегодные будущие денежные потоки, 
R - ставка дисконтирования, 
N  - прогнозный период, 
PVn - продленная стоимость постпрогнозного периода. 
При доходном подходе используется, как правило, чистый денежный поток, 

освобожденный от налогов, поскольку потенциального инвестора интересуют чистые денежные 
средства, поступающие от использования объекта интеллектуальной собственности. 
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Основная проблема оценки объектов интеллектуальной собственности (ИС) и 
нематериальных активов (НМА) заключается в необходимости выделения из денежного потока, 
образующегося в бизнесе, той его части, которую обоснованно можно считать результатом 
использования объектов ИС или НМА (выделение экономического эффекта от использования). 

По способу выделения экономического эффекта от использования объекта 
интеллектуальной собственности или нематериального актива, методы доходного подхода 
можно классифицировать следующим образом: методы, построенные на учете реального 
экономического эффекта и методы искусственного построения экономического эффекта. 

К методам, построенным на учете реального экономического эффекта можно отнести: 
■ метод сверхнормативной прибыли; 
■ метод преимущества в цене; 
■ метод выигрыша в себестоимости в части переменных затрат; 
■ метод выигрыша в себестоимости в части условно-постоянных затрат; 
■ метод преимущества в объеме реализации продукции; 
■ метод экономии в объемах инвестиций; 
■ метод реальных лицензионных платежей. 

К методам искусственного построения экономического эффекта относятся: 
■ метод «освобождения от роялти»; 
■ метод выделения доли лицензиара в прибыли лицензиата (правило 25%). 
В рамках настоящей работы Оценщик использовал дисконтирование денежного потока 

метод искусственного построения экономического эффекта, а именно - метод «освобождения 
от роялти». 

Этот метод несет черты как доходного, так и сравнительного подхода.  
Он является одним из основных методов доходного подхода в оценке стоимости прав на 

объекты интеллектуальной собственности. Кроме этого метод освобождения от роялти может 
также применяться при оценке исключительных прав на интегральные микросхемы и 
программа для ЭВМ. 

Ограничения и допущения, принятые при проведении оценки  
Описание допущений, принятых Оценщиком для оценки стоимости объектов 

интеллектуальной собственности, а также результаты оценки методом «освобождения от 
роялти» представлены ниже.  

• настоящая оценка основывается на данных бухгалтерского баланса и справки о доходах 
за 2019-2022гг, предоставленных Заказчиком;  

• все прогнозы, используемые в рамках Доходного подхода, основаны на прогнозных 
данных в соответствии с прогнозами экономического развития России. Эти прогнозы 
подвержены изменениям и зависят от ситуации и событий, происходящих на рынке;  

• распоряжение объектом интеллектуальной собственности, правообладателем, будет 
компетентно и ответственно осуществляться уполномоченными лицами;  

• правообладатель будет соблюдать все применимые к нему положения законов и 
нормативных актов. 
Традиционно процесс оценки стоимости объектов интеллектуальной собственности с 

использованием метода «освобождения от роялти» в рамках доходного подхода осуществляется 
в несколько этапов, в рамках которых производится ретроспективный анализ доходов и 
расходов, прогнозирование необходимых показателей, а также расчет величины денежного 
потока. 

На следующем этапе оценки стоимости объектов интеллектуальной собственности 
методом «освобождения от роялти» производится расчет ставки дисконтирования и текущей 
стоимости денежных потоков прогнозного периода.  
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6.2. Оценка стоимости ОИС методом «освобождения от роялти» 
При использовании данного метода делается гипотетическое допущение, какой поток 

дохода мог бы генерировать оцениваемый товарный знак правообладателю, если бы были 
заключены лицензионные договора, или в другой трактовке - от каких платежей освобождается 
правообладатель в связи с тем, что ему как собственнику оцениваемых товарных знаков не 
нужно платить роялти за право использования данных товарных знаков. Роялти - это 
регулярные выплаты, рассчитываемые в виде процентов от выручки, получаемой в результате 
реализации лицензионной продукции. Собственник товарного знака может заключить 
лицензионный договор на его уступку, согласно которым лицензиат будет перечислять ему 
роялти. Построив прогноз объема реализации, защищенной товарным знаком, и применив 
ставку роялти, можно рассчитать доходы, которые получит в будущем собственник 
оцениваемых товарных знаков. Текущая стоимость этих доходов будет равна стоимости объекта 
оценки. 

Исходными данными для расчета являлись прогнозируемые показатели выручки от 
оказания услуг с использованием оцениваемого товарного знака. При прогнозировании 
денежных потоков от использования объектов интеллектуальной собственности были 
использованы сведения, полученные из открытых источников и от Заказчика, т.е. показатели 
предполагаемой прибыли от оказания услуг с использованием оцениваемых товарных знаков. 

Применительно к НМА и ИС роялти означает согласованную в лицензионном договоре, 
периодически осуществляемую выплату лицензиару денежных сумм в размерах, зависящих от 
результатов, которые получает лицензиат при использовании конкретного НМА или объекта 
ИС. В торговле лицензиями на использование объектов ИС роялти является наиболее широко 
используемой формой расчетов лицензиата с лицензиаром. 

Роялти обычно представляется ставкой, выраженной в процентах от базы — эффекта 
(результата), полученного лицензиатом. 

Метод, основанный на платежах роялти, реализуется в двух аспектах: 
• метод, позволяющий оценивать потенциальный поток платежей роялти, которые 

пользователь объекта ИС должен был уплатить за его использование; 
• метод, который дает возможность количественно выразить эффект освобождения от 

гипотетического роялти. 
В первом случае участниками сделки по НМА (или ИС) выступают два совершенно 

самостоятельных (независимых друг от друга и неаффилированных) лица. Лицензиат 
оплачивает лицензиару за использование НМА (или ИС) потоки платежей в виде роялти. Эти 
платежи в течение срока службы оцениваемого НМА (или ИС) корректируются с учетом налога 
и дисконтируются до текущей стоимости на дату оценки. 

Во втором случае метод освобождения от роялти (метод экономии в роялти) позволяет 
определить стоимость оцениваемого НМА (или ИС) с учетом гипотетических ставок роялти в 
предположении, что оцениваемый НМА (или ИС) не принадлежит данному предприятию, а 
предоставлен ему другой стороной на лицензионной основе, в связи с чем это предприятие 
вынуждено производить периодические платежи в пользу гипотетического лицензиара за право 
использовать оцениваемый НМА (или ИС) на протяжении всего срока его полезного 
использования. Там, где это уместно и правомерно, следует учитывать существующие 
налоговые обременения или льготы, позволяющие скорректировать роялти. Обычно размер 
роялти зависит от выручки, которая может быть получена от реализации продукции, 
произведенной с использованием оцениваемого НМА (или ИС), и чаще всего представляет 
собой процент от выручки. В других случаях базой для исчисления роялти могут служить 
себестоимость, прибыль и другие финансовые показатели производства и реализации 
лицензионной продукции. 

 
При оценке рыночной стоимости НМА и ИС с использованием данного метода 

выполняются следующие процедуры: 
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• определяется полезный срок использования оцениваемых прав на НМА (или ИС), в 
период которого ожидается выплата роялти; 

• составляется прогноз объема продукции, производимой с использованием 
оцениваемого НМА (или ИС), в стоимостном, натуральном выражении или прибыли. Значения 
этих показателей являются базой для расчета возможных выплат роялти; 

• определяется ставка роялти; 
• рассчитываются возможные выплаты по роялти путем расчета процентных отчислений 

от прогнозируемого объема производства и реализации лицензионной продукции; 
• выявляются все расходы, связанные с оцениваемым НМА (или ИС), а также 

выполнением организационно-правовых условий его использования; 
• рассчитываются расходы по налогу на прибыль; 
• рассчитываются потоки чистых выплат по роялти; 
• определяются ставка и период дисконтирования и соответствующий им фактор 

текущей стоимости; 
• рыночная стоимость НМА (или ИС) определяется как результат капитализации чистых 

выплат по роялти, полученных (ожидаемых) в период полезного срока использования 
оцениваемого НМА (или ИС). 

Следует отметить, что в настоящее время на нормативном уровне вопрос о том, кто 
(лицензиар или лицензиат) должен нести эти расходы, не урегулирован. По сложившейся 
практике торговли лицензиями при продаже неисключительной лицензии данные расходы 
берет на себя лицензиар, так как в этом случае он сохраняет за собой все права, 
подтвержденные охранным документом, в том числе и предоставление аналогичных лицензий 
третьим лицам. Ясно, что в такой ситуации он более заинтересован в действенности правовой 
охраны объекта лицензии. В то же время продажа исключительных лицензий или отчуждение 
всех прав на объект ИС в полном объеме по договору отчуждения исключительного права на 
объект ИС лишает лицензиара такой возможности, в связи с чем он вправе требовать, чтобы 
лицензиат взял на себя расходы по обеспечению действенности правовой охраны объекта 
лицензии. 

Модель расчета стоимости НМА и ИС на основе метода освобождения от роялти для 
случая, когда периоды платежей совпадают с календарным годом их использования, имеет 
следующий вид: 

 
где С — стоимость НМА (или И С);  
Вп; — объем продукции, произведенной с использованием оцениваемого НМА (или ИС) 

в п-м году;  
rп — ставка роялти в п-м году;  
3п — расходы по оцениваемому НМА (или ИС) за 1…-й год;  
НП — ставка налога на прибыль;  
d — процентная ставка, с помощью которой будущие денежные доходы приводятся к 

текущей стоимости;  
Т — эффективный срок использования НМА (или ИС);  
Стоимость лицензии методом роялти вычисляется как: 

 
где 
Вt - выручка от реализации продукции по лицензии в t-й год; 
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Ri- размер роялти в i- году, %; 
Т -  срок действия лицензионного договора, лет. 
r - ставка дисконтирования. 
В качестве базы роялти могут использоваться: 

• валовой доход (эффективный валовой доход, сумма продаж, объем реализации); 
• чистый доход; 
• дополнительная прибыль (возникающая у предприятия за счет использования 

оцениваемого объекта ИС); 
• цена единицы (партии) продукции. 

На практике за базу начисления роялти чаще всего берется цена единицы лицензионной 
продукции или сумма продаж, полученная лицензиатом при производстве и продаже продукции 
с использованием оцениваемого объекта ИС. При выборе подобной базы между участниками 
лицензионной сделки наблюдается наименьшее число конфликтов по вопросам выплаты 
лицензионного вознаграждения. 

Существует ряд методов определения величины (ставки) роялти, в частности: 
1) на основе цены лицензии через ставки роялти, установленные в ранее 

заключенных лицензионных договорах на право использования оцениваемого НМА (или ИС); 
2) на основе рыночных данных; 
3) на базе дополнительной прибыли, генерируемой НМА (или ИС), и доли 

правообладателя в дополнительной прибыли; 
4) на базе рентабельности (Ре) продаж лицензионной продукции; 
5) на базе стандартной ставки роялти. 

Ниже приводится подробное описание расчетов, связанных с использованием объекта 
оценки. 

 
Срок экономически полезного использования и выбор прогнозного периода 
Рыночная стоимость основывается на будущих, а не на прошлых денежных потоках. 

Поэтому задачей оценщика является выработка прогноза денежного потока на какой-то 
будущий временной период, начиная с текущего года. 

 Объектом оценки в рамках настоящего Отчета, является объект интеллектуальной 
собственности: 

Программа для ЭВМ "Система анализа данных". 
Дата регистрации 18.07.2016. 
Срок действия евразийского патента на изобретение составляет 20 лет от даты подачи 

заявки и может быть продлен в отношении того государства-участника ЕАПК, законодательство 
которого предусматривает продление срока действия национального патента на изобретение. 

Для того, чтобы произвести дальнейшие расчеты необходимо знать период 
использования n. Период использования был определен на основании данных справочника СРК-
2023. Москва, 2023г (для программ по обработке данных) срок полезного использования 
составил 10-15 лет. Период прогнозирования, определенный оценщиком, составит — 4 года (до 
окончания срока полезного использования с даты регистрации 18.07.2016г). Началом периода 
прогнозирования является дата оценки 17.04.2023г. (в этом периоде n=1 относительно даты 
оценки), окончанием прогнозирования является дата окончания прогноза 31.12.2032 год (в 
котором, n=4). 
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Источник информации: Справочник СРК-2023. Москва, 2023г. 

 
Прогноз доходов осуществлен на основании финансовой отчетности за 2019-2022гг, и 

справке о доходах за 2019-2023 гг, предоставленной Заказчиком Общество с ограниченной 
ответственностью "////////////////////////////////" (представлены в Приложении к отчету). Структура 
доходов за 2019-2022гг. представлена в таблице ниже. 

Таблица 14. Структура доходов 2019-2022гг ООО Компания "Мегапьютер Интеллидженс" 
Доходы, за год в рублях РФ по 

статьям 2019 год 2020 год 2021 год 2022 год 

Разработка ПО на заказ 63 515 359,30 84 921 246,50 118 959 676,00 8 279 098,02 
Обучение работе на //////////////////// 511 232,00 300 000,00 9 462 557,00 14 254 442,10 
Лицензии //////////////////////// 6 439 018,00 51 117 390,00 19 220 000,00 15 813 000,00 
Техническая поддержка ///////////////// - - 2 752 612,56 5 562 000,00 
Лицензии на другое ПО - 603 860,00 590 000,00 138 400,00 
Прочие доходы (депозиты и т.п.) 173 776,07 519 242,47 427 637,44 2 479 870,72 
ИТОГО 70 465 609,30 136 942 496,50 150 984 845,56 44 046 940,12 

Источник информации: данные Заказчика, Справка о распределении оборотов №3/04-13.1от 13.04.2023 
 
Прогноз прибыли от использования объекта оценки 
На основании вышеприведенных данных, были определены значения выручки на 

прогнозные периоды. 
Прогноз доходов осуществлен на основании Справки о распределении оборотов №3/04-

13.1от 13.04.2023, предоставленной Заказчиком (представлена в Приложении к отчету), где 
определен доход, приходящаяся на проданные товары/услуги.  

При построении прогнозной выручки начиная с 2023 года учитывались предполагаемые 
продажи ПО по среднегодовому доходу за последние 3 года (2020-2022), с учетом индекса 
ИПЦ. 

Полученные значения доходов за 2023 год и последующие прогнозные периоды 
приведены в таблице ниже.  
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Таблица 15. Прогноз выручки от использования объекта оценки. 
  Прогнозные показатели 

Показатели 
Значение 

выручки за 
2020г. 

Значение 
выручки за 

2021г. 

Значение 
выручки за 

2022г. 

Среднее 
значение за 
2020-2022гг 

17.04.2023 2024 2025 2026 

ПЕРИОДЫ         1 2 3 4 
Доходы, тыс.руб. 136 942 150 985 44 047 110 658 82 840* 115 084 119 688 124 475 
Темп роста потребительских цен 
в РФ (инфляция)13  - -   - - 5,50% 4,00% 4,00% 4,00% 

 
*доходы первого прогнозного периода определены по среднегодовому доходу за последние 3 года (2020-2022) начиная с даты оценки 
17.04.2023г., с учетом темпа роста потребительских цен в РФ: 82 840 = (110 658 * 1,055)/365*269 
 

 

 
13 Источник информации: https://www.garant.ru/products/ipo/prime/doc/405257655/ 

https://www.garant.ru/products/ipo/prime/doc/405257655/
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Прогноз расходов 
При определении суммы расходов Оценщиком в учет включены расходы, связанные с 

налогом на доходы физических лиц, равные 6%  по данным НК РФ14.  
 
Определение ставки роялти 
Ставка роялти (величина периодических отчислений в пользу лицензиара 

(правообладателя)) представляет собой отношение величины отчислений в пользу лицензиара 
(прибыли лицензиара) к величине общей стоимости, цене произведенной и реализованной 
лицензиатом (пользователем) продукции (услуг) по договору. 

Экономический смысл роялти заключается в распределении полученной от 
использования лицензии прибыли правообладателя (лицензиата, франчайзера) между ним и 
лицензиаром в согласованной пропорции, путем установления определенного процента от цены 
произведенной и реализованной продукции в пользу правообладателя. 

Ниже приведены среднеотраслевые ставки роялти для по аналогичными отраслям. 
Таблица 16. Среднестатистические ставки роялти. 

Отрасль Роялти  
минимальная 

Роялти  
максимальная 

Источник информации 

Программирование 7 12,5 СРД-31, 2022г., табл. 3.1.1. 
         Среднее значение 9,75  

 

 
 

 
Источник информации: СРД-31, ноябрь 2022г. 
 
Таким образом, ставка роялти составила среднее значение 9,75%, что соответствует 

диапазону стандартных ставок роялти.  
 

Определение ставки дисконтирования. 
Ставка дисконтирования представляет собой коэффициент, применяемый для перевода 

будущих платежей или поступлений в текущую стоимость. Полученная текущая стоимость 
определяет величину капитала, которую должен вложить инвестор, чтобы получить норму 
доходности, равную определенной ставке дисконтирования. 

В экономическом смысле в роли ставки дисконтирования выступает требуемая 
инвесторами ставка дохода на вложенный капитал в сопоставимые по уровню риска объекты 
инвестирования, другими словами - это требуемая ставка дохода по имеющимся 
альтернативным вариантам инвестиций с сопоставимым уровнем риска на дату оценки. 

Для определения ставки дисконтирования использовался кумулятивный метод построения. 
         
Построение ставок дисконтирования для ОИС15:  
        
Строится ставка дисконтирования ОИС (СДФоис), учитывающая дополнительные риски к 

безрисковой ставке дисконтирования (СД): 

 
14 Источник информации: https://base.garant.ru/10900200/12625b5ff8431ca71b30b3e3ab382831/  
15 Источник информации: СРК-2015. Москва, 2015. 

https://base.garant.ru/10900200/12625b5ff8431ca71b30b3e3ab382831/


 

81 
 

- Риск внедрения в производство товаров/услуг (Рп). Зто основной риск для 
физического лица, характеризующий возможность перспективного получения денежных 
средств от своих прав на 
ОИС; 
- Риск неудачного продвижения продукта (товара/услуг) на рынок (Рн); 
- Риск низкой влиятельности при распределении совокупных выгод от реализации 
товара/услуг 
(Рв); 
- Риск высоких расходов, неэффективных инвестиций (Ри); 
- Общеэкономические риски (Роэ). 
 

СДоис = СД + Рп + Рн + Рв + Ри + Роэ 
 
В качестве безрисковой ставки альтернативной доходности используем доходность по 

облигациям федерального займа (ОФЗ-46020-АД), равную на дату оценки 10,53%.  
 

 
 
 
 

 
Источник информации: https://rusbonds.ru/bonds/18936  

 
Следует отметить наличие еще одного риска: риска использования прямых и искусственных 

методов выделения денежных потоков для ОИС (Рпи). 
Типовым является определение дополнительных рисков в диапазоне 0-5% (данный диапазон 

позволяет складывать риски, при выходе на более высокие риски метод суммирования дает 
значительные ошибки учета рисков). 

Согласно общеизвестной модели, разработанной Business Valuation Review, для определения 
корпоративных рисков (СИСТ) используется следующая таблица: 

Таблица 17. 
Вид корпоративного риска Интервал значений 

Качество управления компанией 0-5% 
Размер компании 0-5% 
Финансовая структура 0-5% 
Товарная/территориальная диверсификация 0-5% 
Диверсификация клиентуры 0-5% 
Прибыли: нормы и ретроспективная прогнозируемость 0-5% 
Прочие риски 0-5% 

 
Факторы влияния на дополнительные риски и определение рисков в привязке к 

патентам, технологиям, ноу-хау и отдельным видам прочих РИД. 
Риск неудачного продвижения продукта на рынок.  
Факторы влияния указаны в табличной форме. 

Таблица 18 
Риск 1% 2% 3% 4% 5% 

https://rusbonds.ru/bonds/18936
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Степень 
коммерциализации в 
бизнесе 

Реализована 
полностью 

Стадия 
доработки 

Стадия апробации Начальная стадия Окончание 
разработки 

Наличие и объемы 
рынка (сегментов) 

Несколько 
рынков с 

большими 
объемами 

Несколько 
рынков 

Несколько сегментов 
рынка 

Один сегмент 
рынка 

Рынок не 
сформирован 

Рекламная компания Многолетняя 
плановая 

Годовая 
плановая 

Отработанная В начале Не ведется 

Маркетинговая 
политика в части 
реализации 
продукции 

Перспективный 
многолетний 

диверсифициров
анный план 
реализации 

Годовой план 
реализации 

Осуществление плана 
реализации 

Разработка плана 
реализации 

Отсутствие плана 
реализации 

При отдании предпочтения определенным величинам параметров факторов возможен 
переход от среднего к средневзвешенному (ранжированию). 

Таблица 19 
Факторы риска / Уровень риска 0,0% 1,0% 2,0% 3,0% 4,0% 5,0% 

Степень коммерциализации в бизнесе  1     
Наличие и объемы рынка (сегментов)   1    
Рекламная компания  1           
Маркетинговая политика в части реализации продукции   1    
Количество наблюдений 0 2 2 0 0 0 
Взвешенный итог 0,0% 2,0% 4,0% 0,0% 0,0% 0,0% 
Итого 6,0% 
Количество факторов 4 
Итоговое значение фактора риска 1,67% 

Риск низкой влиятельности при распределении совокупных выгод от НМА. 
Таблица 20 

Риск 1% 2% 3% 4% 5% 
Степень 
использования ОИС в 
отдельных элементах 
товарной продукции 

Использование во 
всем изделии 

Использование в 
нескольких 
основных 
элементах 

Использование в 
одном основном 

элементе 

Использование в 
нескольких 

второстепенных 
элементах 

Использование во 
второстепенном 

элементе 

Стратегия 
ценообразования 
продукта с ОИС 

Полностью 
разработана и 
апробирована 
многократно 

Разработана и 
апробирована 

В стадии 
апробации 

В стадии 
разработки 

Нет 

Наличие лицензий Имеются в 
большом 

количестве 

Имеются в 
небольшом 

количестве (до 2-
х) 

В стадии 
заключения 

Протоколы о 
намерениях 

Нет 

Менеджмент* Имеющий 
большую 

практику выпуска 
и реализации 

продукции 

Имеющий 
небольшую 

практику выпуска 
и реализации 

продукции (до 
года) 

В стадии 
отработки 

реализации 
продукции 

В стадии набора и 
обучения 

Отсутствие 
специализированн
о го менеджмента 

Надежность 
участников Проекта 

Большой 
практический 

опыт совместной 
реализации 

аналогичных 
Проектов 

Общие интересы 
участников 

Проекта 

Смена участников 
Проекта 

Большое 
количество 
участников 

Проекта (более 5) 

Различные 
интересы 

участников 
Проекта 

*Данный фактор учитывается в привязке к производству товаров/услуг с ОИС. В 
противном случае возможен двойной учет рисков, поскольку фактор менеджмент (как 
дополнительный риск) будет дублировать качество управления компании (как риск, 
учтенный при построении ставки для бизнеса). 

Таблица 21 
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Факторы риска / Уровень риска 0,0% 1,0% 2,0% 3,0% 4,0% 5,0% 
Степень использования ОИС в отдельных элементах товарной 
продукции 

  1    

Стратегия ценообразования продукта с ОИС  1     
Наличие лицензий   1    
Менеджмент  1     
Надежность участников Проекта  1     
Количество наблюдений 0 3 2 0 0 5 
Взвешенный итог 0,0% 3,0% 4,0% 0,0% 0,0% 5,0% 
Итого 7,0% 
Количество факторов 5 
Итоговое значение фактора риска 1,4% 

Риск высоких расходов, неэффективных инвестиций.  
Таблица 22 

Риск 1% 2% 3% 4% 5% 
Опыт применения 

аналогичного ОИС на 
предприятии 

Многократный Однократный В процессе 
отработки 

Есть опыт 
применения на 
аналогичных 
предприятиях 

Нет 

Стратегия 
ценообразования 
продукта с ОИС 

Отработана и 
успешно 

применена 

Разработана В процессе 
отработки 

Есть опыт 
применения на 
аналогичных 
предприятиях 

Нет 

Наличие на рынке 
конкурентного 

контрафакта 

Нет Возможно 
появление 

Есть в небольшом 
количестве 

Растущая 
динамика роста 

контрафакта 

Есть в большом 
количестве 

Наличие на рынке 
конкурентного ОИС 

Нет Возможность 
появления 

Есть в небольшом 
количестве 

малоконкурентны
е 

Среднеконкурент 
ные ОИС 

Высококонкурент
н ые ОИС 

Расчет надбавки Ри 
Таблица 23 

Факторы риска / Уровень риска 0,0% 1,0% 2,0% 3,0% 4,0% 5,0% 
Опыт применения аналогичных ОИС на предприятии  1     
Стратегия ценообразования продукта с ОИС   1    
Наличие на рынке конкурентного контрафакта   1    
Наличие на рынке конкурентных ОИС         1    
Количество наблюдений 0 1 3 0 0 0 
Взвешенный итог 0,0% 1,0% 6,0% 0,0% 0,0% 10,0% 
Итого 7,0% 
Количество факторов 4 
Итоговое значение фактора риска 1,75% 

 
Общеэкономические риски (Роэ). 
Может возникнуть двойной учет данного риска, поскольку он уже заложен в безрисковой 

ставке в составе странового риска. Страновой (политический) риск обычно усматривается в 
возможности непрогнозируемых негативных изменений экономического окружения, связанных 
с изменением государственной, инвестиционной, налоговой, таможенной и финансовой 
политики. Следует отметить, что отраслевые риски отражены в ставке дисконтирования для 
бизнеса (например, в бета коэффициенте). 
Факторами влияния на учет дополнительного экономического риска является: 

- риск реализации продукции с ОИС на зарубежных рынках в странах с дифференциацией 
страновых рисков; 
- риск на специфичных отраслевых сегментах рынка. 
Дополнительные общеэкономические риски не вводятся (Роэ = 0), если продукция 

реализуется на территории РФ и связана с отраслевой принадлежностью предприятия, в рамках 
которого производится. 
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Риск внедрения в производство товаров/услуг (Рп) 

Таблица 24 
Риск 1% 2% 3% 4% 5% 

Известность имени в 
нескольких отраслях 

Общеизвестное 
имя 

Известное в 
отрасли 

Узкопрофильный 
специалист 

Малоизвестное 
имя 

Неизвестное имя 

Опыт применения 
ОИС в производстве 

Многократный в 
различных 
отраслях 

Многократный 
отраслевой 

Несколько раз в 
одной отрасли 

Один раз в одной 
отрасли 

Нет 

Наличие научной 
известности 

Общемировая Государственная Есть научная 
степень 

Есть научные 
труды 

Нет 

 
Расчет надбавки Рп  

Таблица 25 
Факторы риска / Уровень риска 0,0% 1,0% 2,0% 3,0% 4,0% 5,0% 

Известность имени в нескольких отраслях    1   
Опыт применения ОИС в производстве   1    
Наличие научной известности      1 
Количество наблюдений 0 0 1 3 0 5 
Взвешенный итог 0,0% 0,0% 2,0% 3,0% 0,0% 5,0% 
Итого 10,0% 
Количество факторов 3 
Итоговое значение фактора риска 3,33% 

 
Прочие риски Рпрочие 
Расчет дополнительного риска Рпрочие 

Таблица 26 
Наименование 1,0% 5,0% Пример 

расчета 
Оптимальное соединение разрозненных компонентов недвижимости, 
производственных средств и оборудования - в производственную единицу или 
составное образование 

есть нет 1% 

Наличие клиентуры (клиентелы) есть нет 1% 
Преимущества территориального расположения, не являющиеся характеристикой 
собственно объекта недвижимости, занимаемого предприятием 

есть нет 5% 

Репутация предприятия (на местном, региональном или государственном уровне), 
утвердившаяся на основе осведомленности клиентов и общественности о надежности 
предприятия, качестве обслуживания и продукции, уровне цен на товары и услуги, 
кредитоспособности по отношению к поставщикам и банкам 

есть нет 1% 

Приобретенный (купленный) ОИС есть нет 1% 
Списки, такие, как адресные ведомости, списки клиентов, списки подписчиков есть нет 5% 
Рыночная доля (монополия) есть нет 5% 
Участие в деятельности бирж есть нет 5% 

Факторы риска / Уровень риска 1,00% 5,00% 
Оптимальное соединение разрозненных компонентов недвижимости, производстве 
пых средств и оборудования - в производственную единицу или составное образование 

1  

Наличие клиентуры (клиентелы) 1  
Преимущества территориального расположения, не являющиеся характеристикой 
собственно объекта недвижимости, занимаемого предприятием 

1  

Репутация предприятия (на местном, региональном или государственном уровне), 
утвердившаяся па основе осведомленности клиентов и общественности о надежности 
предприятия, качестве обслуживания и продукции, уровне цеп па товары и услуги, 
кредитоспособности по отношению к поставщикам и банкам 

1  

Приобретенный (купленный) ОИС 1             
Списки, такие, как адресные ведомости, списки клиентов, списки подписчиков 1  
Рыночная доля (монополия)  1 
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Участие в деятельности бирж  1 
Количество наблюдений 6 2 

Взвешенный итог 6,0% 10,0% 
Итого 16,0% 
Количество факторов 8 
Итоговое значение фактора риска 2,0% 

 
 
 
Расчет ставки дисконтирования 

Таблица 27. Расчет ставки дисконтирования 
Параметр  Значение, % 

Безрисковая ставка, % 10,53 
Риск неудачного продвижения продукта на рынок 1,67 
Риск низкой влиятельности при распределении совокупных выгод от НМА 1,4 
Риск высоких расходов, неэффективных инвестиций 1,75 
Риск внедрения в производство товаров/услуг (Рп) 3,33 
Прочие риски Рпрочие 2 
Ставка дисконтирования, % 20,68 

Расчёт рыночной стоимости методом дисконтирования денежного потока. 
Величина стоимости определяется путем дисконтирования будущих денежных потоков. 

При этом под дисконтированием понимается процесс приведения всех будущих денежных 
потоков от использования интеллектуальной собственности к дате проведения оценки по 
соответствующей ставке дисконтирования: 

 
где, 
PV - текущая стоимость объекта оценки, 
CF1 - ежегодные будущие денежные потоки, 
R - ставка дисконтирования, 
N  - прогнозный период. 
В результате проведённого анализа и математических расчётов в рамках доходного 

подхода Оценщик получил следующую величину стоимости объекта оценки, которая 
представлена в таблице 27. 
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Таблица 27. Расчет стоимости объекта оценки в рамках доходного подхода. 

Показатели 17.04.2023 2024 2025 2026 2027 
ПЕРИОДЫ 1 2 3 4 5 
Доходы, тыс.руб. 82 840 115 084 119 688 124 475 129 454 
Темп роста потребительских цен в РФ (инфляция) 5,50% 4,00% 4,00% 4,00% 4,00% 
Роялти 9,75% 9,75% 9,75% 9,75% 9,75% 
Доход от роялти, тыс. руб. 8 077 11 221 11 670 12 136 12 622 
Налог  485 673 700 728 757 
Денежный поток, тыс. руб. 7 592 10 547 10 969 11 408 11 864 
Ставка дисконтирования 20,68% 20,68% 20,68% 20,68% 20,68% 
Период дисконтирования 0,353 1,210 2,209 3,209 4,208 
Коэффициент дисконтирования 0,936 0,797 0,660 0,547 0,453 
Текущая стоимость денежного потока тыс. руб. 7104,646 8401,548 7241,244 6241,186   
ИТОГО СТОИМОСТЬ объекта интеллектуальной собственности, тыс. руб. 28 989 
Стоимость эффекта от использования ОИС (для лицензиара), тыс. руб. 28 988 624 
Рыночная стоимость  ОИС (округленно),  руб. 28 989 000 

 
 Таким образом, стоимость исключительного права на объект интеллектуальной собственности: программа для ЭВМ "Система 
анализа данных" (свидетельство о государственной регистрации программы для ЭВМ №/////////////////, полученная в рамках доходного 
подхода, составляет (НДС не облагается16):  

28 989 000 (Двадцать восемь миллионов девятьсот восемьдесят девять тысяч) рублей. 

 
16 *В соответствии с федеральным законом от 19.07.2007 N 195-ФЗ ''О внесении изменений в отдельные законодательные акты Российской 
Федерации в части формирования благоприятных налоговых условий для финансирования инновационной деятельности'', с 1 января 2008 г. не 
подлежит налогообложению (освобождается от налогообложения) передача исключительных прав на изобретения, полезные модели, 
промышленные образцы, программы для электронных вычислительных машин, базы данных, топологии интегральных микросхем, секреты 
производства (ноу-хау), а также передача прав на использование указанных результатов интеллектуальной деятельности на основании 
лицензионного договора. 
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ГЛАВА 7. СОГЛАСОВАНИЕ РЕЗУЛЬТАТОВ ОЦЕНКИ И ИТОГОВОЕ 
ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 
Различные методы могут быть использованы в процессе оценки, но решение вопроса об 

относительной значимости показателей стоимости, полученных на базе различных методов, 
должно определяться обоснованным суждением оценщика, которое оформляется путем 
взвешивания стоимостей, определенных использованием двух и более методов.  

Заключительным элементом аналитического исследования ценностных характеристик 
оцениваемого объекта является сопоставление расчетных стоимостей, полученных при 
помощи использованных классических подходов оценки. Целью сведения результатов всех 
используемых подходов является определение наиболее вероятной стоимости прав общей 
долевой собственности на оцениваемый объект на дату оценки через взвешивание 
преимуществ и недостатков каждого из них.  

Эти преимущества и недостатки оцениваются по следующим критериям: 
1. Достоверность, адекватность и достаточность информации, на основе которой проводится 

анализ; 
2. Способность отразить действительные намерения типичного покупателя и/или продавца, 

прочие реалии спроса/предложения; 
3. Действенность подхода в отношении учета конъюнктуры и динамики рынка финансов и 

инвестиций (включая риски); 
4. Способность подхода учитывать структуру и иерархию ценообразующих факторов, 

специфичных для объекта. 
Результаты оценки рыночной стоимости с использованием стандартных оценочных 

методик представлены в таблице ниже. 
Таблица 28. Результаты определения стоимости объекта оценки с использованием различных подходов. 

Наименование объекта 

Стоимость, 
определенная по 

доходному подходу, 
руб.  

Стоимость, 
определенная по 

затратному 
подходу, руб.  

Стоимость, 
определенная по 
сравнительному 

подходу, руб.  

Программа для ЭВМ "Система анализа 
данных" (свидетельство о государственной 
регистрации программы для ЭВМ 
№//////////////// 

28 989 000 Не определялась Не определялась 

 
Согласование результатов оценки – это получение итоговой оценки объекта путем 

взвешивания и сравнения результатов, полученных с применением различных подходов к 
оценке. 

При согласовании результатов необходимо определить «веса», в соответствии с 
которыми отдельные ранее полученные величины сформируют итоговую рыночную стоимость 
имущества с учетом всех значимых параметров. 

Согласование результатов, полученных различными подходами оценки, проводится по 
формуле 
 

Ситог = Сзатр * k1 + Ссравн * k2 + Сдох * k3 
 
где Ситог – итоговая стоимость объекта оценки, р.;  
Сзатр, Ссравн, Сдох – стоимости, определенные соответственно доходным, сравнительным и 

затратным подходами, р.;  
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k1, k2, k3 – соответствующие весовые коэффициенты, выбранные для каждого подхода к 
оценке.  

В отношении этих коэффициентов должно выполняться равенство: k1 + k2 + k3 = 1. 
Для согласования результатов оценки объектов оценки использованы весовые 

коэффициенты, рассчитанные методом согласования по критериям. Расчет весовых 
коэффициентов представлен в таблице ниже. 

Таблица 29. Расчет весовых коэффициентов для согласования результатов оценки. 

№ п/п Наименование показателя 
Значение показателя 

Сравнительный 
подход 

Затратный 
подход Доходный подход 

1 Полнота информации 0 0 1 
2 Достоверность информации 0 0 1 
3 Допущения, принятые в расчетах 0 0 1 
4 Способность учета конъюнктуры рынка 0 0 1 
5 Способность учета доходности объекта 0 0 1 

6 Способность учета конструктивных 
элементов 0 0 1 

  Сумма значений 0 0 1 
  Количество показателей 0 0 6 

 Среднее значение 0 0 1,0 
Итоговые результаты оценки представлены в таблице ниже. 

Таблица 30. Итоговые результаты оценки 

Наименование объекта 

Стоимость, 
определенная 
по доходному 
подходу, руб.   

Кдп 

Стоимость, 
определенна

я по 
затратному 

подходу, руб.  

Кзп 

Стоимость, 
определенна

я по 
сравнительн
ому подходу, 

руб.  

Ксп 

Программа для ЭВМ "Система анализа 
данных (свидетельство о государственной 
регистрации программы для ЭВМ 
№////////////////// 

28 989 000 1 Не 
определялась 0 Не 

определялась 0 

ИТОГО 28 989 000 
  

 По итогам проведенной оценки, Оценщик пришел к выводу, что рыночная 
стоимость исключительного права на объект интеллектуальной собственности: 
программа для ЭВМ "Система анализа данных " (свидетельство о государственной 
регистрации программы для ЭВМ №///////////////////), по состоянию на 17 апреля 2023 года, 
составляет (НДС не облагается17):  

 
17 *В соответствии с федеральным законом от 19.07.2007 N 195-ФЗ ''О внесении изменений в 
отдельные законодательные акты Российской Федерации в части формирования благоприятных 
налоговых условий для финансирования инновационной деятельности'', с 1 января 2008 г. не 
подлежит налогообложению (освобождается от налогообложения) передача исключительных 
прав на изобретения, полезные модели, промышленные образцы, программы для электронных 
вычислительных машин, базы данных, топологии интегральных микросхем, секреты 
производства (ноу-хау), а также передача прав на использование указанных результатов 
интеллектуальной деятельности на основании лицензионного договора. 
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 28 989 000 (Двадцать восемь миллионов девятьсот восемьдесят девять 
тысяч) рублей. 

 
 

 
 

ГЛАВА 8. РЕЗУЛЬТАТЫ ОЦЕНКИ 
 
По итогам проведенной оценки, Оценщик пришел к выводу, что рыночная стоимость 

исключительного права на объект интеллектуальной собственности: программа для ЭВМ 
"Система анализа данных" (свидетельство о государственной регистрации программы для ЭВМ 
№///////////////////), по состоянию на 17 апреля 2023 года, составляет (НДС не облагается18):  

 
 28 989 000 (Двадцать восемь миллионов девятьсот восемьдесят девять 

тысяч) рублей. 
 
 
 
 
 
 
 

 
Оценщик       //////////////////////// ///. ////. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
18 *В соответствии с федеральным законом от 19.07.2007 N 195-ФЗ ''О внесении изменений в 
отдельные законодательные акты Российской Федерации в части формирования благоприятных 
налоговых условий для финансирования инновационной деятельности'', с 1 января 2008 г. не 
подлежит налогообложению (освобождается от налогообложения) передача исключительных 
прав на изобретения, полезные модели, промышленные образцы, программы для электронных 
вычислительных машин, базы данных, топологии интегральных микросхем, секреты 
производства (ноу-хау), а также передача прав на использование указанных результатов 
интеллектуальной деятельности на основании лицензионного договора. 
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ГЛАВА 9. ЗАЯВЛЕНИЕ О КАЧЕСТВЕ 
Подписавший настоящий Отчет оценщик настоящим удостоверяет, что в соответствии с 

имеющимися у него данными: 
1. Факты, изложенные в Отчете, верны и соответствуют действительности. 
2. Содержащиеся в Отчете анализ, мнения и заключения принадлежат самому оценщику и 

действительны строго в пределах ограничительных условий и допущений, являющихся 
частью настоящего Отчета. 

3. Оценщик не имеет ни настоящей, ни ожидаемой заинтересованности в оцениваемом 
имуществе, и действует непредвзято и без предубеждения по отношению к участвующим 
сторонам. 

4. Вознаграждение оценщика не зависит от итоговой оценки стоимости, а также тех 
событий, которые могут наступить в результате использования Заказчиком или третьими 
лицами выводов и заключений, содержащихся в Отчете. 

5. Оценка была проведена, а Отчет составлен в соответствии с действующим 
законодательством РФ. 

6. Приведенные в Отчете факты, на основании которых проводился анализ, делались 
предположения и выводы, были собраны оценщиком с наибольшей степенью 
использования его знаний и умений, и являются, на взгляд оценщика, достоверными и не 
содержащими фактических ошибок. 
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